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TOTALIZARON USS 2,1 MILLONES

Exportaciones de vino
e \uble crecieron
16,4% durante 2025

Si bien aumentaron respecto a 2024, el valor esta por debajo de los resultados de
2021,2022Yy2023. La apuesta de los pequenos y medianos productores del Valle del

Itata es seguir abriendo mercados en Brasil y Estados Unidos.

ROBERTO FERNANDEZ RUIZ
robertofernandez@ladiscusion.cl
FOTOS: LA DISCUSION

as exportaciones de vinos

desde la Region de Nuble

totalizaron 2,1 millones

de dolares durante 2025,

segtn informd el INE, lo
que representé un incremento de
16,4% respecto a 2024.

Sin embargo, los envios atin no
alcanzan los niveles de 2021 (US$2,3
millones), 2022 (US$4,2 millones) y
2023 (US$2,4 millones).

Hernan Segura, productor y ex-
portador de vinos y presidente del
Gremio de Enoturismo del Valle del
Itata, destacd el trabajo de promocion
que han desarrollado en los tltimos
afios algunos emprendedores locales
de manera privadaenla apertura de
mercados. Asimismo, apunté alas bo-
degas de Vifia Minnle, Massoc Fréres
y a los Vifiateros Bravos (Leo Erazo)
como las principales exportadoras de
vinodelaregion, que envian a cinco
y hasta diez mercados cada uno.

Prospeccion de mercados

Segura reveld: “estamos trabajando
en mejorar nuestras exportaciones
con un proyecto de Red Mercado, de
Corfo, con apoyo de ProChile. Vamos
a ir a Brasil y a Estados Unidos a
prospectar mercados este 2026,
con Vifia Riveras del Chillan, Min-
nle y Casanueva. Vamos a realizar
masterclass y hacer capacitaciones
desde adentro del mercado, con
sommeliers y distribuidores, y de
esamanera, poder materializar ex-
portaciones y también fortalecer los
envios a esos mercados, que son los
dos mds interesantes que tenemos
cerca para exportar”.

El dirigente precisé que viajaran

Durante 2026
se realizaran

acciones de
promocion en
Brasily Estados
Unidos.

En el ultimo tiempo ha estado un poco
estancado el desarrollo de mercados, al
menos, para los mas pequenos”

HERNAN SEGURA

PRODUCTOR, EXPORTADOR Y DIRIGENTE GREMIAL

a Brasil entre julio y agosto, a Sao
Paulo, Belo Horizonte y Porto Alegre.
“Brasil es importante para nosotros
porque el 50% de los vinos que con-
sume son chilenos y en el dltimo
tiempo el pablico brasilero esta
buscando tendencias, otras cepas,
lugares y métodos de produccién,
vinos de autor, de nicho, y varios
de los vinos del Itata cumplen con
ello, por lo que es una oportunidad
de capitalizar, pero con un modelo
distinto, porque el modelo era ir a
ferias internacionales con ProChile
y buscar importadores, el problema
es que esos importadores estin
con sus portafolios copados y el
desarrollo de marca no les interesa
mucho, entonces, la estrategia que
vamos a abordar como Valle del Itata
es hacer un trabajo desde adentro,
con masterclass, con sommeliers,
con chef, con distribuidores, con
duenos de restaurantes, de manera
que el vino se empiece a conocer
desde dentro”, planted.

A Estados Unidos, en tanto, viaja-
rianenagosto o septiembre, especifi-
camente a Nueva York. “Lo primero
es que EE.UU. es el pais mds facil

para exportar desde el punto de
vista de los tramites;lo segundo, es
que EE.UU. es uno de los mayores
consumidores de vino del mundo,
por lo tanto, hay una oportunidad
de desarrollo de mercados, hay di-
versidad, hay nichos para nuestros
vinos; y lo tercero es que una vez
desarrollando el mercado es stiper
facil hacer negocios”.

Segura anadié que “en el dltimo
tiempo ha estado un poco estan-
cado el desarrollo de mercados, al
menos, paralos mas pequefios, que
dependiamos un poco de las giras
comerciales con ProChile. Los mer-
cados que se han desarrollado han
sido masbienalalerodelasacciones
privadas de vifias mas consolidadas
(..) Afortunadamente, ahora (después
de dos afios y medio), ProChile y
el Gobierno Regional activaron un
FNDR para promover exportaciones
en distintos rubros en 2026 y 2027,
que permitird financiar misiones
comerciales a Brasil, hay dos ferias
a las que vamos a ir con ProChile
y, ademads, un par de acciones en
EE.UU., asi como también la visita
de importadores a la regién”.



