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El otro cable de
SUBTEL: el informe
que revela la batalla
geopolítica de Chile
por la Antártica
Mientras Chile enfrenta una crisis diplo-
mática con Washington por el cable
submarino con China Mobile, SUBTEL
publicó el 5 de marzo el Informe Nº1 del
Cable Antártico, financiado por CAF
(Banco de Desarrollo de América Latina
y el Caribe). El documento, elaborado
por los consultores Salience y Pioneer,
no es solo un estudio técnico: es una

declaración de posición geopolítica.
El informe posiciona explicitamente a
Chile como "Estado Puerta" (gateway

state) de la Antártica, destacando que
Puerto Williams es "una de las dos ciu-
dades puerta de entrada reconocidas a

este lado de la Antártica", junto a Us-
huaia, Argentina. La carrera por consoli-

dar ese liderazgo es silenciosa pero real:

quien tienda el cable primero gana la
posición.
El documento advierte además que el
Tratado Antártico hace que "las estruc-

turas de propiedad unilaterales sean

políticamente problemáticas", dado que
la soberanía está congelada al sur de los

60°. Ningún país puede apropiarse del
cable, pero sí capitalizarlo. Y el informe

lo dice sin rodeos en su análisis FODA:
ser cliente ancla otorga "ventajas geo-

políticas para las actividades que reali-

zan en la Antártica y una plataforma
para futuras expansiones de influencia",
argumento directo para atraer a poten-

cias como EE.UU., China, Rusia o Corea
del Sur.
En lo técnico, las 55 estaciones antárti-

cas operan hoy con apenas 100 a 200
Mbps (megabits por segundo) y laten-
cias de 600 milisegundos, insuficientes
para la ciencia moderna. La demanda
crecerá 16% anual hasta 2058. El diseño
base contempla 1.890 km de cable
desde Punta Arenas a las bases Frei,
Prat y O'Higgins, con despliegue entre
2027 y 2033, operativo desde 2034. El
cable incluiría además sensores científi-

cos integrados - tecnología SMART
(Ciencia, Monitoreo y Telecomunicacio
nes Confiables) - para medir variables
sísmicas y oceánicas en tiempo real.

Inflación cero en
febrero, pero el petróleo
y el dólar ya anticipan
un trimestre más difícil
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(IPC) registró una variación de 0%
en febrero, por debajo del 0,2%
que proyectaba el mercado, llevan-

do la inflación anual a 2,4%, su nivel más
bajo desde agosto de 2020. La caída en
tarifas eléctricas y combustibles explica en

buena parte el resultado. El dato fue bien

recibido, pero los analistas advierten que el
escenario externo podría revertir rápidamen-

te las condiciones favorables que hoy exhibe
la economía chilena.
El principal foco de preocupación es el alza

del petróleo, impulsada por el conflicto en
Medio Oriente, y su efecto en cadena sobre
los fletes navieros, el tipo de cambio y los
precios de los bienes importados. Jorge
Tolosa, operador de Renta Variable de Vec-
tor Capital, señaló que el Banco Central
enfrenta una disyuntiva compleja: "No se ven

presiones inflacionarias con este IPC, pero
hay que estar con el ojo puesto en lo que
está sucediendo en el Medio Oriente y el
significado que puede tener el petróleo en la
inflación para los próximos meses de conti-

nuarse este conflicto."

Patricio Gana, director ejecutivo de AK
Contadores, fue más categórico: "Probable-

mente va a ser algo relativamente puntual.
Con la situación en Irán y el alza del dólar,
vamos a tener en los próximos meses una
presión inflacionaria bastante mayor."
Ese escenario condiciona directamente la
decisión del Banco Central en su reunión de
la segunda quincena de marzo. Scotiabank,

sostuvo que en un contexto doméstico
normal el IPC de febrero "habría coronado
un nuevo recorte en la TPM", pero que el
escenario internacional "ha revertido, con

particular brutalidad, la apreciación del
peso chileno" y está "incubando un shock
de oferta global" vía el alza del petróleo y

los costos de transporte.
Ignacio Mieres, head of research de XTB
Latam, proyectó que, bajo el escenario
base, la tasa podría acercarse al 4% hacia

fines de 2026, aunque advirtió que "la
depreciación del peso chileno frente al
dólar podría introducir nuevas presiones
inflacionarias y limitar la velocidad de futu-

ros recortes."

Carlos Guayara, cofundador de Trii, recordó
que el 0% mensual no implica estabilidad
transversal de precios: "La clave hoy, más

que nunca, es saber diversificar y elegir
bien dónde ponemos nuestras fichas,"

señaló, apuntando a la volatilidad que per-
siste al interior de la canasta.

Felipe Berger, docente de la Facultad de
Ingeniería UDD, atribuyó parte del resultado

a factores técnicos en la tarificación eléctri-

ca, advirtiendo que su efecto sobre el
índice no necesariamente se repetirá en los
meses siguientes.
El consenso entre los analistas es que

febrero ofrece un paréntesis favorable,

pero que el segundo trimestre llegará con
presiones más intensas. El petróleo, el dólar

y la evolución del conflicto geopolítico
serán las variables que definan si la infla-
ción retoma el camino hacia la meta del 3%
o vuelve a tensionar la política monetaria.

Socovesa reduce
su pérdida a la mitad
en 2025
Socovesa cerró 2025 con ingresos de
$302.856 millones, una baja de 19,2%
frente a 2024, explicada por menor venta

de casas y departamentos. Pese a ello, el
margen bruto mejoró de 22,0% a 25,2%,
reflejando mayor eficiencia. EI EBITDA
cayó 29,5% hasta $43.785 millones,
afectado por mayores gastos administra-
tivos, en parte por una reestructuración

no recurrente. En el lado positivo, los
gastos financieros se redujeron 36%,
gracias a menor deuda y tasas más bajas.
La pérdida neta bajó de $19.809 a $8.984
millones, reduciéndose a la mitad en un
año.
Al cierre de diciembre, la compañía regis-

tró promesas netas por MUF 5.208, cifra
que representa una disminución de 2,0 %
respecto del mismo período de 2024.
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Ingevec multiplica
sus ganancias
en 2025
Ingevec tuvo su mejor año reciente: los
ingresos crecieron casi 20% hasta
$290.119 millones y la utilidad superó los
$18.689 millones,
más del doble que
dos años atrás. La
construcción fue

el gran motor, con
contratos adjudi-

cados por UF 9,1
millones y un
backlog equiva-
lente a 27 meses
de trabajo asegu-

rado. El margen
operacional
también mejoró, Enique Besa,

presidente de
Ingevec.

reflejando meno-
res costos y

mayor productividad en obra. La inmo-
biliaria aceleró sus ventas impulsada

por el nuevo subsidio hipotecario, que
favorece al segmento donde se con-
centra más del 90% de su oferta. Los

hoteles de Chile y Perú alcanzaron 67%
de ocupación y los edificios de arriendo
residencial se llenan a gran velocidad.
El patrimonio de la empresa creció 16%
en el año.
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