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HUB EMPRENDE

Denisse Goldfarb,
CEO&Founder The
People Future

Primero, planificarse bien: Empren-
dertrae muchasincertidumbres. Ten
siempre un colchén financiero paracubrir retrasos en
pagos Yy periodos de vacas flacas. Luego, creerse el
cuento: Situ no crees en tu producto/servicio, nadie
loharéa. Es necesario perder el pudor parahablar de
loque haces bieny conectar conla necesidadde tu
cliente potencial. Y tercero, buscar la prueba social:
Sera necesario que otros hablen bien de ti.

Carolina Echenique,
fundadora Tika Foodsy
Moulie Chocolates

Las creativas muchas veces tenemos
el cerebro cableado distinto. Hasta
creemos que venimos un poco pifiadas y dudamos méas
que el restode lo que se nos ocurre. Pero emprender
también es un arte: cuestaempezar,como a un escritor
frente ala hoja en blanco. Miconsejo: no esperes sentir-
te completamente lista. Empiezay busca el espacio
adecuado para el tamano de tu idea. Como dijo Miguel
Angel:“Vi al David en el marmol y solo tallé hasta liberar-
lo.” Atrévete a darle forma a lo que esta esperando salir.

Sharoni Rosenberg,
CEOdeMentesExpertas “

Construye tu marca personal com-
partiendoloque te apasiona, no persi-
guiendo seguidores. El camino eslento: pacienciay
perseverancia. Tumarca personal eslo mas valiosos
que tienes, algo que jamas nadie te puede quitar. Co-
braportu trabajo, aunque ames lo que haces, el dinero
es unintercambio energético necesario. No tengas
miedo a hablar de dinero. Empieza liviana: hoy los
mejores colaboradores son freelancers que se ganan
tuconfianzames ames.

Melyna Montes,
emprendedora social

Miconsejo para las emprendedoras
es hacerlo con propésito y en colabora-

cion. A traves de mi experiencia, la clave fue crear alian-
zas estratégicas, compartir fortalezasy aprender de los
demas. Emprender no es un camino solitario; el apoyo
mutuoy las redes son esenciales. Al asociarme con
Julio Antén, Alejandra Mustakis, fundaciones y empre-
sas privadas, logramos grandes resultados. jAtrévete a
sofar y rodearte de personas que teimpulsen!

Alejandra Mustakis,
emprendedora yempre-
sar|

Emprender no es esperar el momento
perfecto, es lanzarse conlo que tienes,

aprender rapido y adaptarte. Chile tiene talento de
sobra, pero muchas veces nos detenemos por miedo
aequivocarse. Piensa en problema, crea solucion,
pruebarapidoy barato, y construye redes: las cone-
xiones que haces te abren mas puertas que cualquier
plan perfecto.Cree entuideay entucapacidadde
cambiarlas cosas.

Sarah Russo,
empresariay directora de
G100

&

Emprender es un actode valentia

y conviccion. Esabrazar tu historia y
convertirlaen motor,incluso cuando todo tiembla y

las dudas aparecen. Nadie construye sola: rodeate

de personas mejores que tu, pide ayuda sin miedoy
comparte loque sabes. Pon siempre a las personas en
el centroy lidera con carino. Sofnar en grande es gratis,
pero hacerlo realidad exige discipling, resilienciay co-
herencia entre loque suefas y lo que haces cada dia.

De emprendedora a emprendedora:
los consejos para quienes estan partiendo

Iin HUB Emprende, le preguntamos a varias lideres del ecosistema chileno acerca de qué le
recomendarian a las mujeres que estan comenzando el viaje que significa crear una propia

startup. armar un modelo de negocio v convencer a inversionistas. Aqui. sus respuestas.

Por: Daniel Fajardo

Maria Elba Chahuan,
emprendedora y lider gremial

No te preguntes cuanto vas avender, sino
qué problemareal vas aresolver. Escuchay

entiende a tucliente mejor que nadie. Rodéate de redes
y pide ayuda sin miedo. Profesionaliza tu emprendi-
miento desde el inicio: ordena tus numeros y construye
confianza. Unabuena idea se transformaen empresa
cuando hay método, constanciay compromiso. Y lo
mas importante: cree entiy tu talento.

Fernanda Vicente,
CEOdeMoney Queen

Noconstruyas sola: turedes tu
ventajacompetitiva. Buscamentores,
aprende apedirayuda sin verglienza, las mejores
oportunidades llegan de conversaciones inesperadas.
No construyas tu producto hasta que hayas validado
con un prototipo simple que hay mercado, aunque sea
imperfecto, vale mas un prototipoenla calle que un
producto perfecto en tu cabeza.

JosefaCortés,
fundadora de Palpa
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Sipudieradarunconsejoauna
emprendedora que empiezaun pro-
yecto, seria priorizar ordeny planificacion desde el
principio. Tener unaestructuraclara, un plan, con hitos
y presupuesto, permite controlar gastos, proyectar
escenarios anteimprevistos (locales o globales) y po-
der responder aestos cambios externos que muchas
veces se salen de nuestro control.

DanielaBaytelman,
CEQdeEasycancha

Sipudieradecirles algo alas que
estan partiendo seria esto: salgana
vender aunque todavia no se sientan listas. El mercado
ensefna mas que cualquier curso. La resilienciapesa
mas que el talento. Elijan muy bien a sus socios. Y cui-
den su energia: estonoes un sprint, es una maraton.

PaulaLabra,
fundadora de Love Lust

No hay que romantizar el empren- o
dimiento, yolo hice mucho tiempo, es

dificil, incierto y muchas veces solitario. Construye
comunidady tenfinanzas sanas. Escucha obsesiva-
mente atus clientas, creaalgo que realmente resuelva
un problemay no te enamores de la idea, enamoérate de
quien lanecesita. Lasmarcas que sobreviven son las
que generan conexionreal.

Komal Dadlani,
CEOQy cofundadorade
Lab4U

Cuando comence, éramos pocas mu-
jeres emprendiendo. Hoy somos masy

lacomunidad esclave: apoyate en otras que estén uno
odos pasos adelante y comparte lo que aprendiste.
Estamos en un momento histérico con lainteligencia
artificial; atrévete, muévete rapidoy ocupa el espacio
que también nos pertenece.




