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Brisa Austral, animé el evento con danza Chamamé.

Christian Jiménez
cjimenez@elpinguino.com
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lenos de desafios
para lo que vie-
ne por adelante,
la Asociacion de
Ganaderos de Magallanes
(Asogama) culmind su ver-
sion 72 de la “Expogama”,
desarrollada y altamente con-
currida durante tres dias por

magallanicos.

Los retos a afrontar son
multiples. Sélo por mencionar
algunos esta: el déficit hidrico,
la electrificacion y la conecti-
vidad en telecomunicaciones
en sectores rurales, perros
asilvestrados, seguridad rural,
ectoparasitos en ovino, y cun-
cunilla negra, entre otros.

Uno que ha generado bas-
tante revuelo en la region es
el delito de abigeato. Desde
Asogama exigen la reinstala-
cion del retén en el sector de
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también la muestra de vehiculos radiocontrolados
capto la atencion de grandes y pequeiios.

Los mas fieles: muestra de perros ovejeros.

Gerardo Otzen, presidente de Asogama.

“Demostramos que, siendo tomadores de
precios, la union es nuestra mayor fortaleza”

@ Ayer culmind la reciente edicion de Asogama, y para el gremio de productores de ovinos y bovinos en la region quedan
aun desafios por enfrentar: la venta de lana al mercado internacional.

Kon Aiken. “Pero, para que
tenga algiin efecto, debe ejer-
cer su control las 24 horas,
ya que de la forma que hoy
se realiza este control, no sir-
ve para estos fines”, expreso
Gerardo Otzen, presidente de
la asociacion.

El desafio del mercado de
la lana

Durante su alocucion, el
representante del gremio gana-
deroexplicd que debian trabajar
de manera mancomunada para
lograr que la venta de lana ma-
galldnica se incrementara en el
exterior. Para aquello, logra-
ron constituir el “Consorcio
lanero” y en base a ésta, im-
pulsaron licitaciones a mas de
10 compradores, algunos loca-
les que son comisionistas y a
otros internacionales que son
plantas peinadoras de China,
Uruguay e India.

“A la fecha hemos realizado
2 licitaciones internacionales,
donde hemos obtenido precios
comparables a los del mercado
australiano y transparencia en
la comercializacion de la lana.
Agradecemos a nuestros so-

cios que participaron en esta
iniciativa. Hoy demostramos
que, siendo tomadores de pre-
cios, en un mercado global, la
unién es nuestra mayor forta-
leza”, detallo.

De igual manera, anunci6
la firma de un convenio con
el Laboratorio Tecnologico
del Uruguay (LATU) que esta
acreditado ante la Organizacion
Internacional del Textil de Lana
(IWTO), que promete brindar
unobjetivo claro: obtener and-
lisis de lana a menor costo y
resultados en menor tiempo.

Sobrepoblacién de
guanacos

Como una manera de con-
trolar la sobrepoblacion de
guanacos, durante este Gltimo
tiempo han sostenido dialo-
gos con el Servicio Agricola y
Ganadero (SAG), acordando al-
gunas mejoras que permitiran
bajar los costos de operacion en
la caza de guanacos, las cuales
no quebrantan disposiciones le-
gales ni sanitarias existentes.

“Junto a la seremi Irene
Ramirez hemos sostenido
reuniones con las plantas fri-

Hubo exposicion de ovinos en el galpon “C”.

La lana de oveja es la apertura a nuevos negocios
objetivos por Asogama.

gorificas para incentivarlos
para que en la época en que
estan sin animales para faenar
lo hagan con guanaco, se mos-
traron interesados, esperemos
que este invierno logremos ca-
zar con fines comerciales a lo
menos unos 10.000 guanacos,
que no solucionara el proble-
ma, pero evitara en parte que

lapoblacion siga creciendo sin
control”, explico.

Finalmente, quedara pen-
diente para el proximo gobierno
el censo de estaespecie que por
afios serealiza en veranoy que
permite establecer la cuota para
lacaza y en el futuro, fomentar
la comercializacion del guana-
co y sus subproductos.




