
A finales de febrero se
supo que la economista
e investigadora de Hori-
zontal, Soledad Horma-
zábal, era la elegida pa-
ra convertirse en la jefa
de Estudios de la Subse-
cretaría de Previsión
Social en el próximo go-
bierno de José Antonio
Kast.

Los planes cambia-
ron: la experta final-
mente no será parte de
la entidad pública que
comandará Elisa Cabe-
zón como subsecretaria.

Consultada por “El
Mercurio”, Hormazábal
confirmó que no será
parte del nuevo Ejecuti-
vo. No entregó detalles
sobre las razones del
cambio de planes. Antes, Hormazábal tuvo una fallida
designación en el consejo directivo del Fondo Autónomo
de Protección Previsional (FAPP).

La semana pasada, la experta cuestionó el mayor dé-
ficit fiscal que dejó el gobierno de Gabriel Boric. “No es
una situación que se haya normalizado y parte del pro-
blema ha sido la sobreestimación de los ingresos. El CFA
lo advirtió en 2024 y lo volvió a reiterar en 2025, y no
hubo una corrección, no había razón para creer que po-
dían mantenerse más altos. Estamos en una situación de
un desvío enorme de la meta sin tener ni una crisis de por
medio: el desafío es mayor de replantear el gasto, hay
que racionalizarlo”, dijo en radio Cooperativa.

COMO JEFA DE ESTUDIOS:

ECONOMISTA 
SOLEDAD HORMAZÁBAL
NO LLEGARÁ A LA
SUBSECRETARÍA DE
PREVISIÓN SOCIAL

Soledad Hormazábal es in-
vestigadora de Horizontal.

E
LI

S
A

 V
E

R
D

E
JO

Cía.), aseguró que la solicitud es “fáctica-
mente infundada, jurídicamente improce-
dente y solo demuestra que CerChile es
consciente de que su demanda carece de
mérito”.

En primer lugar, CCU indicó que lo plan-
teado por AB InBev “es derechamente fal-
so”. Enfatizó que la empresa “ha dado y si-
gue dando pleno cumplimiento al aveni-
miento 2008 y a la Conciliación 2024”. 

En el documento sostuvo que “al igual
que en la demanda, el escrito de CerChile no
identifica hechos concretos, fechas, estable-
cimientos, contratos ni personas responsa-
bles (...). Mucho menos precisa hechos espe-
cíficos que hubieren ocurrido dentro del
término probatorio, ni ofrece el juramento
exigido para la segunda hipótesis del artícu-

La contienda entre los mayores actores
del mercado cervecero en Chile sumó un
nuevo round en el Tribunal de Defensa de la
Libre Competencia (TDLC).

La multinacional AB InBev, a través de su
filial Cervecería Chile (CerChile), presentó
la semana pasada nuevas acusaciones en
contra de Compañía de Cervecerías Unidas
(CCU) respecto a que esta última firma se
mantiene ejerciendo convenios exclusivos
con locales comerciales (bares, pubs y res-
taurantes). En su escrito, Cervecería Chile
indicó que recopiló nuevos antecedentes
que reflejarían que su rival estaría infrin-
giendo algunos convenios alcanzados con
la Fiscalía Nacional Económica (FNE) para
resguardar la libre competencia en la venta
de cervezas en el canal on premise, es decir
bares, restaurantes o pubs. 

En este mercado, CCU posee un lideraz-
go a nivel nacional a través de la comerciali-
zación de las marcas Cristal, Royal Guard,
Escudo, Austral Patagonia, entre otras. En
tanto, Cervecería Chile disputa este sector
mediante los productos Becker, Cusqueña,
Budweiser, Corona, Stella Artois y otros.

El grupo AB InBev solicitó al TDLC su-
mar los nuevos antecedentes al análisis del
requerimiento que interpuso en esta sede.
En esta acción, acusa que CCU estaría ejecu-
tando actos o convenios que generan exclu-
sividades de venta con locales del canal on
premise, lo que impide la comercialización
de productos de otros actores del mercado.

En su última presentación, AB InBev afir-
mó que “ha sido testigo del incumplimien-
to continuo, permanente y sistemático por
parte de CCU” de las obligaciones que im-
pone el avenimiento acordado en 2008, así
como también estaría infringiendo el acuer-
do conciliatorio pactado con la FNE en
2024 que busca evitar el entorpecimiento
en la venta de cervezas de terceros.

CCU: Acusaciones
serían “infundadas”

Ante la nueva ofensiva de su principal
competidor, CCU —controlado por el Gru-
po Luksic y Heineken— respondió a las
acusaciones ante el TDLC, pidiendo al tri-
bunal que se rechacen todas las peticiones
realizadas por AB InBev.

La compañía, representada por el aboga-
do Santiago Bravo (del estudio Claro &

lo 321 del Código de Procedimiento Civil”.
En este sentido, el grupo cervecero liga-

do a los Luksic afirmó que la solicitud sería
“jurídicamente improcedente”, dado que el
actual “litigio no versa sobre la Concilia-
ción 2024, sino sobre las (falsas) imputacio-
nes relacionadas con el (in)cumplimiento
por parte de CCU del Avenimiento 2008”.

“Sin ir más lejos, la Conciliación 2024 no
podría ser jamás un hecho controvertido en
este juicio, pues nació con posterioridad a la
demanda e, incluso, a la resolución que la
recibió a prueba (...). Consecuentemente, la
solicitud infringe abiertamente todas las
normas aplicables”, afirmó CCU.

CCU, además, planteó que la solicitud de
su competidora “es en verdad una amplia-
ción sobreviniente, improcedente y extem-
poránea de su demanda, que ahora se exten-
dería a supuestos incumplimientos de la
Conciliación 2024 (...). El cambio de deman-
da que pretende CerChile constituye una
capitulación; en derecho, un desistimiento.
No nos sorprende. Solo confirma que Cer-
Chile es plenamente consciente de que su
caso carece de mérito sustantivo y que cual-
quier eventual mérito que pudiera haber te-
nido desapareció con la Conciliación 2024”.

Consultada AB InBev, no realizaron de-
claraciones al respecto.

Sube la espuma en pelea de mayores
cerveceras en Chile: CCU tilda de

falsas las acusaciones de AB InBev por
acuerdos exclusivos con locales

La firma ligada al Grupo Luksic y Heineken asegura
que las nuevas imputaciones de su rival serían
“jurídicamente improcedentes” y reflejarían que
estarían “conscientes de que su caso carece de mérito
sustantivo”. 

ANTE TRIBUNAL DE DEFENSA DE LA LIBRE COMPETENCIA

N. BIRCHMEIER 

Patricio
J o t t a r ,
g e r e n t e
general de
CCU.
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CONFLICTO
En marzo de 2023 partió la disputa

entre los dos pesos pesados del mundo
cervecero local. AB InBev acusó a

CCU de ejecutar convenios exclusivos
de venta de cervezas con bares,

restaurantes y pubs, afectando a la
libre competencia. 
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EL MERCURIO

La compañía tecnológica Anthropic, fundada por
Dario Amodei y creadora del asistente de IA Claude,
demandó a la Administración del Presidente estadou-
nidense, Donald Trump, por designarla como riesgo na-
cional en la cadena de suministro después de que esta se
negara a ceder su inteligencia artificial (IA) al Departa-
mento de Guerra para cualquier uso legal. En la quere-
lla, interpuesta en un tribunal federal de California, la
compañía afirmó que Anthropic se fundó sobre la con-
vicción de que los servicios de IA deben usarse para
maximizar “los resultados positivos para la humani-
dad”. “Anthropic presenta esta demanda porque el go-
bierno federal ha tomado represalias contra la empre-
sa”, apuntó la firma.

LA PELEA ENTRE FUNDADOR DE
ANTHROPIC Y TRUMP LLEGA 
A LOS TRIBUNALES 

La agencia de talentos deportivos
y de entretenimiento homónima de
Casey Wasserman cambió de nom-
bre tras revelarse recientemente los
contactos de su fundador con el de-
lincuente sexual convicto Jeffrey
Epstein.

El grupo Wasserman ahora se co-
nocerá como The Team, según un
comunicado publicado en el sitio
web de la compañía citado por la
agencia Bloomberg.

“Durante 24 años, esta compañía
se ha visto influenciada por nuestro
trabajo, nuestra gente y nuestra
creencia unificadora en el poder del
deporte, la música y el entreteni-
miento”, declaró la empresa.

Wasserman anunció el mes pasa-
do que pondría la compañía a la ven-
ta, alegando el impacto de “errores
personales del pasado”. El nombre
de Wasserman surgió entre la gran
cantidad de documentos y correos
electrónicos relacionados con Eps-
tein publicados en enero por el De-
partamento de Justicia de Estados
Unidos. Los archivos contenían in-
tercambios de correos electrónicos
de 2003 entre Wasserman y Ghis-
laine Maxwell, una confidente de
Epstein que cumple una condena de

Abby Wambach.
La presencia de Wasserman en

los archivos de Epstein también im-
pulsó a algunos políticos de Los Án-
geles a pedirle su dimisión del comité
organizador de los Juegos Olímpicos
de 2028 de la ciudad, que él dirigía.
A mediados de febrero, el comité
LA28 declaró que la relación de
Wasserman con Epstein y Maxwell
“no fue más allá de lo que ya se ha
documentado públicamente”, y que
permanecerá en el cargo. Wasser-
man afirmó entonces que dedicará
toda su atención a brindarle a Los
Ángeles unos Juegos Olímpicos en
2028 dignos de esa ciudad.

20 años de prisión por reclutar niñas
para que Epstein las abusara se-
xualmente y por participar en algu-
nas de las agresiones.

Wasserman ha declarado que
realizó un viaje humanitario en 2002
como parte de una delegación de la
Fundación Clinton y que viajó en el
avión de Epstein. Aseguró que nunca
tuvo una relación personal ni co-
mercial con Epstein y se disculpó por
cualquier vínculo con Maxwell o
Epstein.

Varias estrellas de la música y
atletas han abandonado la agencia
de talentos, entre ellos el cantante
Chappell Roan y la estrella del fútbol

CASEY WASSERMAN ORGANIZA LOS ANGELES 2028:

AGENCIA DE TALENTOS CAMBIA DE NOMBRE LUEGO DE QUE
SE REVELARA VÍNCULO DE SU FUNDADOR CON EPSTEIN

Casey Wasser-
man ha dicho que
no mantuvo rela-
ción personal ni
c o m e r c i a l c o n
Epstein.

A
P

“Si suben, suben”, afirmó con
pragmatismo el Presidente Trump,
restando importancia al aumento en
los precios de los combustibles, por-
que estos bajarán rápido tan pronto
cese el fuego. La gran duda hoy es:
¿cuándo terminará este conflicto en
Medio Oriente?
En un intento por
calmar los merca-
dos, el secretario
de Energía Chris
Wright expresó
que la interrupción probablemente
“duraría semanas, más que meses”.
Pero los movimientos del mercado
sugieren una recuperación mucho
más accidentada.

A diferencia de la breve guerra de
los 12 días de junio de 2025, el esce-
nario actual muestra que la estrate-
gia iraní busca sembrar el caos re-
gional y utilizar el crudo como un
arma de guerra. Por medio de forzar
el cierre casi total del estrecho de
Ormuz, donde transita el 20% de la
producción global, Irán ha puesto
en vilo el suministro de economías
relevantes como China, India, Japón
y Corea del Sur.

La estrategia de atacar refinerías y
terminales en los países vecinos del
Golfo con drones y misiles ha gene-
rado un efecto dominó en el que, al
no poder exportar, se satura el alma-
cenamiento y obliga a detener la
producción. Reactivar una refinería
no es como encender un interrup-
tor, ya que alcanzar la plena capaci-

dad tras un cierre forzoso puede to-
mar semanas de ajustes técnicos.
Por lo que el precio de US$ 118 el ba-
rril transado en el mercado de futu-
ros el pasado domingo no es solo es-
peculación, sino que también el re-
flejo de una estrechez de oferta la-
tente. 

La verdadera victoria que persi-
gue Irán es la guerra económica. Al
apuntar a la infraestructura energé-
tica, busca un shock de costos que de-
teriore los márgenes de las empre-
sas. Un brote inflacionario por un
aumento persistente en los insumos

energéticos, que
eleva los costos
de transporte y
p r o d u c c i ó n ,
puede amenazar
con frenar el cre-

cimiento económico global.
Las implicancias directas para

Chile son un alza de la gasolina en
$25 el 26 de marzo, gracias a la ope-
ración del Mepco, junto con dos al-
zas similares el 16 de abril y 7 de ma-
yo, por ahora. Además, el alza del
costo del transporte marítimo y aé-
reo comenzará a sentirse en la cade-
na logística. También hay efectos in-
directos sobre insumos como fertili-
zantes agrícolas y plásticos. 

Por lo tanto, la incertidumbre es
la tónica hoy. Una interrupción pro-
longada podría acarrear aumentos
sin precedentes del precio del pe-
tróleo por sobre los US$ 120 el ba-
rril, que pondrían a la economía
global en recesión. Al final, la esta-
bilidad del bolsillo del consumidor
mundial depende de la eficacia y ra-
pidez con la que EE.UU. e Israel lo-
gren neutralizar la capacidad de
ataque iraní. Mientras tanto, el mer-
cado seguirá operando bajo el esce-
nario de escasez.
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US$ 120 el barril: 
el costo de la guerra
económica de Irán

JORGE HERMANN
ECONOMISTA

“La verdadera victoria que
persigue Irán es la guerra

económica”. 
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