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Miguel Ángel Sánchez, director ejecutivo de Chilebio destaca
por qué Chile se convirtió en principal exportador de semillas
"Chile se ha consoli-

dado como un hub glo-
bal porque reúne una
combinación muy di-
fícil de replicar: condi-
ciones agroclimáticas
favorables, aislamien-
to fitosanitario natural,

experiencia técnica
acumulada, una indus-
tria semillera sofistica-

da y un sistema regula-
torio que ha permitido
realizar investigación,
ensayos y multiplica-
ción de semillas bajo
control. A eso se suma
la ventaja de la con-
traestación respecto
del hemisferio norte,
que permite acelerar
los ciclos de mejo-
ramiento y abastecer
oportunamente a los
mercados internacio-
nales. En Chile, ade-
más, una parte impor-
tante de la superficie
semillera se concentra
justamente en regiones
como Maule y O'Hig-
gins, lo que muestra el
peso territorial de esta
actividad".

"En las últimas dos
décadas, estas activi-
dades han permitido
exportaciones de se-

millas biotecnológicas
por más de US$ 2.300
millones y han contri-
buido a la siembra de
más de 50 millones
de hectáreas en dis-
tintos países. Eso no
ocurre por casualidad:
refleja confianza inter-

nacional en la calidad
técnica, regulatoria y
productiva que ofrece
Chile", afirma Miguel
Ángel Sánchez, direc-
tor ejecutivo de Chile-
bio.
- Consideran-

do el creciente desa-
rrollo de tecnologías
como la edición gené-
tica, ¿cómo debería
evolucionar el mar-
co regulatorio chile-
no para mantener la
competitividad del
país sin perder están-
dares de seguridad y
trazabilidad?

Chile debe avanzar
hacia una regulación
moderna, clara, prede-
cible y basada en evi-
dencia científica. La
buena noticia es que
el país ya tiene expe-
riencia práctica en esta
materia y hoy está en
un proceso de forma-

lización y perfecciona-
miento: el SAG abrió
en enero de 2026 una
consulta pública para
establecer requisitos
técnicos y administra-
tivos aplicables al ma-
terial vegetal desarro-
llado mediante nuevas
técnicas biotecnológi-
cas de mejoramiento.
Esa es una señal co-
rrecta, porque entrega
mayor certeza jurídica
y fortalece el sistema
regulatorio.

Lo importante es que
la regulación siga en-
focándose en las carac-

terísticas del producto

y no solo en la técnica
usada para obtenerlo.
Si una edición genéti-
ca genera un cambio
equivalente al que po-
dría lograrse por mejo-
ramiento convencional
o variación genética
natural, no tiene sen-
tido imponerle cargas
desproporcionadas. Al
mismo tiempo, Chile
debe mantener trazabi-
lidad, evaluación caso
a caso, transparencia
y capacidad de super-
visión. Ese equilibrio
es justamente el que

hoy se está buscando
en varios países, donde
la fragmentación regu-
latoria puede frenar la
innovación y excluir a
pequeños mejoradores.- Si Chile ya
cumple un rol clave
en ensayos de campo
y multiplicación de
semillas biotecnoló-
gicas, ¿qué desafíos
existen para avanzar
hacia etapas de ma-
yor valor agregado,
como investigación,
desarrollo y propie-
dad intelectual?

El principal desafío
es pasar de ser solo una

plataforma eficiente de
multiplicación y vali-
dación a transformarse

también en un polo de
generación de innova-
ción propia. Para eso
se requiere fortalecer
la inversión en I+D,
mejorar la articulación
entre universidades,
centros de investiga-
ción y empresas, y dar
señales regulatorias e
institucionales de largo

plazo. La competitivi-
dad futura no se jugará
solo en producir se-
milla, sino también en

diseñar los rasgos, de-
sarrollar variedades y
capturar propiedad in-
telectual desde Chile.

También es clave
contar con reglas cla-
ras para protección de
obtenciones vegetales,
transferencia tecno-
lógica y escalamien-
to comercial. Cuando
un país ofrece certeza
regulatoria, protec-
ción a la innovación
y tiempos razonables
para llegar al mercado,
atrae proyectos de ma-
yor sofisticación. De
lo contrario, corre el
riesgo de quedarse en
los eslabones menos
rentables de la cadena.

En un contex-
to de cambio climá-
tico y presión sobre
los sistemas alimenta-
rios, ¿qué rol pueden
jugar las semillas bio-
tecnológicas desarro-
lladas o evaluadas en
Chile para enfrentar
fenómenos como se-
quías, nuevas plagas
o eventos climáticos
extremos?

Pueden jugar un rol
central. La biotecno-
logía, a través de los
Organismos Geneti-

camente modificados
(OGM) por un lado, y
de la edición genética
por otro, permite desa-
rrollar variedades con
mayor tolerancia a la
sequía, mejor eficien-
cia en el uso de agua y
nutrientes, resistencia

a plagas y enfermeda-
des, y mejor adapta-
ción al estrés térmico
o salino. En otras pa-
labras, permiten que
la agricultura respon-
da con más velocidad
a problemas que hoy
están avanzando más
rápido que los métodos
convencionales de me-
joramiento.

Para una región agrí-
cola como el Maule,
esto no es una discu-
sión teórica. Significa
contar en el futuro con
cultivos más resilientes
frente a olas de calor,
déficit hídrico o nuevas

presiones sanitarias.
Y significa también
proteger la producti-
vidad, el empleo rural
y el abastecimiento de
alimentos. La regula-
ción debe acompañar
ese desafío, porque el
cambio climático no
espera.

Prefiero el Maule lanza "Minuto Digital", nueva temporada en redes

sociales para enseñar a emprendedores a mejorar su presencia digital

Con el objetivo de
seguir fortaleciendo las

herramientas digitales
de los emprendedores,
Prefiero el Maule lan-
zará una nueva tem-
porada de contenidos
educativos en redes
sociales llamada "Mi-
nuto Digital", conduci-
da por Pía Yovanovic,
fundadora de Prefiero

el Maule, junto a Ni-
cole Lombardi, espe-
cialista en marketing
digital.

La propuesta busca
entregar consejos cla-

ros, breves y aplicables

para que emprendedo-
res y emprendedoras
puedan mejorar el uso
de sus redes sociales,
comunicar mejor sus
productos o servicios
y potenciar sus ventas
a través del mundo di-
gital.

Para desarrollar

esta nueva temporada,

ambas profesionales
realizaron un estudio

práctico con 100 em-
prendedores, analizan-
do directamente sus
cuentas en redes so-

ciales. A partir de este

diagnóstico identifi-
caron los errores más

comunes que cometen
los emprendimientos
al gestionar sus plata-

formas digitales. Esos
hallazgos se trans-
formarán en cápsulas
educativas cortas que

enseñarán cómo mejo-
rar la presencia digital

paso a paso.

Cada jueves se pu-
blicará un nuevo con-
tenido de valor en las
redes sociales de Pre-
fiero el Maule, con

recomendaciones prác-

ticas sobre estrategia,

contenido, imagen,
interacción con clien-
tes y buenas prácticas
digitales.

Además, como
complemento a estos
contenidos, se entre-
garán guías prácticas,
resúmenes y check list
descargables, diseña-
dos especialmente para
que los emprendedores
puedan aplicar fácil-
mente lo aprendido y
mejorar sus redes so-
ciales de manera con-
creta.
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