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Actualidad Pero si se prometió un "gobierno de emergencia", como planteó el Pre-
sidente Kast, cuesta entender que todavía no estén nombrados cargos
clave como los seremis de seguridad o delegados provinciales".

DANILO HERRERA, analista político sobre las medidas del Gobierno actual.

EL DATO
ECONÓMICO DEL DÍA

Corredores concuerdan que hay más
arriendos que ventas de propiedades
EN ATACAMA. Expertos vaticinan mejoras en las tasas, pero conflicto en Irán podría generar problemas.

Rodrigo Silva Illanes
cronica@diarioatacama.cl

I primer departamento o

E la casa propia es el anhe-lo de cualquier familia o
trabajador quese ha esforzado y

quiere la comodidad que siem-
pre ha querido. No obstante, así
como hay más sueldos en el nor-

te en paralelo arrendar o com-
prar una vivienda es más caro.

¿Cuáles serán las dificultades

y el contexto del mundo, en Chi-
ley en Atacama?

VISIÓN DE LOS CORREDORES
DE PROPIEDADES
Aseagal Propiedades es una
empresa familiar que lleva más
de 25 años ofreciendo vivien-
das y ser un corredor de arrien-

dos en Copiapó.
Javier Lavín, encargado de la

Oficina de Aseagal Propiedades,

señaló respecto a las ventas y
arriendos en la capital regional

que "en este último periodo del
año se ha visto regular los pre-

cios, con una mejor cantidad de
movimiento en el mes de marzo
si lo comparamos a enero y fe-
brero. En años anteriores, don-
de hubo un real boom de la mi-
nería, hubo un repunte, por lo
que esperamos que esto cambie
con un nuevo boom minero. Di-
recta o indirectamente el tema

inmobiliario y la venta de pro-
piedades está vinculada en Ata-

cama con la reactivación de la
actividad minera. Como hay tra-

bajo y esperan estar uno a cinco
años, por lo general el cliente ha-

bitualmente busca arriendos".
Asimismo, Lavín afirmó que

enarriendos "hay una mayor de-

manda en la clase media, con va-
lores entre los $500.000 a
$800.000, sobre todo lo que es
casa. Como la gente viene por
trabajo, las familias prefieren una

casa naturalmente y no un de-
partamento".

Gabriela Wittwer, corredora
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CORREDORES DE ATACAMA SEÑALAN QUE LA INVERSIÓN MINERA Y EL AUMENTO DE PROYECTOS BENEFICIAN LA VENTA Y ARRIENDOS EN LA REGIÓN.

RODRIGO SILVA

"Hay una mayor de-
manda en la clase
media, con valores
entre los $500.000 a
$800.000, sobre to-
do lo que es casa. Co-
mo la gente viene por
trabajo, las familias
prefieren un casa na-
turalemente y no un
departamento "

Javier Lavín

encargado Aseagal Propiedades

de propiedades Wittwer, enfatizó

que el tema de los arriendos y

ventas en Copiapó y la región no
ha repuntado porque hay poco
proyecto de inversión minera.

Además, sostiene que los bancos
se complican con las tasas.

"Mis ventas han bajado debi-

do a que han subido las tasas de
interés y los bancos han endure-

cido sus créditos. Como es difícil

MAL COMPORTAMIENTO FINANCIERO COMPLICA TENER CRÉDITOS CON BANCOS.

la compra por lo comentado an-
teriormente, aumenta la de-
manda de los arriendos y eso su-
be los precios de los arriendos".

En cuanto al factor inver-
sión, Wittwer sostiene que ha
disminuido, dando énfasis que
todavía no estamos en un
"boom minero" y estamos lejos
de volver a estarlo.

Finalmente, Daniela Vega
Escobar, una corredora de pro-

piedades y encargada de capta-

ción y marketing en varias regio-
nes del norte, sostuvo, al igual
que Wittwer, que "el banco difi-

culta los créditos, por lo que la

gente lo que más tiene a mano
son los arriendos. Esto ocurre

porque el cliente es identificado
por un mal comportamiento an-
terior con tarjetas en comercio,

por ejemplo, por lo cual el ban-
co no se arriesga y no puede esa

persona sacar un pie".
Respecto al tema de pedir

un aval o no, Vega indicó que
"en mi caso lo hacemos cuando
tienen que complementar renta

o no tiene mucha antigüedad la-
boral la persona".

EXPERTOS SOBRE LAS TASAS
Sobre al contexto de las tasas

"Se espera que este
año las tasas fluctúen
entre un 3,5% a un
4,5%. Esto refuerza la
idea de que estamos
en un momento mu-
cho más favorable pa-
ra comprar, a diferen-
cia de años anterio-
res"

Robinson Sáez
Académico U. Andrés Bello,

en Chile, José Miguel Simian,
académico y experto inmobi-
liario de la Universidad de los
Andes, sostuvo que "la coyun-
tura está bien desde mediados
de 2025, impulsada principal-
mente por el subsidio a la tasa
para unidades bajo las 4.000
UF. Las promesas netas crecie-

ron un 11% en la Región Metro-

politana y llegaron a casi
26.000 unidades, el nivel más
alto de los últimos años".

Asimismo el experto agregó
como proyección que "el de-
sempeño del año 2026 depen-
derá de lo que ocurra con el
subsidio a la tasa. El compromi-
so era alcanzar 50.000 unida-
des, pero se terminarán en los
próximos dos o tres meses".

A su turno, Robinson Sáez,
académico de Ingeniería Co-
mercial de la Universidad An-
drés Bello, comentó al respecto

que "para el año 2026 se espera
un alza entre un 18% y 19% en la

venta de viviendas en compara-
ción a 2025. Sin embargo, en el
mercado de arriendo puede ser

un poco más compleja la captu-

ra de datos, por cuanto depen-
de mucho de la ubicación geo-
gráfica de la propiedad. Se espe-

ra que este año las tasas fluc-
túen entre un 3,5% a un 4,5%.
Esto refuerza la idea de que es-

tamos en un momento mucho
más favorable para comprar, a
diferencia de años anteriores".

Por su parte, Cristián Martí-

nez, fundador de Crece Inmo-
biliario, pone una alarma sobre
los conflictos internacionales.
"La escalada del conflicto en
Medio Oriente, no es una noti-
cia más, se configura como un
verdadero terremoto económi-

co y cuyas esquirlas están lle-
gando directamente a nuestras
carteras de inversión y, más es-

pecíficamente, al mercado in-
mobiliario que tanto nos ocu-
pa. Si hablamos del mercado in-
mobiliario chileno, podemos
vaticinar alzas en los combusti-

bles, aumento de la inflación,
fortalecimiento del dólar y, por
supuesto, un impacto directo
en nuestro sector". Dice que el
resultado de esto es "dividen-

dos más caros para quienes ya
tienen créditos y condiciones
más restrictivas para quienes
buscan postular a ellos". Así el
Banco Central incluso podría
subir la tasa de interés para con-

trolar la inflación.
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