
8 | ESPECIAL FOSIS | Domingo 15 de Marzo de 2026

Valeska Scarlett Paillan Roa, Emprendamos Semilla SSyOO, Purén:

"FOSIS vino en un momento genial y siempre
estaré agradecida por ello"

Valeska Paillán tiene un proyecto que con-
siste en repostería: creación y elabora-
ción de dulces, tortas, pasteles, tartas, ku-
chen, donas y mini donas, entre otras

preparaciones. Su proyecto surge por la necesidad
de generar ingresos autónomos, ya que tiene dos
hijos pequeños, pero sus inicios son casi anecdó-
ticos: "Para una fiesta de cumpleaños no tenía
dónde hacer una torta, y con el apoyo familiar me
decidí a atreverme a tener un negocio. Mi cuñada
me dijo: 'haz tú la torta, ¡ atrévete !... Luego, atré-
vete y vende tortas", comentó.

Producto de ello, ahora siente que su negocio
está funcionando muy bien. Pronto obtendrá la
resolución sanitaria, lo que le permitirá operar con
todas las de la ley, asegura. Para Valeska, FOSIS vi-
no a entregar parte de las herramientas que nece-

sitaba con urgencia, ya que su demanda es
alta y necesitaba mejorar su produc-
ción. "FOSIS vino en un momento
genial y siempre estaré agradeci-
da por ello". Actualmente, tiene
estabilidad en la demanda,
una cartera bien fidelizada y
una proyección auspiciosa;
por ende, se considera una
fiel postulante a nuevos pro-
yectos de FOSIS y también de
SERCOTEC.

Valeska ya cuenta con su ini-
ciación de actividades. Está cons-
ciente de que debe tener mayor ri-
gurosidad con el registro de sus ven-
tas, tiene maquinarias que han sido mejo-

radas con el proyecto que ganó con FOSIS y
cree que sus redes sociales y contactos

comerciales deben fortalecerse. Es
una mujer emprendedora, em-

poderada, con un negocio de
buenas proyecciones, muy es-
forzada y trabajadora.

Este es un ejemplo de un
negocio exitoso: hoy genera
empleo para ella misma y es-
tá segura de que en un futuro

cercano podrá dar oportunida
des laborales a otros y otras.

"Muchas y muchos piensan, pero
no se atreven a dar el paso; yo sien-

to que lo estoy haciendo y estoy triun-
fando".

Luz Elena Soledad Gutiérrez Medina, Emprendamos
Semilla SSyOO, Collipulli:

"Atreverse ha sido clave para crecer,

emprender y creer en mí misma"

L
uz Gutiérrez declara que
siempre ha sido una persona
muy emprendedora y busca-
dora de oportunidades. Tra-

bajó en temas administrativos y
en administración de empresas, y
cuando tenía tiempo libre se dedi-
caba a las costuras. Al inicio era un
hobby, luego un extra, y después,
gracias a la orientación del Progra-
ma Familias, se fue transforman-
do cada vez más en un negocio.

Con el tiempo se dio cuenta de
que podía hacer cosas nue-
vas con sus máquinas y
sacarle un mejor
provecho a su tra-
bajo. "FOSIS sin
duda fue fun-
damental, por-
que no solo te
compra ma-
quinarias, te
enseña sobre
otros temas co-
mo cobrar y po-
nerles precios a
los productos, entre
otros aspectos muy
importantes para uno que
está empezando. Siento que FOSIS
me ha motivado a trabajar fuerte-
mente en este negocio".

Luz vio la oportunidad en FO-
SIS, pero además encontró moti-
vación por parte de todos quie-
nes intervienen: el equipo muni-
cipal, el equipo ejecutor y ella
misma.

El proyecto crece y tiene cada
vez más clientes, mayor visibili-

dad, y poco a poco se atrevió a
mostrar más su trabajo. Actual-
mente atiende gente en su casa y
tiene un cartel que invita a que la
busquen por sus costuras. Quiere
crecer, pero sabe que debe forma-
lizarse, y esto no lo ve como un
anhelo, sino como una realidad en
el corto plazo. Declara que "al ini-
cio no esperaba mucho y ahora
quiero crecer más, desarrollarme,
mejorar mis máquinas y dar un
mejor servicio de costura que me

permita también hacer
mis creaciones".

La originalidad y
la innovación en

esta empren-
dedora están
en pleno de-
sarrollo. Ac-
tualmente
está inno-
vando con

sus diseños.
En poco tiem-

po tendrá crea-
ciones propias con

diseños innovadores
y será un referente para el

desarrollo de otras emprendedo-
ras de su área. "Atreverse ha sido
clave para crecer, emprender y cre-
er en mí misma. Agradezco a FO-
SIS porque me han dado la energía
y la motivación necesaria para
atreverme. FOSIS es más que un
monto de dinero; FOSIS es una
mano que da oportunidades a
quienes sienten que no las tie-
nen·.

Lina Marcela Salazar Bedoya, Emprendamos
Semilla Migrantes, Temuco:

"El apoyo del FOSIS fue un

punto de inflexión"

E Boración y Comercialización de

proyecto desarrollado por Li-
na Salazar consiste en la ela-

yogurt artesanal bajo la marca
Frugurt. Esta iniciativa surge a partir
de los conocimientos técnicos adqui-
ridos previamente en la industria lác-
tea en su país de origen, Colombia, y
que posteriormente reactiva en Chi-
le mediante una producción semiin-
dustrial a pequeña escala.

El emprendimiento pro-
duce, almacena y dis-
tribuye yogures en
supermercados y
minimarket de
La Araucanía.
Gracias al pro-
grama Em-
prendamos
Semilla Mi-
grante de FO-
SIS, adquirió
equipamiento
clave para mante-
ner la cadena de frío y
aumentar su capacidad
de stock.

La historia detrás de este empren-
dimiento está profundamente liga-
da al proceso migratorio, la familia y
la resiliencia: "Llegué a Chiley duran-
te la pandemia conocí al padre de mi
hija y nos preguntamos: 'Bueno,
¿qué vamos a hacer?'. Entonces le di-
je: 'Yo sé hacer yogur'. Así comenza-
mos a producir nuestros propios yo-
gures".

Los constantes traslados por dis-
tintas ciudades del país - La Serena,
Coquimbo, Santiago y Curicó- sig-
nificaron comenzar desde cero en
más de una ocasión. Finalmente, al

establecerse en Temuco, decidieron
emprender.

"El apoyo del FOSIS fue un punto
de inflexión. La adquisición de equi-
pamiento adecuado, como un en-
friador vertical, me permitió aumen-
tar la producción y responder a la de-
manda, consolidando mi marca en el
comercio local". Hoy, este emprendi-
miento no solo representa una fuen-
te de ingresos, sino también un

símbolo de superación, in-
tegración y construc-

ción de futuro en un
nuevo país.

Con el apoyo
del programa
Emprendamos
Semilla Mi-
grante del FO-
SIS, el empren-
dimiento pudo

aumentar su ca-
pacidad de pro-

ducción, mantener
mayor volumen de

stock disponible, cumplir
Frunthart

de manera más eficiente y cons-
tante con los puntos de venta, mejo-
rar la organización interna del proce-
so productivo y reducir el riesgo de
pérdidas por falta de refrigeración
adecuada.

"En términos concretos, el apoyo
del FOSIS significó la consolidación
de mi negocio, pasando de una ope-
ración con limitaciones estructurales
a una etapa de mayor estabilidad y
proyección de crecimiento. Esto no
solo fortaleció el ámbito productivo
de mi negocio, sino que también nos
entregó mayor seguridad económi-
ca a mi familia·.
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