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Subsidio DS19: integracion social y nuevas
oportunidades para acceder a la vivienda

El programa del Ministerio de Vivienda y Urbanismo busca reducir la brecha habitacional mediante proyectos
que promueven barrios integrados. En la Region de Valparaiso, estas iniciativas inmobiliarias han contribuido a ampliar

la oferta de viviendas para familias que buscan cumplir el suefio de la casa propia.

n Chile, accederala

vivienda propia y

dejar de pagar

arriendo sigue sien-
do el anhelo de miles de fami-
lias, el cual no sélo se ha con-
vertido en un desafio social,
sino mas bien ya es un objeti-
vo pais. Para apoyar este pro-
ceso, el Estado ha desarrolla-
do distintos subsidios habita-
cionales, instrumentos que
permiten complementar el
ahorro de las personas y faci-
litar la compra de la primera
vivienda.

Brio Constructora e Inmobi-
liaria hace mas de ocho afios
ha sido un actor importante
en la construccion y entrega
de viviendas por medio del De-
creto Supremo N°19, también
conocido como Subsidio DS19,
el cual busca promover ba-
rrios integrados donde convi-
van familias de distintos ingre-
s0s, con foco prioritario en la
integracion social de éstas, de-
sarrollando proyectos a nivel
nacional desde la region de
Valparaiso hasta la del Maule.

En este sentido. Daniel Corva-
lan, gerente general de Brio
Constructora e Inmobiliaria se-
fala que “nosotros buscamos
contribuir a esta politica piblica
siendo lideres en la integracion
social y territorial. articulando
proyectos con arquitecturay mi-
rada integrativa, que privilegia
los espacios comunes”. En este
punto laconstructora se destaca
porsu calidad enterminaciones,
priorizando el buen uso de mate-
riales, construyendocon altos es-
tandares espacios que faciliten el
encuentrosocial, con dreas co-
munes como quincho, piscina,
multicanchas, zonas de juego y
espacios multiusos donde las fa-
milias noséloson duenas de una
vivienda, sino también de una
calidad de vida que busca el de-
sarrollo integral de las propias
comunidades.

El DS19, al ser un subsidio
automatico que debe ser ges-
tionado directamente en las
salas de venta, permite poder
conocer y llegar de manera di-
recta a las familias que buscan
la vivienda propia. En esa li-
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EL DS19, COMO SUBSIDIO AUTOMATICO, DEBE SER GESTIONADO DIRECTAMENTE EN SALAS DE VENTA

nea, Brio se ha enfocado en
entregar un servicio persona-
lizado, informando de mane-
ra clara, cercana y precisa a
cada una de las personas que
los visitan, no solo asesorando
de manera técnica sino tam-
bién apoyando en la obten-
cién de sus créditos hipoteca-

rios, siempre trabajando des-
de la premisa de venta. “Nadie
compra lo que no entiende”,
destaca Corvalin, sobre la ne-
cesidad de informar y trabajar
desde la educacion financiera
e inmobiliaria para que el ac-
ceso no solo sea fisico, sino
también cultural.

Desarrollo de proyectos
regionales

La Region de Valparaiso ha
sido uno de los territorios
donde los subsidios habitacio-
nales han tenido un impacto
significativo en la generacion
de nuevas oportunidades de
vivienda.

DANIEL CORVALAN, GERENTE
GENERAL DE BRIO

Eneste contexto, Brio Inmo-
biliaria y Constructora ha parti-
cipado activamente en el desa-
rrollo y ejecucion de proyectos
habitacionales vinculados al
programa DSI9 con mas de
2.000 viviendas desarrolladas
ala fecha, posicionandose co-
mo referente regional con cin-
CO proyectos, y proximamente
un sexto Vistas [I1, contribuyen-
doaampliar la oferta de vivien-
das para familias de distintos

segmentos en la comuna de
Valparaiso (Curauma). Laidea,
como dice su gerente general,
es dar “un sello distintivo, en
espacialidad y equipamiento,
con calidad en espacios comu-
nes integrales orientados a me-
jorar la calidad de vida de sus
residentes”.
Paso clave hacia
la vivienda propia
Expertos del sector inmobi-
liario coinciden en que los sub-
sidios habitacionales conti-
nian siendo una de las herra-
mientas mas importantes para
reducir la brecha de accesoa
la vivienda en Chile. Informar-
se sobre los requisitos, plazos
de postulacion y provectos dis-
ponibles es fundamental para
aprovechar estos beneficios y
avanzar en el proceso de ad-
quirir una vivienda. Tal como
en el ejemplo de Brio, el desa-
fio para la industria no es solo
construiry vender mas vivien-
das, sinoacompanar de mane-
ra integral y con foco en las
personas el tan anhelado sue-
fio de la casa propia. @



