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Rentas vitalicias registraron ventas récord
en 2025 y se convierte en un ano historico
paralas aseguradoras >

En enero-diciembre del ano pasado las aseguradoras sumaron primas por mds de 135 millones de UF

(unos US$6 mil millones), algo nunca antes visto, con un alza de 21% interanual. El niimero de pdlizas
comercializadas tambi¢n registr maximos historicos, con casi 60 mil.

RENTAS VITALICIAS MARCAN RECORD EN 2025

Venta mensualen UF Numero de pélizas
15000000 6000
12000000 ., 4800
9000000 3600
6000000 142400
3000000 1200
0 0
09 2010 20m 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 26
MARIANA MARUSIC vender mds de 5 mil polizas mensuales en :as: deinterés de rentas vitalicias versus retiro programado
Las compafifas de seguros de vida sacaron siete meses: abril, mayo, ]ll|lU. agosto, octu- v Tasa de interés para el calculo de retiros = Tasa de interés media
s ¢ i programados y rentas temporales enrentas vitalicias
cuentas alegres el afio pasado, pues registra bre, noviembre y diciembre. De hecho, en 50
ron ventas récord de rentas vitalicias, suman-  los tiltimos dos meses del afo casi superaron
do primas por UF 135.166.747 (85.385.275  las 6 mil polizas mensuales. %A
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Este nivel histérico en ventas que anotaron  que retiro programado. Al respecto, la Aso- 3 °
las rentas vitalicias en 2025 implica un alza  ciacion de Aseguradores afirmé que “en los
de 21% interanual en el monto comerciali-  ultimos afios la contratacién de rentas vitali- 26 2.73
zado. En paralelo, el nimero de pélizas que  cias ha aumentado de forma significativa. En S

vendieron al cierre del afo pasado también
registré maximos, pues llegaron a 59.582, un
incremento de 25,8% en comparacion a 2024.

Por primera vez las aseguradoras lograron

2025 alrededor del 60% de los afiliados que
se pensionaron optaron por una renta vitali-
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cia, mientras que en 2024 esa proporcion se
ubicaba en torno al 50%".

En este contexto, desde el gremio explica-
ron que “mas del 75% de quienes eligieron
esta modalidad lo hicieron incorporando una
cldusula de aumento temporal de pension.
Todo indica que esta tendencia se manten-
drd, porque las rentas vitalicias son una alter-
nativa que asegura ingresos estables, certeza
respecto al monto de la pension y proteccion
de por vida”.

De hecho, sostuvieron que es “uno de los
productos previsionales mejor evaluados por
los pensionados, porque combina estabilidad
en los ingresos frente a un escenario de ma-
yor longevidad y volatilidad econémica. Ade-
muas, las rentas vitalicias cuamplen un rol re-
levante para el mercado de capitales, ya que
permiten canalizar ahorro previsional hacia
inversiones de muy largo plazo, contribuyen
do al financiamiento de proyectos de infraes-
tructura, empresas y al desarrollo econémico
del pais”.

Maria Eugenia Jiménez, directora ejecutiva
de Brain Invest, ratifica que en términos ge-
nerales se ha observado un aumento de in-
terés por la renta vitalicia. “La gente quiere
tener mayor certeza de cudnto va a recibir y
quiere seguridad v no estar dependiendo de
la rentabilidad de sus ahorros”, afirma.

La ejecutiva detalla una serie de razones li-
gado a lo anterior. Entre ellas, que desde el
ano pasado mds personas pueden acceder a
una renta vitalicia, dado que antes se exigia
una pension autofinanciada minima de 3 UF
para optar por esta modalidad, pero desde
septiembre de 2025 se redujo el requisito a 2
UF gracias a la reforma previsional.

En esto también coincide el asesor previsio-
nal Felipe Gormaz. “Una inmensa cantidad
de futuros pensionados quedaba fuera de
esta opcién porque sus fondos no le permi-
tian optar a una renta vitalicia”, manifiesta.

Por otro lado, Jiménez indica que las per
sonas han valorado bastante la renta vitalicia
escalonada, que permite obtener una pen-
sion de mayor monto durante los primeros
anos de jubilacion, constante y en UF, para
luego descender a la pension vitalicia escogi-
da por el pensionado. Alli se puede optar por
aumentar la pension en los primeros anos,
hasta el doble, pero luego se vera disminuida.

“Permite incrementar hasta en 100% el
monto que se recibe, pero acotado a un pla-
zo. Siendo la preferencia en 12, 24 y 36 meses
para recibir el doble de pension, y luego de
ese periodo la pension vitalicia es menor”,
puntualiza Jiménez.

También explica que, en comparacion con
anos anteriores, la renta vitalicia ha estado
atractiva, en términos de que la diferencia
de oferta entre retiro programado y renta
vitalicia fue menor que en otros periodos,
considerando que la tasa de interés media
que estin ofreciendo las compaiias de se-
guros de vida termind el afio 2025 en 2,75%,
contra el retiro programado que estaba en
3,43%.

Esa diferencia incluso fue mds estrecha en
meses anteriores, cuando la tasa de la renta
vitalicia estuvo en 3,3% en marzo y la de re-
tiro programado en 3,43%. “Antes, la diferen
cia de oferta entre retiro programado en un
hombre podia significar entre 10% y 14% de
menor pension, pero el afio pasado fue en-
tre 6% v 10%. En las mujeres la diferencia era
de entre 10% y 18% de menor pension, pero
el afio pasado eso disminuyo al 12% como
miximo”, asegura Jiménez.

Gormaz apunta a lo mismo: “La significati
va baja de tasas del retiro programado duran-
te el afio 2025. Esto en la prictica hace menos
competitivo al retiro programado frente a las
rentas vitalicias. Disminuyen los diferen-
ciales de tasas entre ambas modalidades de
pension. Adicionalmente, los pensionados
estarfan buscando opciones que disminuyan
su exposicion de riesgo a las turbulencias del
mercado, y ademds el riesgo asociado a la
mayor longevidad de las personas”, sefnala.

Por su parte, Jiménez agrega que “siendo
un buen afo en rentabilidad, también lo es
para decidir optar por renta vitalicia; ya que
lo que la mayoria quiere es saber cudnto reci-
bird siempre. Y lo tltimo que es muy impor-
tante destacar, es que se despejo la reforma
previsional”.

En tanto, Gormaz cree que también influ-
yo “la eliminacion de la oferta externa (que
entro en vigencia con la reforma previsional)
y el boom de los remates de rentas vitalicias,
a partir del mes de septiembre del afio pasa-
do. Esto le dio gran publicidad y dindmica al
mercado de las rentas vitalicias™.@




