DIARIO FINANCIERO

Fecha: 17/03/2026 Audiencia: 40.297 Seccioén:
Vpe: $3.928.613 Tirada: 13.432 Frecuencia:
Vpe pag: $5.442.800 Difusion: 13.432

Vpe portada: $21.104.600 Ocupacion: 72,18%

ECONOMIA
o]

Pag: 12

se preparan
los family

offices chilenos
para hacer
declaraciones .
eficientes, 4@~

asi

M La clave, seglin varios abogados, es que este proceso dejé de ser visto
como un tramite de un mes y pasod a prepararse como un trabajo
continuo a lo largo de todo el ano.

POR SOFIA FUENTES

Aunque quedan dos semanas para
lallegadade abril, los abogados que
tienen entre sus clientes a family
offices ya trabajan para uno de los
periodos mas relevantes a nivel
tributario: laOperacién Renta 2026.

El proceso establece que los con-
tribuyentes deberan informar sus
ingresos del afio anterior paraque el
Servicio de Impuestos Internos (SIT)
defina si les correspondera pagar
impuestos o recibirdn devoluciones.

A partir del 1de abril, a través del
sitio web SII, comenzara el proceso
con el envio de las declaraciones de
renta, aunque éste parte el primer
mes del afio con la preparacién de
las declaraciones juradas para los
contribuyentes de primera categoria.

Para los family offices este tramite
es clave, porque es ahi cuando or-
denan, declaran y optimizan toda
la carga tributaria del patrimonio
familiar. Por ello, no es solo un
tramite anual, sino el punto donde
se consolidan decisiones de inver—
sion, planificacion y estructura legal
tomadas durante el afio.

La prueba final

“Esto es como al final de un afo
académico: debe ser un ejercicio
final de transparencia, orden y
prevencién de riesgos; el examen

final de que las cosas se han hecho
bien durante todo el ano”, sostuvoa
DF el socio del estudio de abogados
Fischer y Cia, Boris Ledn.

En la prdctica, la preparacion
de la Operacién Renta comienza
mucho antes de abril. Los equipos
que asesoran a los family offices
revisan periodicamente el estado
de sus inversiones, sociedades y
estructuras tributarias para evitar
inconsistencias al momento de
declarar ante el SII.

Desde 2019 esta tarea se volvid
mas compleja. De acuerdo con el
socio del estudio de abogados Ulloa
y Cia, Nicolas Ulloa, tras el estallido
social muchos clientes de alto pa-
trimonio comenzaron a invertir con
mayor fuerza en délaresy en activos
en el extranjero, lo que implica
tratamientos tributarios distintos.

Con ese escenario de base, los
family offices se organizan con meses
de anticipacion alaOperacién Renta.

Inclusive, Le6n enfatizd que “los
patrimonios sofisticados ya no la
ven como un tramite de un mes,
sino que es un proceso continuo de
todo el ano”.

En esa linea, el socio de Fuensa-
lida y Del Valle Abogados, Pelayo
Valdivia, asegurd que dicho proceso
anual “esta orientado a mantener
y profundizar un conocimiento
detallado de la aplicacion de las

normas tributarias a la realidad
especifica de estas estructuras y
de sus inversiones”.

Agrego que en los mesesy semanas
previasal inicio de laOperacion Renta
“el desafio esta en la preparacion,
recopilacion, analisis y sistematiza-
cién de todala informacion necesaria
para cumpliradecuadamente con las
obligaciones tributarias”.

Por su parte, Ledn detallé que
en este periodo que “se revisan los
registros empresariales, los retiros,
dividendos y distribuciones extraor-
dinarias, las utilidades, créditos,
financiamientos intragrupo y pérdi-
das, la venta de activos, inversiones
y reestructuraciones, todo debe
tener surespaldo, documentado; de
manera de asegurar la consistencia
entre lo juridico y contable”.

Ademas, el monitoreo no se limita
alos registros contables. También
serevisa el desempernio de las inver-
siones, los activos financieros, las
monedas en que estan denominados
y los movimientos entre sociedades
del grupo familiar, con el objetivo
de anticipar efectos tributarios y
evitar errores al declarar.

Pero, ademds, al preparar la Ope-
racion Renta, los family offices suelen
tomar decisionesde inversion. “Hacen
proyecciones de como va el resultado
de sus inversiones financieras de
manera trimestral”| afiadi6 Ulloa.

“Esto es como
al final de un ano
academico: debe
ser un ejercicio final
de transparencia,
orden y prevencion
de riesgos; el
examen final de
que las cosas se
han hecho bien
durante todo el
ano”, aseguro el
socio del estudio de
abogados Fischer y
Cia., Boris Leon.

Plataformas tecnoldgicas

Ademas de esta revision cons—
tante, estos actores del mercado
también se estan apoyando hoy
en plataformas tecnoldgicas que
permiten ordenar y consolidar la
informacion contable, financieray
tributaria de sus estructuras.

Uno de ellos -catalogado como
pionero en este mercado- es Next
Service.

La plataforma retine en un mismo
sistema la informacion de multiples
sociedades, inversiones y registros
contables, facilitando el seguimiento
de utilidades, dividendos, créditos
tributarios y movimientos entre
empresas.

Segtin aseguré el fundador de
Next Service, Cristofer Elgueta,
ya cuentan con mads de 50 clientes
institucionales que utilizan la
plataforma, entre ellos una serie
de family offices.

Elgueta explicd que el modo de
uso es a través de una suscrip-
cion anual donde se adquiere el
servicio completo, por un monto
que se fija de acuerdo con el uso
y la cantidad de razones sociales
que tenga la empresa que contratd
el servicio.

Para Ulloa esta clase de iniciativas
son valoradas por los family offices ya
que “cadavezestan mas pendientes
de qué movimiento hacen y qué
efectos tributarios tienen estos. Y
esta plataforma les funciona para
tener toda su informacién a mano,
sobre todo en tramites como la
Operacion Renta”.



