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PUBLIRREPORTAJE

HDI SEGUROS Y SU LINEA DE GARANTIAS:

Un aliado clave para
clientes que buscan
seguridad al firmar contratos

+ En un entorno econémico dinamico, donde los proyectos requieren
avanzar a ritmos acelerados y las relaciones comerciales exigen cada
vez mas confianza, el seguro de garantia emerge como una de las
soluciones mas valiosas.

SEGUROS

« Ante dicho desafio, contar con la solidez de una compafia como HDI
Seguros S.A,, calificada en categoria AA+, ofrece la certeza de operar
con respaldo financiero y con la capacidad real de responder cuando

el asegurado lo necesita.

En un entorno econémico dindmico, donde los
proyectos requieren avanzar a ritmos acelerados
y las relaciones comerciales exigen cada vez mas
confianza, los clientes necesitan herramientas
que les permitan tomar decisiones con seguridad.
Una de las soluciones més valiosas dentro del
mercado es el seguro de garantia, instrumento
que respalda el cumplimiento de las obligaciones
contractuales y protege al asegurado frente a
eventuales incumplimientos.

El seguro de garantia entrega al asegurado
la tranquilidad de que, ante un incumplimiento
real contard con una indemnizacién oportuna
que resguarde sus intereses y permita |la conti-
nuidad de su proyecto. Al mismo tiempo, debe
dar certeza al afianzado a través de un proceso
agil que le permita llegar a tiempo y que este
dispuesto a acompafiarlo en la correcta ejecu-
cién de sus obligaciones (retrasos, extensiones,
etc.). Sumado a lo anterior, no genera deuda
en el sistema financiero ni afecta su acceso al

crédito. Asi, el seguro equilibra pro-
teccién y respaldo: asegura el pago
cuando corresponde y promueve que
las partes avancen con confianza, y
responsabilidad contractual

Geraldine Mc Vey, Gerente de
Garantia y Fianzas de HDI Seguros.

Sdlida clasificacién de riesgo

Si bien este producto lleva afios
presente en el sector, su relevancia ha crecido
significativamente en el (ltimo tiempo. La pan-
demia fue un buen ejercicio de certeza, ya que
las aseguradoras que comercializan este tipo de
productos se vieron enfrentadas a gran cantidad
de siniestros derivados del sector inmobiliario y
de construccion.

“Transferir el riesgo a una aseguradora con
una sélida clasificacién de riesgo es clave para
dar estabilidad y confianza a una relacién con-
tractual. Contar con una comparfiia como HDI
Seguros S.A., calificada en categoria AA+, ofrece

la certeza de operar con respaldo financiero y
con la capacidad real de responder cuando el
asegurado lo necesita. A ello se suma un proceso
serio y profesional de evaluacién de afianzados,
que permite seleccionar contrapartes con solven-
cia técnica y econémica suficiente para cumplir
sus obligaciones’, explica Geraldine Mc Vey,
Gerente de Garantia y Fianzas de HDI Seguros.

El contexto actual: mas riesgos,

mayor necesidad de respaldo
Durante el ultimo afio, la volatilidad econé-

mica, los eventuales cambios regulatorios y los
constantes desafios operativos han incrementado
la incertidumbre en diversos sectores

El rol de la industria en consecuencia es
acompariar, simplificar y dar seguridad.

Mas que un requisito contractual, el seguro
de garantia es una herramienta que permite a
los clientes avanzar con confianza en un entorno
que exige certeza y respaldo.

Mas informacién en: www.hdi.cl*



