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unque el leasing automo-
triz lleva afios presente
en el mercado chileno,
hoy este esquema de
financiamiento flexible vive un giro
hacia un modelo donde prima el
uso por sobre la propiedad, con-
solidandose como una herramienta
clave para la gestion de flotas.

En los dltimos cinco anos, el
leasing en el mercado local ha
mostrado un crecimiento sostenido
con un aumento en el nimero de
unidades financiadas cercano a
16%, “pasando de aproximada-
mente 91 mil unidades en 2021 a
mas de 106 mil en 2025”, detalla
el gerente general de la Asociacion
Chilena de Leasing (Achel), Julio
Silva, para quien este crecimien-
to refleja una clara tendencia en
las empresas hacia modelos mas
eficientes de gestién de activos.
“El leasing permite renovar flotas
y acceder a vehiculos sin compro-
meter capital de trabajo, lo que lo
ha convertido en una herramienta
cada vez méas utilizada para apoyar
la operacion y modernizacion de
las empresas”, acota.

Desde la perspectiva del
mercado automotor, el secretario
general de la Asociacion Nacional
Automotriz de Chile (ANAC), Die-
go Mendoza, afirma que el leasing

Impulsado por empresas que migran

desde la compra

ecta hacia modelos

mas flexibles, el leasing automotriz se
posiciona como un eje estratégico para la

renovacién de flotas y la adaptacion a las
nuevas exigencias tecnoldgicas. Vehiculos
comerciales livianos y pick-ups siguen siendo
los mas demandados.
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y las soluciones de arriendo "ya
explican una fraccion muy significa-
tiva de las compras corporativas de
vehiculos en Chile, especialmente
en pick-ups, furgones y SUV de
flota”. Y aunque las estadisticas
sectoriales no siempre distinguen
el mecanismo de financiamien-

to, indica que estimaciones de

la industria “muestran que cerca
de la mitad de las grandes flotas
empresariales utiliza hoy leasing
operativo como método principal
de acceso a vehiculos, con tasas
de adopcién en torno al 45-50%
entre companias con flotas profe-
sionalizadas”.

Asi, en un contexto de bajo
crecimiento econémico e inversion
acotada, Mendoza plantea que
las compaiiias han ido migrando
progresivamente desde la compra

directa hacia modelos de uso
sobre propiedad.

“Muchas organizaciones han
dejado de ver el vehiculo como
un activo que necesariamente
debe comprarse, y hoy lo conci-
ben como un servicio clave en sus
operaciones”, coincide el gerente
general de Gama Mobility, Fran-
cisco Urzta. Esto, dice, responde
principalmente a la necesidad de
optimizar el uso del capital y man-
tener estructuras de costos mas
flexibles. “Las empresas buscan
mantener flotas mas modernas y
eficientes, tanto desde el punto de
vista operativo como en términos
de seguridad y sostenibilidad”,
anade Urzda. Asimismo, mencio-
na que otro factor que incide en
las preferencias por este modelo
es el hecho de que la tecnologia
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automotriz esta avanzando rapida-
mente, por lo que la renovacién
de flotas con mayor frecuencia
permite incorporar vehiculos mas
eficientes y con menores costos de
operacion.

Demanda y proyecciones
del mercado

El gerente de leasing operativo
en Salfa Rent, Nicolas Salinas,
asegura que en los Ultimos afios
han observado un crecimiento
importante en la demanda de
industrias ligadas a la logistica y
servicios, en un contexto marcado
por el auge del e-commerce y la
distribucion de dltima milla. A ello,
anade un mayor dinamismo en el
sur del pais, donde ha observado
como el sector agricola transita
desde la compra directa de vehi-
culos hacia soluciones de arriendo
via leasing operativo, apoyado por
el crecimiento de las exportaciones
y la necesidad de acompafiar la
expansion de sus operaciones.

“Muchas empresas han migrado
de la compra al arriendo, principal-
mente por las ventajas y los benefi-
cios que genera poder dedicarte
a tu negocio y dejar que otros se
preocupen de la movilidad”, com-
plementa Salinas.

Sectores como mineria y comer-
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cio concentran hoy los mayores
volimenes de contratos de leasing
automotriz, expresa Silva, y desta-
ca que el modelo se ha consolida-
do en ellos como una herramienta
eficiente para gestionar flotas,
permitiendo renovar vehiculos

con mayor frecuencia y mantener
estandares operativos mas altos.

En términos de flotas, “los
vehiculos comerciales livianos y
pick-ups siguen siendo los mas
demandados, especialmente en
sectores de servicios como teleco-
municaciones, logistica, energia,
mineria y construccion”, puntualiza
Urzda.

Las alianzas entre companias de
leasing, bancos e importadores
también estan siendo clave para
el desarrollo del segmento, dice
Salinas, al facilitar financiamien-
to y asegurar disponibilidad de
vehiculos.

Mirando hacia el futuro, hay va-
rias tendencias del mercado auto-
motor que van a seguir impulsan-
do el desarrollo del leasing, afirma
Mendoza: la profesionalizacion de
la gestion de flotas, el auge de la
electromovilidad y el cambio en
la composicion de las flotas con el
crecimiento del segmento SUV y
el fuerte uso de camionetas para
faenas y distribucion urbana.




