Fecha: 19/03/2026 Audiencia: 320.543 Seccioén: CONTRAPORTADA
LAy S 7 Vpe: $3.987.364 Tirada: 126.654 Frecuencia: 0
lnnovac 1 On Vpe pag: $18.442.944 Difusion: 126.654

Vpe portada: $18.442.944 Ocupacion: 21,62%

FUNDADOR DE "INGLES SIN BARRERAS" Y FAMOSO POR SUS DONACIONES A LA TELETON EN EL ESTADIO NACIONAL pies de la cordillera: todo ese espacio deso-

José Luis Nazar, emprendedor chileno premiado en EE.UU.:

“Todo lo que he hecho ha sido por supervivencia’

Invitado a las actividades del cambio de

mando y en la antesala de recibir el Ellis Island
Award, que reconoce el aporte de migrantes en
Estados Unidos, se muestra optimista con Chile:
“"Se ve lleno de oportunidades”. MANUEL FERNANDEZ B.

stoy semiretirado... aunque sigo tra-

bajando todos los dias”, dice de en-

trada José Luis Nazar. Invitado a las
actividades del cambio de mando, ha tenido
dias frenéticos en Chile. Pero luce contento:
“No conozco la palabra aburrimiento”.

Nazar se hizo conocido como el empresario
que llegaba al Estadio Nacional ataviado con su
sombrero con colmillos para, al final de cada
Teletén, hacer millonarias donaciones. Eso
permitié conocer su historia, la de una fortuna
que partié de cero y se construy6 creando el
programa de aprendizaje “Inglés sin barreras”,
que vendi6 hace dos décadas. Hoy, dice, estd
dedicado a los bienes raices.

—3Cudl diria que es la clave de su historia
como emprendedor?

“Dicen que hay que tener una meta y la mia
es sobrevivir. Todo lo que he hecho ha sido por

supervivencia”.

Parti6 a los 17 aios. Vendia papel higiénico
en un local de Mac Iver. En 1972, las restriccio-
nes del gobierno de la Unidad Popular lo forza-
ron a bajar la cortina y partir con lo puesto a
buscar suerte a Estados Unidos.

“Solo dejaban sacar US$ 300 de Chile, asi que
la plata me tenfa que durar hasta que hiciera
algo. Por eso, la primera noche me fui a dormir
al Biscayne Park en Miami y la policia me sac6.
Lo bueno es que me dejaron llevarme unos co-
cos 'y con eso comi”, recuerda.

—;Cree que influye en el caracter de los
emprendedores que hoy haya mas oportuni-
dades?

“No sé... pero el sufrimiento te hace mas du-
ro. Hierba mala nunca muere”.

—Usted parti6 con “Inglés sin barreras” en
1985 y dos décadas después lo vendio. ;Por
qué?

“Porque ya llegaba el inglés gratis por inter-
net y lo vendi répidamente. No era posible el
negocio. Me sali cuando crei que era el mo-
mento y a los 18 meses quebrd la compania”.

—3;Co6mo saber cudndo salirse?
“Yo conocia muy bien el negocio. Y cuan-

?

do los teléfonos dejan de sonar, es un senal
)
para ve: der”.

—;Por qué decidié emprender?
“Porque no puedo tener jefe”.

—3;Como ve a Chile?
“Se ve lleno de oportunidades. Mira los
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cupado. Siento tantas oportunidades como
en EE.UU.".

—Usted se hizo famoso por sus donacio-
nes. ;Qué lo mueve?

“Le tengo mucho carifo a mi patria y la Tele-
t6n fue una buena oportunidad de canalizarlo”.

—Ese give back es muy propio de EE.UU.
;Coémo promoverlo en Chile?

“Tenemos una Primera Dama muy inteli-
gente y capaz y estoy seguro de que el presi-
dente le debe a ella parte de su éxito. Es la
persona ideal para juntar organizaciones que
recauden fondos”.

—Como inversionista, jestd mirando
L L b4

empr
“Nadie me ha ofrecido nada. Pero tengo la
mejor voluntad”.

—Va arecibir el Ellis Award, que recono-
ce el aporte de los migrantes en EE.UU., en
un momento complejo...

“Es algo temporal. Trump no aprecia la con-
tribucién de los latinos, que son gente buena.
Pero eso va a pasar, porque no tiene sustancia”.

—;Qué siente al ganarlo?

“Me sorprendi6, porque yo no hago publi-
cidad de mi mismo, y a la persona que me
postuld no la conozco”.

—Quizas alguien que aprendi6 inglés
gracias a usted.

“Puede ser, porque era un nombre latino.
Es una buena teoria”.



