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Aunque las coberturas son similares para todos, las empresas suman incentivos para atraer clientes

Revise: ahora los seguros vienen
con beneficios y descuentos

Lista de beneficios, promociones y descuentos al comprar un SOAP
Institución Precio Beneficio extra
Banco Estado $8.590 Hasta dos meses gratis de suscripción a TV Digital con Plan Nacional, Plan Fútbol o Plan Cine.

Cupón con $15.000 de descuento por compras sobre $50.000 en Labarra.cl
Consorcio $5.990 Clientes de Consorcio tienen precio preferencial de $4.990. Todos los compradores participan por un viaje a Sao Paulo, Brasil, a

la mejor carrera de autos.
BCI Seguros $8.990 Por $990 adicional se incorpora un seguro dental con más de 12 coberturas por un año.
Itau $8.590 Se puede pagar el seguro completo o una parte con ITAU Puntos.Se necesitan 7.000 puntos para que el SOAP salga costo cero.

Los asegurados de la Mutual y se contrata el SOAP por internet hay descuento de $1.000.Mutual de Seguros $7.900
Full Copec $8.700 Con la compra participa por 20 estanques de combustible gratis y se gana 500 puntos Full Copec.
Southbridge Seguros $8.320 Al contratar el seguro se accede a seis beneficios: telemedicina gratis, exámenes preventivos, asistencia mascota, suscripcion

por tres meses a Save Money, descuento en Salcobrand y asistencia vehicular. Y se puede donar desde $1.000 a una de las seis
causas benéficas.

Soap Bomberos $7.990 Si se es cliente nuevo de Mercado Pago se tiene un descuento de $7.000 en el valor del SOAP.
Lider $7.690 Al pagar con la tarjeta Lider BCI se devuelve el 6% de la compra en pesos Mi Club Lider.
WOM $6.990 Precio sólo para clientes WOM, excluye clientes Internet Hogar-Fibra.
Machbank $8.990 Por $990 se accede a un seguro dental por un año. También se participa en un sorteo de cinco iPhone 17. A los clientes nuevos

se les devuelve el 100% del valor del SOAP pagando con Machbank.
Caja 18 $5.990 Precio solo para afiliados a Caja 18 comprando por la aplicación.
Vientos Sur Beneficios para empresas: se regala el SOAP al contratar un seguro para la flota de vehículos (Desde 20 vehículos) y se

tiene 15% de descuentos en seguro de Responsabililidad Civil.

Fuente: Paginas web y empresas.

FRANCISCA ORELLANA

unque el Seguro Obligatorio

A de Accidentes Personales, co-nocido como SOAP, y que es
requisito para sacar el permiso de
circulación, tiene diferentes precios
según la compañía que lo ofrece, las
coberturas que entregan son las mis-
mas para todos. Por lo mismo, hay va-
rios de ellos que vienen con ganchos
adicionales para atraer su compra:
descuentos, regalos, sorteos y hasta
prestaciones en salud gratuitas.

El seguro de por si cubre los gas-
tos de lesiones corporales o falleci-
miento que sufra una persona como
consecuencia de un accidente, ya sea
reembolsando gastos médicos y hos-
pitalarios. Y hay tanta competencia
entre compañías, empresas interme-
diarias y múltiples marcas, que la idea
es diferenciarse por algo más que el
precio.

De acuerdo a lo que se detalla en
la tabla que acompaña esta nota, hoy
se puede tener hasta dos meses gra-
tis de suscripción gratuito a TV digital
si compra el SOAP en Banco Estado;
$15.000 de rebaja en compras sobre
$50.000 en Labarra.cl si lo adquiere
en HDI Seguros; mientras que BCI
da la opción de tener un seguro den-
tal por un año. También se participa
por viajes, un Iphone o le puede salir
costo cero si usa los puntos acumu-
lados en banco Itaú. Lider, en tanto,
devuelve el 6% del valor en pesos Mi
Club Lider si hace la compra con la
tarjeta BCI Lider.

"El SOAP es probablemente el se-
guro más democrático del sistema
asegurador chileno porque protege
por igual a conductores, pasajeros

Vienen con prestaciones de salud, descuentos para
comprar bebestibles, reembolsos o le puede salir
hasta gratis canjeándolos por los puntos del banco.
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y peatones frente a un accidente de
tránsito. Está estandarizado por ley,
por lo que las compañías no pueden
diferenciarse a través de las cober-
turas", explica Sebastián Ozimica,
director de la Asociación Gremial de
Corredores de Seguros de Chile (Aco-
seg).

Por lo mismo, Ozimica añade que
las principales diferencias al momen-
to de contratarlo suelen estar en el
precio, los beneficios adicionales o
promociones asociadas, "y cada vez

más también en el propósito o impac-
to social detrás de la compra".

Michel Delgado, gerente comercial
BCI Seguros, cuenta que el SOAP es
un producto muy competitivo, espe-
cialmente porque se concentra en un
periodo acotado del año y es una com-
pra obligatoria para los conductores.

Eso mismo los motivo a ofrecer
un atributo adicional como el sumar
un seguro dental por $990: "Es una
forma de diferenciarse y de agregar
valor más allá del precio. La apuesta

fue incorporar una cobertura den-
tal de urgencia que responde a una
necesidad real y cotidiana, con una
propuesta simple y accesible. La idea
es que las personas no vean esta con-
tratación solo como una obligación,
sino también como una oportunidad
de sumar protección".

¿Hay algún requisito para
acceder al seguro dental?

"Para acceder a este beneficio la
persona debe sumarlo en el mismo
momento en que contrata su SOAP
con BCI Seguros por un pago adi-
cional de $990 anual. Desde ahí, la

cobertura queda vigente por 12
meses en Uno Salud y tiene un
bono de $10.000 de descuen-
to en cualquier prestación.
El beneficio está disponible
para personas mayores de
18 años y puede utilizarse a
partir del quinto día después

de la contratación".
También hay beneficios para

empresas. Nicolás Palacios, mar-
keting manager de Viento Sur cuenta
que entregan el SOAP gratis para
quienes tomen un seguro de Respon-
sabilidad Civil con ellos para su flota
vehicular.

"El SOAP es un seguro obligatorio
por lo que muchas veces se percibe
más como un trámite administrativo
que como una decisión estratégica.
Justamente por eso las empresas
valoran cada vez más poder resol-
verlo de forma simple, rápida y ojalá
con beneficios asociados. Cuando el
proceso se facilita y además se inte-
gra con otras coberturas relevantes
para la operación, pasa de ser solo
un requisito a una oportunidad para
ordenar mejor la gestión de seguros
de la empresa", detalla.
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