Fecha: 24/03/2026 Audiencia: 0 Seccion: ACTUALIDAD
NEEOCI0SICL OB TES) Vpe: $256.935 Tirada: 0 Frecuencia: MENSUAL
N LDGISTICA Vpe pag: $722.925  Difusion: 0
TRANSPORTE & DISTRIBUCION Vpe portada: $722.925  Ocupacion: 35,54%

Pag: 10

LOGINSA

OPERADOR LOGISTICO

Plataforma logistica fortalecida para una
nueva etapa de crecimiento

La integracion con Grupo Ransa, el fortalecimiento de capacidades y los focos estratégicos de
crecimiento marcan la nueva etapa de la compaiiia en un mercado logistico cada vez mas exigente.
Conversamos con Tomas Cox, Gerente General de Loginsa, y Paolo Sacchi, CEO de Grupo Ransa,
quienes comparten su vision sobre inversion, expansion y evoluciéon del modelo logistico.
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Paolo Sacchi, CEO de Grupo Ransa; Tomas Cox, Gerente General de Loginsa.

¢Como define hoy Loginsa su pro-
puesta de valor dentro del mercado
chileno?

T. Cox: Loginsa nacié hace mas de 30 afios
como un operador pionero en servicios lo-
gisticos 3PL en Chile. A lo largo de nuestra
trayectoria, nos hemos convertido enun so-
cio estratégico para sectores como retail e
industrial, consumo masivo, alimentos (frios
y secos), pharma, entre otros, que valoran
nuestra experiencia operativa, infraestruc-
turarobustay capacidad de adaptacion.
Hoy vivimos una nueva etapa tras integrar-
nos a Grupo Ransa, el operador logistico
lider en Latinoamérica con mas de 85 anos
de trayectoria. Esta integracion fortalece
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nuestra escala y amplia nuestras capacida-
des, consoliddndonos en Chile como una
plataforma logistica end-to-end, conectada
regionalmente y con acceso a la experien-
cia desarrollada por el grupo en verticales
altamente especializadas como mineria y
automotriz.

Combinamos asi el conocimiento profundo
del cliente local con el respaldo operativo,
tecnolégicoy financiero de una red regional
robusta.

¢{Qué elementos concretos de valor
agregado ofrece Loginsa?

T. Cox: Nuestro foco esta en evolucionar
desde la tercerizacion estandar hacia un

modelo centrado en la generacion de valor.
Hoy los clientes demandan operadores que
no solo ejecuten procesos, sino que contri-
buyan activamente a mejorar la producti-
vidad, eficiencia y desempeiio operacional.
Elfoco esté en construir relaciones basadas
en mejora continua y resultados medibles,
mas que en esquemas tradicionales centra-
dos exclusivamente en costos, incorporan-
do incentivos vinculados a productividad,
optimizacién de procesos e inversion tec-
nologica.

A ello se suman atributos clave como flexi-
bilidad operativa, capacidad de adaptacion
y soluciones disefadas segun la compleji-
dad especifica de cadaindustria.
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:Qué rol juega la infraestructura logis-
tica en sumodelo de servicio?

T. Cox: La infraestructura es la base de
nuestra solidez operacional. Actual-
mente operamos cerca de 200 mil m? en
Chile, con 94 mil posiciones de racks y
13 centros operativos. Esta escala nos
permite garantizar continuidad opera-
cional, eficiencia y capacidad de res-
puesta ante variaciones de demanda
o nuevos desafios logisticos. Ademas,
la integracién con Grupo Ransa amplia
significativamente nuestra capacidad,
sumando mas de 4 millones de m” ope-
rativos a nivel regional. Esto se traduce
en mayor resiliencia, respaldo técnico y
capacidad de escalamiento para nues-
tros clientes.

La tecnologia se ha vuelto decisiva,
¢qué soluciones utiliza Loginsa?

T. Cox: La tecnologia cumple un rol es-
tratégico en nuestra evolucién. Opera-
mos con sistemas WMS y TMS estanda-
rizados regionalmente, que optimizan la
trazabilidad, control y eficiencia de los
procesos logisticos. Complementaria-
mente, implementamos el Portal Clien-
tes 2.0, que entrega visibilidad integral
y acceso inmediato a la informacion
operativa. A ello se suma una robusta
estrategia de Data Analytics, orienta-
da a transformar datos en informacién
accionable para optimizar inventarios,
flujos y toma de decisiones.

Gran parte de nuestra inversion pro-
yectada estard destinada a fortalecer
estas capacidades tecnoldgicas, parti-
cularmente en analitica avanzada, digi-

talizacion de procesos y soluciones que
incrementen la visibilidad y eficiencia
operativa.

¢Como ha evolucionado el modelo
operativo de Loginsa en un entorno
mas exigente?

T. Cox: Ha evolucionado hacia una opera-
cion mas integrada, resiliente y orientada
a la eficiencia. En un escenario desafiante
para la industria logistica —marcado por
desaceleracion y contraccion de volume-
nes— hemos respondido con optimizacion
operativa, flexibilidad y foco en producti-
vidad.

Hoy contamos con un modelo capaz de
gestionar simultdneamente e-commerce,
retail tradicional, distribucion directa y
operaciones especializadas, manteniendo
estandares elevados de servicio y conti-
nuidad operacional.

Superado ese periodo mas complejo, mi-
ramos el futuro con optimismo, en un con-
texto donde las expectativas empresaria-
les muestran sefales de recuperacion.

¢Cuales son los focos de desarrollo

de Loginsa y qué industrias resultan
estratégicas?

T. Cox: Loginsa cuenta con un plan de in-
versién aprobado de al menos US$5 millo-
nes durante 2026, destinado al fortaleci-
miento tecnoldgico, activos logisticos e
infraestructura.

Nuestra proyeccion contempla
cer a tasas de doble digito alto, im-
pulsando la expansion de nuestras
operaciones a mas regiones de Chile, la di-
versificacionsectorial yeldesarrollode so-
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> 13 centros operativos

> Operaciones multiindustria con
foco en Retail/Alimentos/Industrial,
Farmacéuticas y Congelado/Refrigerado
Plan de inversién 2026 de > US$5
millones
Objetivos 2026: Expandir operaciones
amas regiones del pais; Diversificacion
sectorial; y Desarrollo de soluciones
logisticas de mayor sofisticacién.

luciones logisticas de mayor sofisticacion.
Otro de nuestros focos estratégicos es el
ingreso a verticales como mineria y auto-
motriz, donde Grupo Ransa es especialis-
ta, y el fortalecimiento de capacidades en
frio y pharma, segmentos donde observa-
mos una demanda creciente por operacio-
nes mas especializadas y resilientes.

Desde Grupo Ransa, ;qué vision
respalda el crecimiento de Loginsa

en Chile?

P. Sacchi: La incorporaciéon de Loginsa
forma parte de nuestra estrategia de con-
solidar una plataforma logistica regional
integrada, capaz de ofrecer soluciones
end-to-end con estadndares homogéneos
de eficiencia, tecnologia y servicio en toda
Latinoamérica.

Chile representa un mercado prioritario
dentro de ese disefo. Loginsa aporta tra-
yectoria distintiva y conocimiento profun-
do del cliente local, atributos clave para
acelerar el desarrollo de capacidades del
grupo en el pais.

Desde Ransa, nuestro foco esta en poten-
ciar esa plataforma mediante inversion,
transferencia de know-how y expansion
hacia operaciones de mayor sofisticacion,
particularmente en verticales estratégicas
como frio, pharmay mineria.

Nuestra apuesta en Chile es de largo pla-
zo. Vemos en Loginsa un actor clave para
fortalecer nuestra presencia regional en
la costa del Pacifico y acompafar a nues-
tros clientes en entornos cada vez mas
complejos, donde la logistica cumple un
rol decisivo en competitividad, resiliencia
y crecimiento.

www.loginsa.com




