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Diego Contreras, CEO y
cofundador de Blanco.

TAMARA SILVA

(Producto Mínimo Viable) o
plataforma sin tener un equi-

po de ingenieros", comentó.
Su vuelta a Chile fue en

noviembre de ese año y se
acercó a su hermano y Hortal
con la idea de transformar
a Blanco en una compañía
nativa de IA. "Hacerlo todo
agéntico, lo que también
permitiría bajar el costo de
operación y atender a las
PYME aún más pequeñas·.

Cuatro meses más tarde,
en marzo de 2025, se sumó
al equipo fundador y asumió
como CEO. Su primera tarea
fue levantar US$ 5 millones
en capital. Recibieron dos
propuestas de empresas de
capital de riesgo de Chile
y de la región que "no nos
convencieron" y decidieron
inyectar capital de sus propios

bolsillos para desarrollar la
nueva etapa de Blanco.

Todo por WhatsApp
La visión que tiene el equipo

es transformarse en un banco

nativo de IA para micro y
pequeñas empresas con una
oferta de distintos servicios
financieros. Partieron con
factoring, debido a la expe-
riencia de décadas acumula-
das entre los tres.

"Además, es un producto
ancla con el que tienes mucho
contacto con la PYME: en pro-
medio hablas dos veces con
los emprendedores al mes, lo

La querella de Xepelin
O En abril de 2024, a dos meses de la creación de
Blanco, Xepelin presentó una querella contra Rafael
Morillas (exejecutivo de Xepelin y actual head of
revenue de Blanco), acusándolo de haber utilizado
información sensible de la compañía, constitutiva
de secreto comercial, para crear Blanco, que tam-
bién está enfocada en factoring.
En la acción también se menciona como eventuales
beneficiarios a los socios Andrés Hortal y Cristóbal
Contreras.

Consultado por DF por el estado de esta querella,
Diego Contreras señaló que, según los abogados,
"el proceso se mantiene abierto y no ha registrado
avances hasta la fecha".

que abre una oportunidad de
poder ofrecer otros servicios
financieros", dijo.

En su hoja de ruta apa-
recen leasing, créditos en
cuotas, pólizas de garantía,
tarjetas y cuenta corriente,
siempre dentro de la vertical
de lending.

Desarrollaron una plata-
forma tecnológica en la que
los emprendedores pueden

US$ 1,7
MILLONES

LEVANTÓ A TRAVÉS DE LA
PLATAFORMA BROOTA.

registrarse y dar acceso a
sus credenciales del Servicio
de Impuestos Internos (SII)
para que Blanco detecte au-
tomáticamente la generación
de facturas. Y todo el resto
ocurre en WhatsApp.

Los agentes de IA de Blanco

pasan las facturas por sus
modelos de riesgo, fraude y
precio, y envían, automáti-
camente, una simulación al
cliente por WhatsApp, quien
puede aceptar o solicitar
ajustes.

El financiamiento parte
desde los US$ 200 y sin tope.
Según Contreras, compiten
con los principales actores del
factoring y la banca. Agregó
que la tasa de interés va a de-
pender de los costos de fondo,
pero "podríamos operar al

0,7% si la factura es buena y
los fondos pueden comprar".
Su vía de ingresos es esa tasa

y una comisión que cubre los
gastos operacionales.

Para financiar su operación
levantan deuda con actores
como BTG, Ameris y Mone-
da. Este mes van a transar
más de $ 17 mil millones
de unas 2.200 facturas, un
crecimiento de 10 veces en
monto comparado con el
mismo mes del año anterior.

Contreras dijo que tienen
ocho mil empresas registradas

en su plataforma, de las cuales
hay 2.100 activas y 1.232 con
saldo."Estamos creciendo
en 600 empresas enroladas
mensualmente", dijo.

A la ronda -que comple-
mentarán con fondos de
capital de riesgo para llegar
a US$ 5 millones- entraron
160 inversionistas, entre
ellos, Daniel y Domingo Hiller
(Movistar Arena), Cristián
Morales (Olivo -family office de
Larraín Matte- e inversionista

en Cornershop), Clemente
Pérez (Guerrero Olivos y ex-

presidente de Metro) y Brian
Thornton (Buydepa).

Contreras señaló que los
recursos se destinarán para
contratar personal comercial
y para tener mejores condi-
ciones para levantar deuda.
"Por cada peso que levantas,
puedes conseguir deuda 10
veces", dijo.

OpenAI se
despidió de Sora,
su modelo de
video generativo

Mientras la tecnológica de
Silicon Valley cancela una de sus
aplicaciones, su brazo sin fines de
lucro anunció una inversión de US$
1.000 millones en 2026.

POR DF LAB/AGENCIAS

Este martes, Reuters in-
formó que OpenAI dejará
de ofrecer su modelo de
generación de videos Sora,
según un mensaje publicado
en la cuenta oficial de la
aplicación en X.

Sora, lanzada en septiem-
bre de 2025, permite a los
usuarios crear y compartir
videos generados por inteli-

gencia artificial (IA) a partir
de contenido protegido por
derechos de autor, así como
publicarlos en plataformas
similares a las redes sociales.

para financiar proyectos
de IA enfocados en ayudar
a proteger a la sociedad de
los posibles riesgos de esta
tecnología, como las ame-
nazas biológicas, además
de financiar iniciativas para
usar IA en ciencias de la vida.

Las inversiones proven-
drán de subvenciones y pro-
gramas externos, consignó
Bloomberg.

OpenAI ya había dado a
conocer que la fundación
destinaría US$ 25 mil mi-
llones en los próximos años
a acelerar avances en salud
y a abordar las posibles

Sora
@soraofficialapp

We're saying goodbye to Sora. To everyone who
created with Sora, shared it, and built
community around it: thank you. What you made
with Sora mattered, and we know this news is
disappointing.

We'll share more soon, including timelines for
the app and API and details on preserving your
work. - The Sora Team
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"Nos despedimos de la
aplicación Sora. A todas
las personas que crearon
con Sora, la compartieron
y construyeron una co-
munidad en torno a ella:
gracias. Lo que hicieron
con Sora fue importante, y
sabemos que esta noticia
es decepcionante. Pronto
compartiremos más in-
formación, incluyendo los
plazos para la aplicación
y la API, y detalles sobre
cómo preservar su trabajo",
publicó la cuenta oficial de
Sora en X.

Inversión en IA
Este martes OpenAI anun-

ció una inversión de US$
1.000 millones a través de
su brazo sin fines de lucro

consecuencias de la IA.
La compañía también

anunció los nuevos nom-
bramientos de la funda-
ción OpenAI. Uno de los
cofundadores de OpenAI,
Wojciech Zaremba, dirigirá
las iniciativas de resiliencia,
centrándose en el impacto
de la tecnología en la bio-
seguridad y la seguridad
general. En tanto, Jacob
Trefethen, quien trabajó
en Coefficient Giving, su-
pervisará el área de ciencias
biológicas, que inicialmente
se enfocará en usar la IA para

acelerar la investigación del
Alzheimer, entre otras en-
fermedades. También fichó
a Robert Kaiden, exejecutivo
de Twitter como director
financiero.
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