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año, los recursos de las cuen-
tas de APV gestionadas por
la firma ligada a la Cámara
Chilena de la Construcción
y Prudential totalizaron
US$ 1.660 millones.

Más atrás se ubicaron
Cuprum, con US$ 1.247 mi-
llones, y Capital, con US$ 937
millones. Sin embargo, esta
última AFP lidera el sector,
considerando la cantidad de
cuentas vigentes.

Hasta enero, la firma tenía
en sus registros 491.953, cifra

que reflejó un crecimiento de
3,4% en un año.

Le siguieron Cuprum, Ha-
bitat y ProVida, con 378.544,
372.876 y 372.306, respec-
tivamente, según cifras del
regulador.

La mayor
parte del saldo
acumulado, un
36% del total,
se encuentra
en el selectivo
que más rentó

en 2025, el
fondo A.

La presidenta del
Grupo Santander, Ana
Botín.

El expresidente de
Banco Santander Chile,
Claudio Melandri.

La sentida
despedida de Ana
Botín a Claudio
Melandri tras
dejar Santander

La presidenta
del holding
destacó el paso
del ejecutivo por
el grupo.

La presidenta del Grupo
Santander, Ana Botín, tuvo
este miércoles sentidas
palabras de despedida para
el histórico ejecutivo de
Banco Santander Chile,
Claudio Melandri, quien

dejó la entidad financiera
después de 37 años en el
grupo español y fue reem-
plazado por el expresidente
del Banco Central, Rodrigo
Vergara.

"Claudio es un ejemplo
de meritocracia y esfuerzo.
Empezó como ejecutivo de
empresas en una sucursal,
fue ascendiendo y asumien-
do responsabilidades cada
vez más amplias y comple-
jas, incluso pasó dos años
en Venezuela hasta llegar
a CEO y posteriormente en
los últimos ocho años",
destacó Botín en un correo
a los trabajadores de la
entidad.

Botín agregó que "su
contribución ha sido fun-
damental para consolidar
a Santander como el banco
líder en el país, con un fuer-
te enfoque en la innovación,
el cliente y el compromiso
con la sociedad".

Por su parte, el CEO y el
country head de Santander
Chile, Andrés Trautmann,
escribió en su cuenta de
LinkedIn, que "muchos
tuvimos la oportunidad de
trabajar con él y aprender
de su forma de liderar:
cercana, directa y siempre
con foco en hacer que las
cosas pasen y con el cliente
siempre al centro".

Los escenarios que
vislumbra la corredora
de Bci para el IPSA:
podría cerrar el año
en 12.785 puntos

La guerra en
Medio Oriente
y el Gobierno
de Kast son los
factores clave a
seguir.

El rendimiento que podría
alcanzar el S&P IPSA en 2026

dependerá de múltiples
factores, según un análisis
realizado por Bci Corredor
de Bolsa.

A nivel internacional, un
factor relevante será la evo-

lución de la guerra en Medio
Oriente. Mientras que en
Chile, la corredora destacó
las medidas tomadas por el
Gobierno para enfrentar el
alza de los combustibles.

Pero uno de los elemen-
tos que podría impulsar al
IPSA es la eventual rebaja
del impuesto corporativo

desde 27% a 23%, la que,
de concretarse, tendría
un impacto directo en la
utilidad de las compañías,
que según la firma puede
ser de un upside de 5%, e in-
clusive de hasta 8%, explicó
el subgerente de estrategia
de Bci Corredores de Bolsa,
Alexis Osses.

De acuerdo con los mo-
delos utilizados por la in-
termediaria, en el mejor
de los escenarios, el índi-
ce bursátil podría llegar a
12.785 puntos, versus los
9.800 puntos que registraría
en el peor de los casos. De
todos modos, el escenario
base de la corredora es de
11.900 puntos.

Según Bci, el sector com-
modities aparece como uno
de los principales motores
de crecimiento, favorecido
por precios internacionales
aún elevados.
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Starken suma 86 nuevos puntos de envío y retiro a su red nacional, a
través de alianza estratégica con Autoplanet y Agroplanet
Acuerdo potencia el modelo
"Pick Up & Drop Off" y permitirá
a Starken aumentar su cobertura

en un 15%, al incorporar todas las
tiendas de ambas empresas.

Santiago, marzo de 2026 - Starken, líder en
soluciones logísticas en Chile, anunció hoy una
alianza estratégica con Autoplanet y Agroplanet,

que habilitará las 86 tiendas de ambas cadenas
como puntos de envío y retiro de paquetería
a lo largo del país. Este acuerdo permitirá a
la empresa incrementar su cobertura nacional
en aproximadamente un 15%, consolidando
su estrategia de expansión y fortaleciendo su
presencia en sectores donde no contaba con
sucursales propias.

La alianza integra a las empresas al modelo
PUDO (Pick Up & Drop Off) de Starken, habili-
tando sus tiendas especializadas en repuestos
automotrices y maquinaria agrícola como puntos
donde los clientes podrán realizar o retirar envíos.

Con esta incorporación, Starken alcanzará más
de 800 puntos de atención a nivel nacional.

"Esta alianza con Starken busca ofrecer una
solución logística rápida y completa. Entende-
mos que en repuestos el tiempo es crítico; por
ello, unimos nuestra presencia nacional con la
cobertura de Starken para acortar plazos de
entrega y agregar valor real a nuestros clientes,
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respondiendo con soluciones prácticas y reales.",
afirma Ignacio Aránguiz, gerente general de
Grupo Planet.

Para Starken, en tanto, este acuerdo también

genera múltiples beneficios: entre ellos, "mayor
cobertura nacional con expansión hacia localida-
des donde no teníamos presencia, optimización
de la experiencia del cliente con más puntos
cercanos para retiro y despacho, reducción de
costos operativos al usar infraestructura exis-

tente, y fortalecimiento de marca al asociarse
con empresas reconocidas en retail automotriz
y agrícola" agrega Rodrigo Albarrán, gerente
general de Starken de la compañía. (agregar
atención humana, facilidad, omnicanalidad en
los distintos modelos de atención)

Esta iniciativa también refuerza el compromiso
de la empresa de envíos con una experiencia
humana, personalizada y sencilla, a través de
los múltiples formatos que ofrece al cliente hoy

en día; además apunta al objetivo de descen-
tralización, reduciendo la huella de carbono,
descongestionando las sucursales tradicionales

que operan a alta capacidad y diversificando
canales de entrega.

La habilitación de los 86 puntos se realizó
de manera progresiva a nivel nacional durante
el primer trimestre de 2026. A partir de hoy, los
clientes que vayan a Autoplanet y Agroplanet
podrán también usar el servicio de Starken.

Sobre Autoplanet
Autoplanet, fundada en 2007, es la primera y

más grande cadena de repuestos automotrices del

país. Con presencia en varias regiones de Chile,
ofrece más de 14.000 repuestos y accesorios
para todas las marcas, estacionamiento propio
y gratuito en todos nuestros locales, atención
experta y especializada brindando soluciones
integrales para tu auto con un compromiso
permanente de calidad y servicio al cliente.

Sobre Starken:
Starken, miembro del grupo JEDIMAR, es la

empresa líder en el rubro de distribución, alma-

cenaje y logística del país. Con más de 40 años
de historia, su propósito es simplificar y mejorar la

vida de las personas, conectando comunidades,
potenciando negocios y acortando distancias.
Actualmente cuenta con cerca de 800 puntos de

envío en todo Chile y 18 centros de distribución

desplegados a lo largo del territorio nacional.
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