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ACTUALIDAD

Atlas Renewable, vinculada a BlackRock,
desembolsara US$2.000 millones en el
negocio renovable en Chile y México

A nivel global, 1a energética planea duplicar su capacidad instalada a 4 GW en los préximos dos afios.

En entrevista con Pulso, el CFO de Atlas, Esteban Uauy, revela detalles del negocio renovable que tienen en
mente. Observan atentamente la desalacion y los data centers como nuevas aristas de su gestion. “Tenemos
ambiciones de crecimiento”, apunta el ejecutivo.

MATIAS VERA

Estdn desplegados en Chile, Uruguay, Bra-
sil, Colombia y México. A nivel local dispo-
nen de 200 MW de almacenamiento de tipo
Bess operando y méds de 650 MW en cons-
truccion, correspondiente a centrales reno-
vables con capacidad de almacenamiento.

Atlas Renewable Energy figura en el pais
como un jugador relevante en energias re-
novables. Dedicada a la construcciéon y ope-
racion de proyectos solares y de baterfas,
principalmente, ha tejido cuatro proyectos.
Su capacidad instalada de almacenamiento
en Chile alcanza una participacion de 11%
del mercado operativo.

A la fecha, la empresa tiene su casa matriz
en Estados Unidos, y dispone de un tnico
accionista: Global Infrastructure Partners
(GIP), parte de BlackRock. El director finan-
ciero (CFO) de la eléctrica, Esteban Uauy,
revela en entrevista con Pulso los planes
que delinean para América Latina y Chile.

(Cudnto dinero han invertido en proyec-
tos eléctricos?

- Atlas a la fecha ha invertido cerca de
US$5.000 millones en la plataforma.

A nivel mundial?

- A nivel global, si. Esperamos que en los
proximos afios haya una inversién en tor-
no a los US$2.000 millones. Eso principal-
mente entre Chile y México.

Esa inversion dice relacion con el refinan-
ciamiento por US$3.000 millones que con-
siguieron el mes pasado, ;no?

- Es un refinanciamiento, es decir, un fi-
nanciamiento que engloba la mayoria de
nuestros activos con flujos determinados en
ddlares con contratos de largo plazo. Por lo
tanto, lo que hicimos fue refinanciar crédi-
tos que habiamos usado para la promocion
y construccién de proyectos en Chile, Brasil
y México, y los refinanciamos en un finan-
ciamiento que engloba todos estos activos.
Son un total de 11 activos.

Chile y México son US$2.000 millones,
Jcuanto es para Chile?

- Es dificil decir.. porque nuestro creci-
miento estd dado por las necesidades de
nuestros clientes. Somos una plataforma
que es muy customer centric, por asi de-
cirlo. Donde vemos oportunidades de cre-
cimiento en el fondo es donde queremos
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CFO de Atlas, Esteban Uauy.

estar y donde nuestros clientes nos necesi-
ten. No te puedo decir si son mil para Chile
v mil para México. Hay oportunidades por
US$2.000 millones en ambos pafses, pero
tenemos que ir priorizando las que se va-
van dando con mds naturalidad y con me-
jores oportunidades en distintos paises. Es
un poco la funcion, desde de la empresa,
el uso eficiente de los recursos, y tenemos
que hacer un uso de nuestro capital donde
veamos mejores oportunidades. O sea, no
tenemos presupuesto para Chile y presu-
puesto para México.

Qué plan de negocios tienen para este
afo?

- Sabemos que existe una demanda que
va a llegar al mercado de parte de algu-
nos de nuestros clientes existentes y otros
clientes nuevos. Sabemos que va a haber
también una licitacion de las distribuido-
ras este afo. Y de ser exitosos en esas lici-
taciones, claramente habria un desarrollo
v un deployment de capital. Pero si no te-
nemos el caso de negocio para un proyecto
armado, la decision de inversion se pos-
terga y se priorizard una oportunidad que
ocurra antes en otro lado o en México. (...)
Tenemos ambiciones de crecimiento en los
proximos afios bastante altas, en tornoa los
casi 4 GW que queremos desarrollar en los
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proximos 24 meses. Vamos a practicamente
duplicar nuestra capacidad instalada en los
proximos anos. Pero eso viene acompanado
de decisiones de inversion racionales, que
tienen un caso de negocio armado y que es-
tdn ahf para servir un cliente en especifico.

(En Chile o global?

- Global. Esta companiia es una compania
que es regional. Tenemos una presencia en
Latinoamérica, y nuestras decisiones de in-
version, si bien tenemos foco de crecimien-
to en paises como Chile y México, no nos
amarramos o autoimponemos limitaciones.

GUERRA EN MEDIO ORIENTE

JLes esti afectando la guerra en Medio
Oriente y el alza del petréleo?

- Hoy dia tenemos proyectos en construc-
cion que estin en etapa avanzada, donde
tenemos la mayoria de los equipos ya en
Chile. Estamos haciendo algunas expan-
siones de algunos proyectos existentes que
requieren nuevos equipos, pero estamos
hablando de cantidades mas limitadas. Nos
vamos a encontrar con la realidad cuando
tengamos que empezar a ponerle precio a
nuestras ofertas en los proximos meses. Es
decir, cuando nos presentemos a una lici-
tacion con alguna oportunidad en México o
en Chile o donde sea.

Especificamente, ;en qué componentes
se ven afectados?

- El transporte es algo importante y, sobre
todo, el mercado de los seguros asociados
al transporte. Cuando importamos equipos
aseguramos la carga que va arriba del bar-
co. Todos estos incrementos, tanto del cos-
to del combustible del barco ms el riesgo
asociado a la circulacion de ese barco por
territorios que pueden estar afectados por
este ambiente mds tenso, ya sabemos que va
a haber un efecto en los transportes y que
va a haber un efecto en los seguros.

En términos de materias primas para la
produccion de baterias o la produccion de
paneles fotovoltaicos, no nos hemos encon-
trado todavia con un cambio de precio mate-
rial. Eso pasa porque los productores tienen
una posicién asegurada, o sea, si ellos de-
penden del litio, trabajan con contratos mas
de mediano plazo, o algunos con precio fijo.

DESALACION Y DATA CENTERS

Sus clientes son principalmente mineros,
Codelco y CAP. ;Se estin expandiendo a
otros sectores?

- Vemos que hay desarrollos de otros
sectores que son bien interesantes. Aqui
estamos hablando de desalacion, que en
los préximos afios va a ser un sector im-
portante. Y donde vemos una tremenda
oportunidad es en el sector de infraestruc-
tura digital, ahi creemos que Chile se puede
posicionar de forma bastante competitiva
y es un sector donde creemos que va a ha-
ber harto crecimiento y harta demanda por
parte de esas empresas.

(Data centers?

- Data centers.

(Cudndo se podrian activar sus proyectos
para estos sectores?

- Vaa ser en el mediano plazo. No creemos
que esto va a ocurrir en 10 afos mads. Esto
es ahora y en el fondo es una realidad con
la que ya nos estamos enfrentando. Cuando
van a ocurrir los proyectos depende de una
decision de inversién en la cual nosotros
entramos un poco después. Nosotros en-
tramos como una parte de la ecuacién de la
decision de inversion de otra empresa. Pero
creemos que es algo que se va a venir en los
proximos dos anos.@



