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E
ste 2026 marca un punto de

inflexión para los proveedores mi-
neros. No solo porque enfrentamos

un nuevo ciclo de inversiones más
exigente y competitivo, sino porque hoy se
juega algo más profundo: la capacidad real
del país para ejecutar su potencial minero

en un contexto global que avanza rápido, a
veces más de lo que solemos reconocer.

Los proveedores ejecutamos cerca del
80% de la inversión minera, somos por lo
tanto un eslabón crítico para la continuidad

operacional y la materialización de proyec-
tos. Pero para sostener este rol se requiere

algo más que experiencia técnica; necesi-
tamos reglas claras, coordinación efectiva y
condiciones que permitan escalar nuestras
capacidades sin fricciones innecesarias.

Por lo anterior, seguimos muy compro-
metidos con el trabajo de nuestros comités.
El primer gran desafío es ordenar y estan-
darizar. Hoy, la duplicidad de requisitos,
los procesos distintos entre compañías
y las homologaciones que no dialogan
entre sí no solo encarecen
la operación; debilitan la
competitividad de todo el
ecosistema, especialmente
de los pequeños y medianos
proveedores. La eficiencia
regulatoria y la simplificación
ya no son temas adminis-
trativos: son condiciones
directas de competitividad
y deben abordarse con
decisión.

El segundo desafío es ace-
lerar la adopción tecnológica, pero siempre
desde la realidad operativa. La digitaliza-
ción, las nuevas métricas ambientales y
los modelos de contratación orientados a
desempeño exigen capacidades concretas:
formación en nuevas competencias, certifi-
caciones y una relación mucho más articula-
da entre proveedores y mandantes. Y aquí
es clave reconocer un hecho que a veces se
pasa por alto: gran parte de las innovacio-
nes que hoy transforman la minería nacen
precisamente en el ecosistema proveedor.

tunidad comercial, sino también una forma
de fortalecer la base industrial y ampliar el
desarrollo tecnológico del sector.

2026 debe ser, sobre todo, un año
para consolidar al proveedor como actor
estratégico y no como un mero ejecutor de
contratos. En Aprimin seguiremos impul-
sando estandarización, innovación aplicada
y articulación público-privada, porque
sabemos que cuando fortalecemos al eco-
sistema proveedor, fortalecemos a toda la
minería chilena y su conjunto.
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PROYECCIONES Y DESAFÍOS 2026: CRECIMIENTO Y
CERCANÍA CON LA INDUSTRIA

Rentaclima se consolida
como aliado estratégico para
la minería y su continuidad
operativa en entornos críticos
Con foco en eficiencia operativa, seguridad laboral y productividad, Rentaclima
continúa consolidando su propuesta de valor para una minería que enfrenta
desafíos crecientes en condiciones climáticas, continuidad operacional y
sostenibilidad de sus procesos.

Con la experiencia adquirida y la validación
técnica en terreno, Rentaclima proyecta para
2026 un proceso de expansión estratégica,
que incluye la apertura de una nueva sucursal
en Copiapó, fortaleciendo su presencia en la
macrozona norte y su cercanía con una de las
principales operaciones mineras del país.

"Queremos estar más cerca de nuestros
clientes, responder con mayor rapidez y seguir
aportando soluciones especializadas a una
industria que exige excelencia operativa. La
nueva oficina en Copiapó será un nuevo centro
de operaciones que nos permitirá seguir cre-
ciendo junto a la minería", afirma Walter Prett,

gerente general.
En efecto, con una propuesta especializada

en climatización industrial para entornos críticos,

Rentaclima se ha consolidado como un socio
estratégico para la minería chilena, aportando
soluciones que resguardan la seguridad y confort

de las personas, la protección de equipos y la
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continuidad operacional de las faenas.
En concreto, la compañía provee y opera equi-

pos de calefacción industrial de gran eficiencia,
destacando sus Generadores de Aire Caliente,
capaces de entregar calor seguro, potente y
constante en ambientes de alta exigencia. Es-
tas soluciones permiten mantener condiciones
térmicas adecuadas para los trabajadores y

proteger procesos críticos frente al

congelamiento, evitando costosas
detenciones de la operación

'Nuestros equipos están diseña-

dos para operar donde otros sistemas
fallan. La continuidad operacional es
hoy un factor crítico para la minería

y Rentaclima aporta directamente a
ese objetivo", señala Walter Prett,
gerente general de la compañía.

Capacidad operativa en escenarios
complejos

Durante 2025 Rentaclima demostró su
capacidad operativa en escenarios de extrema
complejidad, operando de forma continua bajo
temperaturas de hasta -25°C, en ambientes con
alta precipitación de nieve, gran altitud y baja
densidad de aire, propios de la alta cordillera.

Un caso emblemático ha sido el trabajo de-
sarrollado en una de las principales mineras en

Copiapó, donde los equipos de calefacción de
Rentaclima han operado exitosamente en sectores

críticos de la faena, evitando congelamientos
que podrían haber paralizado procesos clave.

"Asumimos el desafío de ingresar a la minería
trabajando sobre los 4.500 metros sobre el nivel

del mar. Sabíamos que los estándares eran altos,
pero confiábamos plenamente en la calidad de
nuestros equipos y en el profesionalismo de
nuestros técnicos. Los resultados superaron
nuestras expectativas", destaca Prett.

Este desempeño permitió a la empresa po-
sicionarse como un proveedor confiable para
grandes operaciones mineras, reafirmando
su rol como partner estratégico en entornos
operacionales complejos.

Así, sus proyecciones y desafíos para este
año ponen foco en el crecimiento y cercanía
con la industria.

www.rentaclima.cl

El tercer desafío es proyectar a nues-
tros proveedores hacia nuevos mercados,
entendiendo que la región no compite
entre sí, sino que compite frente al mundo.
Bajo esa mirada, Chile, Perú y Argentina
funcionan como polos complementarios, lo
que abre espacio para que las soluciones y
estándares desarrollados en Chile sigan ga-
nando presencia en otros distritos mineros.
La internacionalización no es solo una opor-

"Los proveedores ejecutamos
cerca del 80% de la inversión

minera, somos por lo tanto
un eslabón crítico para la

continuidad operacional y la
materialización de proyectos".
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