
04 SemanarioTIEMPO ECOLOGÍA Y MEDIOAMBIENTE
Viemes 27 de marzo al jueves 02 de abril de 2026

f tiemposemanario www.semanariotiempo.cl

INTERCAMBIO DE CONOCIMIENTOS A MEDIADOS DE ABRIL:

Usuario de INDAP de La Serena
viajara a Espana para representar a las

juventudes rurales del país
Una gran noticia recibió

recientemente José Matamala
(36), usuario del Instituto de De-
sarrollo Agropecuario (INDAP)
del sector Lomas de Monardez,
comuna de La Serena.

Fue seleccionado para par-
ticipar en una misión técnica a
España, a efectuarse a media-
dos de abril de este 2026. La
realizará junto a otras nueve
personas, gracias al proyecto
llamado "Acceso a tierras y for-
talecimiento de las juventudes
rurales: intercambio de políticas
entre Chile y Colombia", financia-

do por la Agencia Española de
Cooperación Internacional para
el Desarrollo (AECID).

El itinerario considera una
serie de actividades en terreno
por Andalucía -comunidad au-
tónoma del sur del país-, en
las que verán a diversas orga-
nizaciones ligadas a los rubros

agropecuarios. Serán capacita-
ciones prácticas y colaborativas.

Para José Matamala este
viaje será clave para seguir im-

pulsando su emprendimiento -
que lo lleva a cabo junto a su
pareja Katia Fierro- dedicado
a la producción de bioinsumos
(como bokashi, biocarbón, mi-
croorganismos benéficos, bio-

DON BACTER
GROECOLOG

José Matamala junto a Katia Fierro están dedicados a la
producción de bioinsumos (como bokashi, biocarbón, mi-
croorganismos benéficos, biofertilizante foliar y pesticidas
naturales como jabón potásico y caldo sulfocálcico), a
través de su emprendimiento llamado Don Bacter Agro-
ecología

fertilizante foliar y pesticidas
naturales como jabón potásico
y caldo sulfocálcico), a través de

su emprendimiento llamado Don
Bacter Agroecología: "Varias de

las visitas estarán relacionadas
a casos agroecológicos y eso es
bastante importante, porque
conoceré otras experiencias de
algo que estamos desarrollando
acá en La Serena".

El usuario de INDAP agregó
que "tengo la expectativa que
no solo será para mi propio be-
neficio, sino que al regreso tengo
la responsabilidad de compartir
con más jóvenes rurales de la
zona todo lo que aprenda".

Algunos de los objetivos de
la gira son mejorar las capaci-
dades institucionales y juveniles

para el diseño, implementación y
evaluación de políticas públicas
integrales de acceso a tierras con

enfoque territorial, de género
y sostenibilidad. Igualmente,
considera diseñar, implemen-
tar y evaluar proyectos piloto
demostrativos y participativos
que integren acceso a tierras,
formación técnica, financiamien-

to y modelos productivos sos-
tenibles liderados por jóvenes
rurales, validando instrumentos
de política y modelos de gestión

de tierras adaptados a las reali-
dades locales.

También se consolidara un
documento binacional de co-
nocimiento, gobernanza y par-
ticipación juvenil que fortalezca
el diseño, implementación y
evaluación de políticas públicas
sobre acceso a tierras para la
Agricultura Familiar Campesina.

La iniciativa considera a dos
jóvenes usuarios de INDAP del
país, y surge de una colaboración
triangular de Chile, Colombia y
España.

Sobre lo importante que son
este tipo de instancias, la Direc-

tora Regional (S) de INDAP, Lucía
González, detalló que "José Ma-

tamala es beneficiario del pro-
grama Mi Primer Negocio Rural
y constantemente está asistiendo

a nuestra Mesa Regional de Jó-
venes Rurales, por lo que para
la institución es muy significa-
tivo que él pueda ser parte de
la misión técnica a España, ya
que traerá nuevos aprendizajes y
experiencias que posteriormente

podrá replicar entre sus pares.
Lo felicitamos y le deseamos el
mayor de los éxitos".

Más info en Instagram: @
indapcoquimbo y en X: @in-
dap_coquimbo.

COLUMNA DE OPINIÓN:

"El valor del cooperativismo
en tiempos exigentes"

Por Claudio Escobar,
Gerente Cooperativa Capel

En tiempos donde los mercados y los consumidores
son cada vez más exigentes, el verdadero desafío no es
solo crecer, sino hacerlo con sentido, con responsabilidad

y con visión de largo plazo.
El año 2025 fue una prueba de ello. No fue un año

fácil, sin embargo, como cooperativa demostramos que
es posible sostener un proyecto productivo cuando exis-
te disciplina, compromiso y, sobre todo, un propósito
compartido.

Hoy podemos decir que Capel es una cooperativa
operacionalmente sana, financieramente responsable y
estratégicamente enfocada. Logramos resultados positivos,

y fortalecimos nuestro negocio sin recurrir a soluciones

extraordinarias, sino desde el trabajo real que nace en

el territorio.

Ese es, a mi juicio, el principal valor del modelo coo-
perativo: cada resultado tiene rostro, tiene origen, tiene
historia. Detrás de cada botella hay poda, riego, cosecha

y esfuerzo humano. Hay territorio, cultura, patrimonio.

También hemos entendido que el mercado cambió.
El crecimiento ya no está en el volumen, sino en el valor.
Por eso, hemos avanzado en nuevas categorías y en la
sofisticación de nuestra oferta, sin perder de vista que
el pisco sigue siendo el corazón de nuestra identidad y
de nuestra economía.

Pero los desafíos continúan. El 2026 se presenta con

mayor competencia, incertidumbre y presión sobre los

costos. Por eso, debemos actuar con prudencia, cuidar

lo que hemos construido y seguir fortaleciendo nuestra
base productiva.

En ese camino, la vendimia vuelve a ser clave. Cada
kilo de uva que ingresa a nuestras plantas no solo ali-
menta el proceso productivo, sino que proyecta el futuro
de toda la cooperativa.

Porque, finalmente, Capel no es una empresa cual-
quiera, es un proyecto colectivo que nace en el campo y
se construye con la confianza de todos sus socios y socias.

Y mientras esa confianza se mantenga, tendremos
futuro.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

27/03/2026
    $885.414
  $1.664.000
  $1.664.000

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      23.700
       7.900
       7.900
      53,21%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
0

Pág: 4


