
La idea original de los socios de la
fintech nacional Abaqus era de-
mocratizar las finanzas por me-

dio de la tecnología e innovación. Era
2014 y sus cinco fundadores —Da-
mián Gelerstein, Ivo Kovacevic, Gon-
zalo Reyes, José Ignacio Villarroel y
Cristóbal Mackenzie— se unieron pa-
ra armar algo similar a lo que hace hoy
Fintual. “En Estados Unidos eso esta-
ba recién apareciendo con fuerza y nos
parecía que había una oportunidad sú-
per interesante”, dice Reyes.

Cuando comenzaron se dieron
cuenta de que no querían levantar ca-
pital y tampoco sacrificar indepen-
dencia. “Queríamos construir algo
con nuestra propia visión y tener li-
bertad para tomar decisiones, así que
optamos por avanzar financiándonos
con nuestros propios recursos”, dice
Villarroel. Y agrega: “Empezamos a
preguntarnos dónde era más factible
construir un negocio sostenible desde
el inicio. Ahí es cuando decidimos en-
focarnos en el segmento de alto patri-
monio en Chile, trabajando como mul-
tifamily office”.

Adicionalmente había otra gran
diferencia. Dicen que es tradicional
que quienes forman esto son ejecuti-
vos que cuentan con carteras de
clientes; en su caso, ninguno de ellos
venía del área comercial, sino que de
la parte más técnica: inversiones y
tecnología.

Abaqus parte de dos lugares, cuen-
tan. Por una parte, del Departamento
de Ciencias de Computación de la
Universidad Católica e IM Trust (ac-
tual Credicorp). Gelerstein y Villarro-
el eran compañeros de generación y
luego entró Mackenzie. Posterior-
mente Gelerstein entró IM Trust, don-
de conoció a Kovacevic y Reyes, así
terminaron todos unidos. “Esa mezcla
fue la que dio origen a la compañía”,

dicen los cinco, quienes partieron an-
tes de los 30 años.

Pese a ese historial poco común en el
sector, la apuesta funcionó y el primer
año cerraron casi 20 clientes. Desde el
comienzo la tecnología era clave, pese
a que comenzaron como asesores de
altos patrimonio fueron desarrollando
herramientas propias para consolidar
la información financiera. La platafor-
ma permitía, entre otras cosas, inte-
grar cartolas de distintos bancos, en

múltiples monedas, junto con inver-
siones en fondos mutuos, acciones u
otros instrumentos, para generar una
vista agregada del portafolio. Además,
realizaba análisis profundos automa-
tizados, cálculo de rentabilidad agre-
gada, identifica los orígenes de la ren-
tabilidad y mostraba la exposición por
moneda y tipo de activo.

“Tuvimos un crecimiento bastante
rápido. Además, en ese proceso apren-
dimos a vender”, dice Villarroel. “Las

personas que llegaban veían que el
equipo era muy experto en lo que ha-
cíamos y eso generaba mucha confian-
za”, sostiene Kovacevic.

Cuando Abaqus ya contaba con una
plataforma para sus clientes de wealth
management, se dieron cuenta de que
las herramientas que habían construi-
do con inteligencia artificial podían ser
útiles también para otros actores del
sector. Y el punto de inflexión ocurrió
cuando un cliente institucional les pi-

dió comprar esa infraestructura tecno-
lógica, aceptaron y decidieron apostar
por ese negocio. Tras esa primera ven-
ta se sumaron nuevos contratos y el
2018 la empresa inició formalmente la
construcción de su línea de soluciones
tecnológicas como unidad de negocio.

A la fecha, aseguran estar creciendo
un 54% anual. 

En la empresa trabajan 68 personas
y siguen con la política de no salir a
buscar financiamiento externo. Hoy
tiene entre sus clientes en Chile a Bci,
LarrainVial, Moneda Patria Inves-
tments, Caja Los Andes.

Expansión internacional
Inicialmente, la ruta apuntaba hacia

Latinoamérica, particularmente a Pe-
rú y Colombia. Sin embargo, la pande-
mia modificó esa estrategia. Y en 2021
comenzaron operaciones en Londres,
abriendo una oficina de la mano de
Gelerstein. Al comienzo asesoraban a
familias chilenas instaladas en Europa,
lo que les permitió desarrollar una car-
tera de clientes en Reino Unido, Euro-
pa continental y Estados Unidos. “El
desempeño comercial ha sido mucho
mejor en los mercados desarrollados
que en los países latinoamericanos”,
asegura Gelerstein en videollamada
desde Londres. 

Este año abrieron oficinas en Brasil. 
En el exterior trabajan con clientes

institucionales y family offices. 
Un nuevo desafío que sumaron aho-

ra es con el mundo previsional. Tras la
aprobación de la reforma que permite
el ingreso de nuevos competidores,
Abaqus es el partner tecnológico de la
AFP Multiplica, liderada por Nicolás
Glisser y que espera entrar al mercado
con la nueva licitación. Explican que
no es un interés reciente, sino una
oportunidad que se abrió. “El atracti-
vo principal es poder construir infra-
estructura tecnológica desde cero, en
lugar de adaptarse a sistemas hereda-
dos”, dice Kovacevic. 

Abaqus, la fintech nacional con
oficina en Reino Unido y Brasil que
apuesta por el mercado previsional

Los socios funda-
dores de la

fintech Abaqus.
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Entretelones

www.altomaipo.com

E
n un hito relevante para el
sistema eléctrico chileno,
Alto Maipo anunció la

reanudación de la operación de la
Central Las Lajas (267 MW),
marcando el regreso de uno de
los proyectos hidroeléctricos más
significativos del país al Sistema
Eléctrico Nacional (SEN).

Tras completar exitosamente
las pruebas operacionales, la
central retomó su funcionamiento
con normalidad, iniciando su
operación comercial al quedar
disponible para el despacho del
Coordinador Eléctrico Nacional.

El retorno de Alto Maipo se
concreta en un contexto
especialmente relevante para el
sistema eléctrico, al incorporar
energía renovable en la Región
Metropolitana, el principal centro
de consumo energético de Chile.
Asimismo, su operación
contribuye directamente a
continuar fortaleciendo la
seguridad y estabilidad del
sistema eléctrico nacional.

Para Javier Dib, CEO de AES
Andes, la operación de Alto
Maipo es un hito que destaca por
varias razones: “Alto Maipo
comienza a operar en un
momento clave, aportando
energía renovable justo donde
más se necesita: en el corazón
del consumo eléctrico del país.
Por otra parte, su funcionamiento
será fundamental para contribuir
con la robustez, seguridad y
sostenibilidad del sistema

emprendimiento local,
capacitación laboral, fondos
concursables y becas
educacionales, entre otras
iniciativas.

Un ejemplo concreto de este
vínculo es el vivero Alto Maipo,
emplazado en una superficie de
1,5 hectáreas en el sector de Los
Maitenes. Este espacio tiene
como objetivo la reproducción de
cerca de 50 especies vegetales
propias de la zona, a partir del
rescate de material genético. Su
implementación contó con la
asesoría de la Universidad de
Chile y su operación ha
involucrado activamente a
vecinos de la comuna, en
particular a mujeres que, a través
de su trabajo diario, han ido
adquiriendo un conocimiento
profundo sobre las semillas y
especies que allí se cultivan. 

El vivero, que periódicamente
recibe la visita de estudiantes de
colegios de San José de Maipo,
se ha consolidado como un
aporte científico en la
conservación de la flora local y
resguarda el patrimonio natural de
la zona, integrando ciencia,
comunidad y permitiendo la
participación de toda la
comunidad de San José de
Maipo.

Una forma de entender la
energía no solo como
infraestructura, sino también
como una oportunidad de
desarrollo local y de cuidado del
entorno.

se ha propuesto. La reanudación
de la operación de la Central Las
Lajas fue posible gracias al
trabajo exhaustivo de equipos
técnicos y multidisciplinarios, y
se realizó bajo estrictos
estándares de seguridad y
confiabilidad.

En paralelo, continúan los
trabajos asociados al sistema de
túneles de la Central Alfalfal II
(264 MW). Una vez que ambas
centrales estén en operación,
Alto Maipo alcanzará una
capacidad instalada total de 531
MW, lo que permitirá generar
energía renovable equivalente al
consumo eléctrico de hasta un
millón de hogares en la Región
Metropolitana.

Con su operación, Alto Maipo
no solo refuerza la matriz
energética con generación de
energía renovable, sino que
también consolida su rol como
infraestructura crítica para el
suministro eléctrico del país,
especialmente en un escenario
de creciente electrificación y
mayor demanda en la zona
central.

SIEMPRE CONECTADOS CON
SAN JOSÉ DE MAIPO

Más allá de su aporte al
sistema eléctrico, Alto Maipo
forma parte de San José de
Maipo. Desde su origen, se ha
construido una relación continua
con la comunidad, promoviendo
programas de apoyo al

eficiente al Sistema Eléctrico
Nacional, utilizando solo 17
kilómetros de nuevas líneas de
transmisión. 

Alto Maipo es una central
hidroeléctrica de pasada; es decir,
no cuenta con embalses. Este
tipo de tecnología permite
aprovechar la energía del agua
mediante el encauzamiento de
parte del caudal de ríos y sus
afluentes, utilizando la diferencia
de altura para generar electricidad.
Las aguas son conducidas a
través de túneles hacia las casas

de máquinas — donde la energía
potencial se transforma en
energía eléctrica— y
posteriormente devueltas intactas
a su cauce natural.

Cada casa de máquinas cuenta
con dos turbinas capaces de
operar de manera simultánea,
optimizando el aprovechamiento
del recurso hídrico. Estas
características lo posicionan como
una fuente de generación
renovable alineada con los
desafíos de descarbonización y
transición energética que el país

eléctrico nacional, siendo además
una muestra concreta de nuestro
compromiso por acelerar el futuro
de la energía”, concluyó.

GENERACIÓN RENOVABLE DE
PASADA Y CONEXIÓN EFICIENTE
AL SISTEMA

Ubicado en la comuna de San
José de Maipo, en plena cordillera
de los Andes, Alto Maipo se
emplaza cerca de los principales
centros de consumo del país, lo
que le permite una conexión

NUEVO IMPULSO A LA GENERACIÓN RENOVABLE:

La operación de la Central Las Lajas vuelve a inyectar energía renovable al
sistema en el principal centro de consumo del país.

Alto Maipo refuerza la
seguridad y estabilidad del
Sistema Eléctrico Nacional

Sala de máquinas de Central Las Lajas.

En una superficie de 1,5 hectáreas en el sector de Los Maitenes se
encuentra el vivero Alto Maipo, espacio que tiene como objetivo la
reproducción de cerca de 50 especies vegetales propias de la zona.
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