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fundo una marca

que comenzo a moldear con ingenio y
también con sus propias manos

smocraria. El empresario siempre declaro que su mayor orgullo eran sus trabaiadores.
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lempresario nose hace
Ede un dia para otro. Al

menos, esa es la histo-
ria de José Rosenberg Villa-
rroel (1933 - 2026). La suya
comienza de nifio, desde el
dia en que decide ayudar
econdmicamente a su ma-
dre, que a los 34 afios queda
viuda y a cargo de seis hijos.

A partir de entonces, este
ciudadano de La Araucania,
con historia familiar en An-
gol, Temuco y Valdivia, des-
cubre el valor del trabajo, pi-
cando lena y cargando “bul-
tos” en la estacion de trenes
junto a su hermano Luis, el
mismo con el que mas tarde
emprenderia su visionario
negocio.

Alos 20, luego de egresar
del Instituto Superior de Co-
mercio, toma un trabajo co-
mo mesero en el viejorestau-
rante del cerro Nielol. Alli, un
dentista de la Fuerza Aérea
de Chile lo invita de postular
alainstitucion y consigue en-
trar a la Escuela Capitan Ava-
los, donde ingresa como ca-
dete y alcanza el grado de te-
niente. Es precisamente en
esa etapa, a los 24 ainos de
edad, que con el corazon
apretado toma la decision de
abandonar su carrera unifor-
mada para dar unsalto de fe,
abrazar su veta de comer-
ciante y volver a Temuco pa-
ra iniciar su propia fabrica de
colchones, negocioal que en-
tra por un hecho fortuito y
gracias a su curiosidad, por-
que antes de entrar en este

“La principal he-
rramienta de esta
fabrica son las per-
sonas. A ellos he-
mos dedicado
nuestro esfuerzo”.

José Rosenberg,
fundador de Rosen, en
declaraciones cuando la
marca cumplié 60 anos.

rubro desarmé colchones y
los aprendio a ensamblar con
sus propias manos (ver nota
lateral).

De acuerdo a relatos que
entregd en vida y que queda-
ron registrados en dos libros
biograficos, en 1958 José Ro-
senberg junto a su hermano
Luis, y la participacién activa
de su madre, Blanca Villa-
rroel, abre una pequena fa-
brica en un galpén de la calle
Janequeo, en el sector Pueblo
Nuevo de Temuco, propie-
dad que se convierte en el
primer activo de lamarcay
que es aportada por su pro-
genitora luego de recibirla
como parte de una herencia
familiar.

Al afio 1960 ya tiene 50
trabajadores, pero luego lle-
gan los 70 y la empresa que-
da al borde del abismo. Sin
embargo, con 7 fieles trabaja-
dores continiia adelante acu-
diendo al rubro del mercado
capital. Enlos 80, la decisién
de crear el Departamento de
Investigacion y Tecnologia
(BID) junto al gerente de Ope-
raciones y Recursos Huma-
nos, Gustavo Martinez, les
permite dar un salto hacia
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EL EMPRESARIO HABIA SOBREVIVIDO A UN CANCER DE PULMON DETECTADO EL ARO 2011.

adelante y comenzar a inno-
var, hito clave que da sentido
alo que vino, la inauguracion
delaplanta central de Rosen,
a la entrada norte de Temu-
co, en 1988.

HOY

Hoy, esta industria surgida en
La Araucania cuenta con mas
de 3 mil 500 trabajadores en
Chile y el extranjero; tiene 53

tiendas presentes en Sudamé-
rica y al menos cuatro plantas
en Temuco, Concepcion, Vi-
fia del Mar y Santiago.

El alcance de los produc-
tos para la vivienda que hoy
ofrecen las marcas Rosen y
Glover llegan a mercados de
Bolivia, Argentina, Uruguay,
Paraguay (con franquicias) y
con filiales industriales a Pe-
rii, Uruguay, Ecuador y Méxi-

ANAUGANIA

co. Y el afo pasado, laempre-
sa entr6 a Gran Bretafia con
una linea de productos pre-
mium que lleva por nombre
1. Rosenberg.

Antes de fallecer, este Hijo
Ilustre de Temuco, dejo en
claro que su mayor activo
siempre fueron sus trabajado-
res, con quienes crea un cli-
ma laboral diferenciador del
cual se sentia orgulloso. 3
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