
  

16| Enradio Digital FM Puertos y Logística. | Domingo 29 de marzo de 2026 
  

ENTREVISTA. FLAVIO DE BARBIERI, académico del Departamento de Ingeniería de Minas, 
Metalurgia y Materiales de la USM: 

“La manufactura avanzada 
permitirá reducir la dependencia 
logística externa de la Armada” 

uérelevanciatiene 

: parael paísel conve- 
el nio entre la Univer- 

sidad Santa María y 
Asmar para fortalecer el desarro- 

llo tecnológico marítimo y naval? 
-Este convenio tiene su origen 
en el decreto que aprobó el 
Presidente de la Repúblicaso- 
bre el plan continuo de cons- 
trucción naval, que se proyec- 
ta entre 2024 y 2040. El objeti- 
vo principal es que todas las 
unidades navales de la Armada 

de Chile se construyanenel pa- 
ís. Por lotanto, desarrollar tec- 

nología de primera línea junto 
a Asmar Valparaíso es funda- 
mental para fabricar los bu- 
ques futuros con capacidades 

nacionales y fortalecer la in- 
dustria marítima chilena. 

«Elacuerdo contemplamateriales 
avanzados, automatización y tec- 
nologías digitales. ¿Cuáles ten- 
drán impacto másinmediato? 
El impacto inicial será princi- 
palmente logístico. La Armada 
opera con unidades, muchas 
deellas adquiridas de segunda 
mano, cuyas piezas yano están 
disponibles en el mercado. La 
posibilidad de fabricar local- 
mente componentes como pie- 
zas de motores, bombas o tur- 
binas permitirá mantener la 
continuidad operativa, reducir 
costos y mejorar los tiemposde 
disponibilidad delas unidades. 

- ¿Cómo la manufactura avanza- 

dapuede mejorar la eficiencia y 
competitividad delsectormaríti- 
mo? 
-La universidad apoyará a As- 

mar enel desarrollo de piezas 
prioritarias según las necesida- 
des urgentes de la Armada. 
Posteriormente, también cola- 
borará en la certificación y va- 
lidación deestas partes, garan- 
tizando su uso seguro en las 
unidades. Esto permitirá au- 
mentar la eficiencia operativa 
y reducir la dependencia tec- 
nológica externa. 

- ¿Qué oportunidades abre esta 
allanzapara laformación decapi- 
tal humano especializado? 

-El convenio contempla la par- 
ticipación de estudiantes en 
prácticas profesionales y tesis, 
nosolo del departamento, sino 
también de áreas como elec- 
trónica, telemática y mecánica. 
Esta interacción permite que 
los alumnos trabajen con tec- 

nologías de punta y se formen 
en escenarios reales, fortale- 
ciendoel capital humano para 

  

  

la industria marítima. 

«Desde su experiencia, ¿cómo se 
puedefortalecerlatransferencia 
tecnológica entre academia, in- 
dustria y sectorpúbli paras le is rollo tecno- 
-El desafio es aumentar lacola-  lidodedesarrollotecnológicoma- — lógicomarítimo? 
boración y generar sinergias. — rítimo? Los estudiantes se motivan al 
La participación en concursos — -Unodelosprincipalesretoses — trabajar contecnologíamoder- 
públicos y privados permite 
que la universidad desarrolle 
investigación aplicada para re- 
solver problemas reales de la 
industria. Las capacidades tec- 
nológicas existen, pero deben 
ser utilizadas mediante alian- 
zas estratégicas que generen 
soluciones concretas. 

¿Qué desafios debe superar Chile 

generar mayor confianza de la 
industria enlas capacidades de 
lasuniversidades y centros tec- 
nológicos. El trabajo conjunto 
entre academia y empresa per- 
mite abordar problemas com- 
plejosy avanzar en innovación 
aplicada, impulsando el creci- 
miento del sector. 

  

-¿Quérol juegan las nuevas gene- 

na y equipos de última genera- 
ción. Esto no solo incentiva a 
losalumnos, sino tambiéna los 
académicos, generando un cí- 
culo virtuoso de innovación y 
formación. 

La incorporación de nue- 
vas generaciones con enfoque 
tecnológico será clave para el 
desarrollo marítimo e indus- 
trial del país. 

  

  

(E) RICARDDURÁN, académico UDLA 

“Formación juega rol clave 
en el crecimiento portuario” 

  

  

(E) SOLEDAD VENEGAS, Gastronomía DUOC UC: 

“Tenemos mar, pero dentro E 
de la zona no hay tanta riqueza” Hee 
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O ENTREVISTA. IVO SANDOVAL, director de ProChile en Región de Valparaíso: 

“Las exportaciones no tradicionales de 
Valparaíso superaron los US$3.0000 millones” 

gión de Valparaiso han 
mostrado un crecimiento 

importante en 2025. ¿Cuáles son 

las principalescifrasy qué facto- 
resexplican este desempeño? 
“Tenemos buenas noticias res- 
pecto a2025. Laregión de Val- 
paraíso tiene una fuerte voca- 
ción exportadora, con infraes- 
tructura logística relevante y 
una diversidad productiva. Las 
cifras muestran un crecimien- 

to cercano al 40% respecto de 
2024 en exportaciones no co- 
bre y no litio, superando los 
US$3.138 millones. Es un hito 

histórico, ya que laregión nun- 
ca habíasuperado la barrera de 

L asexportaciones de la re- los US$3.000 millones en ex- 
portaciones no tradicionales. 
Este monto fue exportado por 
másde 800 empresas amás de 
130 mercados, lo que demues- 
tralaresiliencia de lamatriz.ex- 
portadora regional. 

¿Qué sectores productivos están 

liderando las exportaciones y 
cuáles han mostrado mayor creci» 
miento? 

-Elsector agrícolasigue siendo 
el másrelevante, especialmen- 
te con la fruta fresca. Sin em- 
bargo, uno de los sectores con 
mayor crecimiento ha sido el 
de los servicios, con un alza 
cercana al 18%. Se trata de ser- 

vicios con base científico-tec- 
nológica, innovación y alto va- 
lor agregado, que están pene- 
trando en mercados interna- 
cionales. 

-Se habla de cientos de empre- 
sas exportando a más de 100 
mercados. ¿Qué significa esto 

parala diversificación producti- 
varegional? 
-Es muy importante, porque 
demuestra que no solo las 
grandes empresas exportan, 
sino también pequeñas y me- 
dianas. La tarea es que man- 
tengan exportaciones perma- 
nentes y no intermitentes. 
Además, se busca que nuevas 

  

compañías se sumen al proce- 
so exportador, apoyándolas 
desde etapas tempranas para 
que desarrollen su potencial y 
úconcreten sus primeras expor- 
taciones. 

«En términos de destinos, ¿qué 
mercados muestran mayor inte- 
rés y cuáles son oportunidades 
emergentes? 
-EE UU. sigue siendo el princi- 
pal mercado, seguido por Chi- 
nay Japón. También destacan 
países como México, Argenti- 
na, Perú y Brasil. Entre los 
mercados emergentes apare- 
cen Marruecos e India, donde 
se han desarrollado acciones 

de promoción con buenos re- 
sultados. El comercio interna- 
cional es dinámico y estas 
oportunidades permiten diver- 
sificar los destinos de la oferta 
regional. 

- ¿Cuálessonlos principales desa- 
fíos y oportunidades para fortale- 

cerlas exportacionesregionales? 
“Seguir diversificando la ma- 
trizexportadora y ampliar la 
cobertura territorial del apoyo 

  

a empresas en distintas pro- 
vincias. También es clave for- 
talecereltrabajo con pymes y 
continuar impulsando la in- 
ternacionalización mediante 

instrumentos de financia- 
miento y alianzas regionales. 
El objetivo es aumentar la pre- 
sencia de productos y servi- 
cios dela región de Valparaíso 
enel comercio internacional y 
consolidar el crecimiento ex- 
portador. 

  

EXTRACTOS DE ENTREVISTAS REALIZADAS EN PUERTOS Y LO! 
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