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MARÍA ARIZA
CEO DE BIVA MÉXICO

"Hoy tenemos
el 25% del
mercado en
operaciones
y el 35% del
número de
emisiones de
financiamiento"

"México necesita escala

para ser un mercado
competitivo a nivel global

porque sigue subutilizado. La
penetración de la utilización

del mercado sobre PIB no
llega ni al 30%".

para que logren competir a
nivel nacional e internacional.

- ¿ Qué falta para que más
empresas lleguen a la bolsa?

- Existe un importante
desconocimiento por parte
de muchas empresas, que
aún ven el mercado como
algo complejo, costoso o
sofisticado. Hoy, existe la
Ley del Mercado de Valores
que, a través de la emisión
simplificada, se encarga de
apoyar a las empresas pe-
queñas y medianas a tener
un proceso de emisión más
eficiente en los mercados.

El reto sigue siendo ver
cómo le damos profundidad a
nuestros mercados para que
más empresas puedan tener
acceso a ellos.

La directora ejecutiva de Bolsa Institucional de Valores
(BIVA), principal competidor de la Bolsa Mexicana de
Valores, ahonda en los desafíos para profundizar el mercado
de capitales en ese país.

POR KAREN FLORES B.

Durante más de 130 años,
México operó con una sola
bolsa de valores, la Bolsa
Mexicana de Valores (BMV),
que concentró históricamente
la actividad bursátil del país.
Sin embargo, el escenario
cambió en 2018 con el inicio de
operaciones de la Bolsa Ins-
titucional de Valores (BIVA),
alternativa que llegó con el fin

de profundizar el mercado de
capitales mexicano mediante
una propuesta basada en
tecnología, menores costos y
mayor acceso para compañías
en crecimiento.

Liderada por María Ariza, la

institución ha ganado espacio
en el mercado nacional. Solo
en 2025, y según datos de la
entidad, canalizó 199.229
millones de pesos mexicanos
(US$ 11,72 millones) en finan-
ciamiento y hoy cuenta con
más de 110 clientes nuevos
y 60 emisoras incorporadas.

"El mercado de capitales
de México tiene altas ex-
pectativas de crecimiento
para los próximos años ( ... ).
Contamos con una ventaja
competitiva con Estados
Unidos como socio comercial
bajo el T-MEC, lo que nos va a
fortalecer como país", señaló

la ejecutiva en entrevista
exclusiva con DFSUD.

- Lidera BIVA desde 2018,
¿cómo evalúa estos prime-
ros años?

- BIVA comenzó a operar en
2018, pero hubo varios años de
trabajo y cambios regulatorios
para abrir una segunda bolsa
en un mercado que tuvo una
sola por más de 130 años.
Eso implicó transformar el
sistema financiero.

El gran reto era la liquidez y
la desinversión de todas esas
empresas que no estaban en-
contrando otras alternativas

para continuar sus proyectos
de crecimiento a través de los
mercados.

Estos años, hemos logrado
un crecimiento importante
en el número de inversionis-
tas participando en México,
logrando una inclusión real
tanto en la cantidad de em-
presas, como en el número de
inversionistas que participan
en la bolsa

- ¿ Cual fue el principal
desafío para posicionarse
como alternativa a la com-
petencia?

- Son desafíos que segui-
mos enfrentando. Partimos
desde cero en un mercado
cuya infraestructura estaba
diseñada para una sola bol-

sa. Nuestro crecimiento ha
sido a partir de innovación,
tecnología, servicio, costos y
acompañamiento, desarro-
llando productos que antes
no existían en México. Ese
ha sido el reto durante estos
siete años y hoy tenemos 25%
del mercado en operaciones
y el 35% del número de emi-
siones de financiamiento en
el mercado.

Aun así, vemos que México
necesita escala para ser un
mercado competitivo a nivel
global porque sigue subuti-
lizado. La penetración de la
utilización del mercado sobre
el PIB no llega ni al 30%.

- ¿ Qué oportunidades ve
en el mercado de capitales
mexicano los próximos años
y cómo se posiciona frente
a otros de la región?

- El mercado de capitales
de México tiene altas expec-
tativas de crecimiento para
los próximos años. Contamos
con una ventaja competitiva
dado que tenemos como socio
comercial a Estados Unidos,
con un tratado de T-MEC que
nos va a fortalecer como país.

Creo que el mercado viene a

jugar un papel relevante por-
que será un acompañamiento
a empresas en sus distintas
etapas de financiamiento

VITRINA EMPRESARIAL

Cristóbal Villar asume como
CEO de Grupo Typack

El ingeniero agrónomo de la PUC, Cris-

tóbal Villar, asumió como CEO del Grupo

Typack, el cual cuenta con operaciones

productivas y comerciales en Chile,

México, Estados Unidos y Perú tanto en

el negocio de termoformado como en el

reciclaje a través de Recipet.

Typack y Recipet son empresas

controladas por el grupo Contempora.

La primera es líder en la fabricación de

packaging sostenible en base a PET y

poliestireno (como clamshells para berries

y uvas, bandejas para envasado de proteí-

na animal, alimentos en general y láminas

utilizadas para el envasado de productos

lácteos), mientras que la segunda es una

de las principales recicladoras de botellas

PET en Chile.

Villar, quien cuenta con un magíster en

Economía Agraria en la PUC, y 15 años de

trayectoria en la industria del reciclaje de

cartón, fabricación y comercialización de

cajas de cartón corrugado y productos de

papel, se incorporó a Typack-Recipet en

2021 como gerente comercial y, a contar

del 2 de marzo, de este año, asumió

como CEO, responsable de todas las

empresas del grupo.

TYPACK DECIPESTYRA
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