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nun contexto marca-
do porla presién sobre
elcostodelavidayun
consumidor cada vez
mas sensible al precio,
los supermercados de
formato econémico han ido ga-
nando terreno en distintas re-
giones del pais. Se trata de un
modelo que combina eficiencia
operativa, surtido estratégicoy
una fuerte presenciade marcas
alternativas, permitiendo ofre-
cer precios mas bajos sin perder
competitividad frente a las gran-
des cadenas.

Esta tendencia ha encontrado
un espacio particularmente rele-
vante en regiones, donde la cer-
caniay el ahorro se han conver-
tido en factores clave en la deci-
sién de compra.

En ese escenario, la cadena re-
gional de supermercados Supe-
rofertas contintia consolidando
su presencia en La Araucania con
la apertura, el pasado 3 de mar-
20, de una nueva sala en la co-
muna de Padre Las Casas, un hi-
to que no solo amplia su cober-
turaterritorial, sino que también
reafirma la expansién de un mo-
delo comercial enfocadoen pre-
cios accesibles para el consumo
masivo.

El nuevo local, emplazado en
calle Pulmahue, cuenta con una
superficie de 1.800 metros cua-
drados y responde al formato
que la cadena ha replicado en
sus distintos puntos de venta:
una distribucién de géndolas
eficiente, una amplia variedad
de productosy una combinacién
de surtido, precio, calidad inme-
jorable.

Aello se suma, comofactor di-

ferenciador, la panaderia con
produccién propia en el local y
carniceria con amplio stock de
carneen vara deorigen nacional.

Esta propuesta ha sido clave

Superofertas acelera Sl
expansion en La Araucania
y consolida sumodelo de

supermercados de bajo costo

La cadena regional inaugurd a comienzos de marzo un nuevo
local —el niimero 13- en Padre Las Casas y proyecta su sala
niimero 14 para el mes de abril en el sector poniente de Temuco,
reforzando una estrategia basada en precios econdmicos, eficiencia
operativa y fuerte crecimiento en mercados regionales.

para su crecimiento sostenido
enTemucoy comunas aledanas,
donde ha logrado posicionarse
como una alternativa competiti-
va frente a las grandes cadenas

tradicionales.

En términos de impacto local,
la apertura también implicé la
generacion de empleo. La opera-
cién partié con 75 colaborado-
res, de los cuales el 94% corres-
ponde a residentes de Padre Las
Casas, con una proyeccion de al-
canzar los 86 trabajadores en el
corto plazo.

Segun explicaron en la Geren-
ciade Recursos Humanos, se tra-
ta mayoritariamente de perso-
nas jovenes, lo que refuerza el
aporte de laempresa al desarro-
llolaboral en la comuna.

Durante lasemanainaugural,
el recinto ofrecié promociones
especiales, en linea con la estra-
tegia de la compania de mante-
ner precios competitivos de ma-

nera permanente. Enla ceremo-
niadeapertura participé el alcal-
de Mario Gonzalez, quien desta-
co que lallegada de este nuevo
supermercado amplia las alter-
nativas de compra para los veci-
nos, especialmente en sectores
que demandan mayor acceso a
productos a bajo costo.

NUEVOS HITOS

EN ABRIL

Eneste contexto de crecimien-
to sostenido, la compaiia se pre-
para para concretar un nuevo hi-
to en su expansion regional. En
los primeros dias de abril, Supe-
rofertas abrira su sala nimero
14 en La Araucania, ubicada en
el sector poniente de Temuco,
especificamente en calle Martin
Lutero, al interior del recién
inaugurado centro comercial Es-
pacioK, fortaleciendoademas la
relacién entre empresarios re-
gionales.

“Esta nueva apertura forma
parte de un plan de crecimiento
que busca acercar nuestra pro-
puesta de precio/calidad/surti-
do a la mayor cantidad de fami-
lias de la regién”, sefialé la ge-
rencia dela empresa.

Este avance da cuenta de la
consolidacion de un modelo de
negocio que ha logrado captarla
atencion de los consumidores,
en un contexto donde el precio
se hatransformado enunfactor
decisivo. Con una propuesta
centrada en el ahorroy la cerca-
nia territorial, la cadena busca
seguir ampliando su presencia
en el sur del pais, posicionando-
se como un actor relevante den-
tro del competitivo mercado su-
permercadista regional.



