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Eliana Yanez Sarria

Una emprendedora con arraigoy
que quiere mas mujeres en la mineria

Dice que es apasionada por
esta tierra, pero espera
mayores oportunidades
para acceder a contratos
en las grandes compa’iias.

Igunas personas siempre se atre-

‘ \ ven a iniciar microempresas en

busqueda de cubrir necesidades

del mercado, en la gran mayoria son de in-

dole familiar, tal como acontece con Ca-

lestarq, que desarrolla cobertura en segu-
ridad vial e industrial.

La gerenta general y propietaria de es-
ta iniciativa, Eliana Elizabeth Yafnez Sa-
rria, llego procedente de la zona costera a
Chuguicamata con tan solo 17 afios, don-
de formd un hogar integrados por sus dos
hijas y esposo, quienes son parte de este
emprendimiento.

La empresaria no esconde su carifio
por esta tierra de sol y cobre, ya que no
pierde el tiempo para indicar que “yo amo
Calama porque estoy muy agradecida de
que me ha dado todo, gracias a esto tene-
mos absolutamente todo. Tengo muy bue-
nos sentimientos con la ciudad, donde lo
unico que espero y anhelo que algun dia
sea considerada como ‘El Loa Region’ pa-
ra que tengamos todos los beneficios de
las capitales regionales”.

A pesar de no haber nacido en la ciu-
dad, se considera mas calamefias que
incluso otras personas que son autocto-
nas, recalcando en cada momento el
sentimiento de amor por la capital de la
Provincia El Loa. “De hecho, pertenezco
al directivo de los empresarios El Loa.
Nosotros tenemos una presidenta que
es nacida y criada en Calama, que es
apasionada por esta tierra, que al igual
que yo soy muy agradecida de todo lo
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que tengo. Ademas, mis hijas son naci-
das en Chuquicamata, yo me casé en
Chuquicamata”.

¢Cual es el principal desafio como
ciudad?

-Creo que falta mas espacios para que
las mujeres podamos desarrollarnos inte-
gralmente en especial en el campo de la
mineria, donde resulta complicado con-
seguir trabajo y también el reconocimien-
to en este rubro, que esta compuesto
principalmente por hombres. Es compli-
cadisimo, ya tengo varios afios luchando
para concretar contratos en esta area mi-
nera. Pero, tengo claro que no me van a
VEncer.

¢El apoyo de la familia es fundamen-
tal en su emprendimiento?

-Totalmente. Tengo un marido desde
hace 35 afos, también minero, y se pen-
siond ahora en febrero del afio pasado, y
se vino a mi empresa a ayudarme. Mi hija
también, mis dos hijas trabajan conmigo,
una a distancia y otra todos los dias. Es
una empresa familiar, ademas, de contar
con otros trabajadores con residencia en
Calama.

¢Observa cambios en la ciudad?

-Por supuesto, yo llegué a los 17 afios
a Chuquicamata, y se observan cambios
en todos aspectos, en esto mismo de la
seguridad vial e industrial, que antes no
era tan necesario, en la actualidad, con to-
dos los cambios y también medidas de se-
guridad son mas requeridos los servicios
para disminuir accidentes en carreteras
como también al interior de las faenas mi-
neras. En un tiempo atras, cuando estuve
en sociedad con otra persona, implemen-
tamos estandares de seguridad en las em-
presas mineras.

¢Coémo pueden lograrse cambios o
transformaciones reales en Calama?

-La mineria siempre resulta importante,
en todo aspecto, y principalmente en el
econémico. Chuquicamata es importante
para la economia nacional y obviamente
para las empresarias locales, donde con-
tar con algun contrato dentro de este rubro
siempre sera importante, mas alla de que
sea Chuquicamata u otra minera en la Re-
gion de Antofagasta.

Esto permite el crecimiento de las fami-
lias que son beneficiadas en forma direc-
ta o indirecta con estos contratos de servi-
cios que permiten contratar mano de obra
local y también de aquellos calificados que
son requeridos para cumplir con estanda-
res propios del negocio.



