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Nexsys y HP reconocen a partners ganadores de 1ª 
temporada de “Los Juegos de Nexsys”

Nexsys, en conjunto con HP, realizó una actividad dirigida a sus part-
ners estratégicos para celebrar el cierre de la primera temporada de “Los Juegos de Nexsys”, iniciativa orientada a fortalecer el 

ecosistema comercial y reconocer el desempeño de sus canales.
Durante la jornada fueron distinguidos los socios de negocios que lograron resultados sobresalientes a lo largo de la temporada, desta-
cando su capacidad para alcanzar metas comerciales, profundizar el conocimiento del portafolio HP y desbloquear recompensas a través 
de su desempeño integral.
Además, se anunció el inicio de la segunda temporada de “Los Juegos de Nexsys”, que incorporará nuevas bases, mecánicas y dinámicas 
competitivas, con más desafíos, mayores oportunidades de crecimiento y premios para los participantes. “Queremos destacar la moti-
vación y el espacio de relacionamiento con nuestros partners, con una propuesta diferente, dinámica y abierta para que todos puedan 
participar. Esperamos que la segunda temporada logre grandes resultados y permita profundizar el conocimiento sobre el ecosistema de 
HP”, señalaron desde Nexsys.
Más información solicitar a María Cecilia Astudillo, Product Manager de HP Impresión, Suministros y POS; a Rodrigo Becerra, Product 
Manager HP Workstation; y a Yasna Gomez, Product Manager HP Notebook, a los correos maria.astudillo@nexsysla.com, rodrigo.be-
cerra@nexsysla.com y yasna.gomez@nexsysla.com, respectivamente. Además, pueden interactuar por WhatsApp al +56 9 6103 1631.

Intcomex Cloud impulsa el talento técnico del canal con TechMasters

Reforzando su compromiso con el desarrollo del ecosistema tecnológico, Intcomex Cloud 
anunció TechMasters, programa que busca impulsar el crecimiento de capacidades técnicas, 

fomentar la adquisición continua de conocimiento y reconocer el impacto directo que ingenieros, 
arquitectos y especialistas tienen en la ejecución y éxito de los proyectos tecnológicos. A diferen-
cia de otros esquemas de incentivos tradicionalmente orientados a áreas comerciales, TechMas-
ters pone en el centro a un público históricamente subrepresentado en este tipo de iniciativas. 
El impacto del programa ya se refleja en un mayor nivel de madurez técnica de los partners, así 
como en una transición progresiva hacia modelos de proyectos más consultivos. Cada vez más, 

los canales incorporan a sus equipos técnicos desde etapas tempranas del proceso comercial, asegurando soluciones más sólidas, seguras y 
escalables, especialmente en entornos basados en tecnologías Microsoft.
“Los equipos técnicos son el corazón imprescindible de la transformación digital. Su conocimiento, disciplina y actualización constante son 
los que realmente mueven la industria. En Intcomex, creemos profundamente en ese valor, y por eso TechMasters existe: para reconocer, 
impulsar y celebrar a quienes hacen que la tecnología suceda”, señaló Lina Barrios, Gerente Regional de la División de Producto de Intcomex.

Ingram Micro fortalece a sus partners con soluciones 
financieras y diálogo estratégico

Ingram Micro Chile reunió a sus canales en el Hotel Nodo de Provi-
dencia para una mañana dedicada a explorar las oportunidades fi-

nancieras que marcarán el 2026. El encuentro abrió con la charla de 
Diego Pereira, economista jefe para el Cono Sur de JPMorgan, quien 
compartió un análisis del contexto macroeconómico del país y las pro-
yecciones que se vislumbran para la industria tecnológica.
Luego, Paula Contreras, Regional Manager for Financial Solutions-LA-
TAM, presentó el portafolio de productos financieros y herramientas 
que Ingram Micro pone a disposición de sus partners, destacando cómo 
estas soluciones permiten apalancar negocios, generar valor y crecer en 
un entorno competitivo. La jornada concluyó con un panel integrado 
por representantes de DLL, Progreso, Tic Finance, Bridge y Aquila, patrocinadores del evento, que permitió profundizar en las distintas 
alternativas de financiamiento y en cómo estas pueden impulsar la innovación y el desarrollo de los canales en Chile.
“Servicios Financieros es clave. Los clientes cada vez están buscando pagar por uso y no por activos. Si uno va con una propuesta de valor 
a su cliente final que incluye financiamiento, va muy por delante de su competencia. Vas con una excelente opción lista para que el cliente 
pueda tomarla”, concluyó Marco Tessa, Gerente General de Ingram Micro Chile.
Para conocer más detalles sobre los Servicios Financieros que la compañía ofrece para sus partners, la distribuidora invita a comunicarse 
con Eliana Pezoa, Líder del área en Chile, al email eliana.pezoa@ingrammicro.com
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