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Samsung y Tecnoglobal 
impulsan el crecimiento del 
Smart Signage en Chile

Con una alta convocatoria,
Tecnoglobal y Samsung realizaron 

la semana pasada el webinar “Smart Signage Solutions”, orientado a mostrar las oportunidades de negocio que hoy están marcando 
el desarrollo de proyectos en visualización profesional. Durante la sesión, liderada por Héctor Nash, Supervisor B2B Pre/Post Sales 
de Samsung, se abordaron las principales tendencias en pantallas de gran formato y pizarras interactivas, destacando su creciente 
adopción en entornos corporativos, educacionales e industriales.
Uno de los focos del encuentro online estuvo en las soluciones LFD (Large Format Display) de gran tamaño, desde 85 hasta 115 pul-
gadas, pensadas para salas de reuniones, auditorios y espacios colaborativos, así como en pizarras interactivas que evolucionan hacia 
experiencias más completas, incorporando nuevas funcionalidades como cámaras y micrófonos integrados.
“En esta área, el mercado está en plena expansión. Específi camente, el crecimiento de los negocios de digital signage en Tecnoglobal, 
junto a Samsung, se estima dentro del 25% a 30% respecto al 2025, y se proyecta como una oportunidad de negocios muy interesante 
para el canal”, señaló Ramón Román, Product Manager de Samsung en Tecnoglobal.
El webinar dejó en evidencia que el Smart Signage es una línea de negocio en consolidación, con fuerte demanda en espacios donde la 
colaboración, la experiencia visual y la interacción son clave. “Hoy existen más herramientas, portafolio y respaldo para desarrollar 
proyectos de mayor valor, en un mercado que seguirá creciendo durante 2026”, aseguró Ramón Román.

eCommerce Day Chile 2026 regresa a Santiago con foco en IA y 
omnicanalidad

El próximo 9 de abril, en CentroParque, se realizará el eCommerce Day Chile 
2026, evento que abre la temporada del eCommerce Day Tour en América 

Latina. Organizado por eCommerce Institute junto a la Cámara de Comercio 
de Santiago (CCS), el encuentro reunirá a líderes del ecosistema digital para 
analizar tendencias y desafíos del sector.
Bajo el lema “Retail, Digital Channels & AI Revolution”, la cita abordará temas como inteligencia artifi cial aplicada, omnicanalidad, 
marketplaces, retail media, social commerce, logística y pagos digitales. La agenda combinará visión estratégica con casos locales, 
promoviendo el intercambio de experiencias y mejores prácticas.
“El desafío ya no es crecer, sino capturar valor en un entorno más competitivo”, señaló Marcos Pueyrredon, Presidente del eCom-
merce Institute, quien destacó el rol de la IA en efi ciencia y crecimiento. En tanto, Carlos Soublette, Gerente General de la CCS, 
subrayó la necesidad de consolidar un comercio digital más innovador y competitivo.
El evento incluirá conferencias, networking y workshops. Además, el 10 de abril se realizará el Retail & Commerce Discovery, con 
visitas a operaciones líderes y espacios de intercambio entre ejecutivos del sector.

Fortinet premia a sus mejores partners en América 
Latina 2025

Fortinet anunció a los ganadores de sus premios Partner del 
Año 2025 para América Latina, en el marco del Fortinet Ac-

celerate 2026. El reconocimiento destaca a los socios que han 
contribuido a modernizar y proteger las redes en un entorno 
marcado por la nube, el trabajo híbrido y las amenazas impul-
sadas por IA.
“Reconocemos a socios clave que ayudan a las organizaciones 
a simplifi car sus implementaciones y enfrentar nuevos desa-

fíos”, afi rmó Pedro Paixão, Vicepresidente Sénior de Ventas en Fortinet Latinoamérica, El Caribe y Canadá, quien subrayó el rol del 
ecosistema en la transformación digital de la región.
Los premios distinguen logros en ventas, experiencia de cliente, marketing e innovación. Entre los ganadores destacan Adistec como 
Distribuidor del Año; Sonda IT (Brasil), Socio del Año; Tigo Colombia – Grupo Millicom, como MSSP del Año; Grupo Esis - Grupo E 
(Guatemala), en OT; Soow Sigma (Brasil), en Unifi ed SASE; y Wexler (Colombia), en Security Operations.
Fortinet resaltó que la colaboración con su red de partners ha sido clave para impulsar soluciones avanzadas en seguridad, redes y 
nube, apoyando a las organizaciones en su evolución digital.
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