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Las estrategia de Toesca para
crecer mediante compras suma
su tercer objetivo en 2026

La gestora creada hace una década tiene conversiones para adquirir la AGF Ameris
desde hace seis meses y se espera una pronta resolución. La administradora ya
ha pactado este año la adquisición de Frontal Trust y de la empresa de factoring
Primus, pero no son las únicas conversaciones que ha sostenido con actores de la
industria.

MAXIMILIANO VILLENA
No ocurrieron necesariamente en parale-

lo, pero las negociaciones llevadas a cabo en
2025 por Toesca, administradora de fondos
fundada en 2016, han empezado a llegar a
puerto durante este año.

Fue el primero de enero de este año cuan-
do la gestora de fondos, especializada en
activos alternativos, comunicó al mercado
que había alcanzado un acuerdo con los
accionistas de Frontal Trust Administrado-
ra General de Fondos para la firma de una
promesa de compraventa que considera la
adquisición del 100% de la propiedad de
esta última.
Tres semanas depués vino otro anuncio:

el 21 de enero, anunciaron que Toesca y TC
Latin America compró el control de Primus
Capital a Raimundo Valenzuela, en una
operación donde compraron el 90% de las
acciones de la sociedad dedicada al facto-
ring y que tiene presencia en Chile y Perú.
Las conversaciones se habían iniciado un
año atrás.

El tercer objetivo se conoció este fin de se-

mana: Diario Financiero publicó que Toes-
ca se encuentra en conversaciones con los
socios de Ameris AGF para hacerse de la
empresa.

Ameris gestiona US$1.900 millones a tra-
vés de más de 70 fondos, tamaño que le per-
mitiría a Toesca consolidarse por lejos como
la administradora líder en alternativos.

Toesca administra unos US$980 millones
repartidos en 25 fondos, entre públicos y
mutuos, con activos en Chile, Colombia,
Perú y Estados Unidos.

Y su tamaño crecerá exponencialmen-
te cuando cierre la adquisición de Frontal
Trust, entidad que mantiene bajo admi-
nistración en torno a US$800 millones con
foco en los sectores inmobiliario, deuda
privada, infraestructura, private equity y
agrobusiness, un acuerdo, eso sí, excluye la
adquisición del proyecto Eco Plaza Egaña de
la Inmobiliaria Fundamenta.

LAS NEGOCIACIONES
Al momento de comunicar el acuerdo con

Frontal Trust, Carlos Saieh, socio y CEO de

toesca.

Toesca Asset Management, señaló que "este
acuerdo se enmarca en nuestra estrategia de

crecimiento regional en administración de
activos alternativos".

Saieh fue justamente el negociador a car-
go de la compra de Frontal Trust. Junto a él
participó Manuel Ossa, socio y gerente de
Crédito Privado. A ellos se unió el director
de la AGF de Toesca el abogado Juan León
Bustos, socio del estudio Claro y Cía.

La estrategia de crecimiento mencionada
por Saieh es justamente uno de los aspectos

que se encuentran detrás del agresivo plan
de expansión de la gestora.

Fuentes al tanto indican que la expan-
sión es necesaria considerando los niveles
de fragmentación que actualmente tiene el
mercado, lo que hace necesaria una conso-
lidación.

Detrás de esa visión hay dos factores. Por
una parte, los costos regulatorios han ido al
alza, y "en los últimos cuatro años se han
duplicado", indica la misma fuente, mien-
tras que las comisiones a clientes "práctica-
mente se han mantenido".

Con este telón de fondo, la compañía ha
buscado crecer y, de hecho, ha sostenido
conversaciones con otros actores del mer-
cado tendientes a consolidar la industria.

Las mismas fuentes aseguran que las ne-
gociaciones con Ameris llevan más de seis
meses y su desenlace podría ocurrir próxi-
mamente. De concretarse, Toesca alcanza-

ría activos bajo gestión en torno a los US$4
mil millones.

La firma surgió en 2016 al alero de histó-
ricos ejecutivos de Celfin. Entre sus socios
están Saieh, y en la presidencia se encuen-
tra Alejandro Montero. También socios son
Maximiliano Vial y Alejandro Reyes, ade-
más Ossa, Augusto Rodríguez, Rodrigo Ro-
jas y Arturo Irarrázabal. Y a ellos se sumó
Alejandro Bezanilla, exgerente general de
AFP Habitat.

Bezanilla se integró a la compañía el pasa-
do 2 de marzo como director ejecutivo. "La
incorporación de Bezanilla se enmarca en
un momento clave del ciclo de crecimien
to y expansión regional de Toesca", dijo la
empresa en un comunicado al momento de
anunciar la noticia.

En la misma comunicación, Alejandro
Montero, señaló que la administradora
"está en una etapa decisiva de su desarrollo
y estrategia de crecimiento".

En Toesca, cada anuncio realizado en los
últimos meses apunta en una misma dierc-
ción: consolidar la industria.@

Exgerenta
general de
la CPC se
suma a Valtin
Consulting
OLIVIA HERNÁNDEZ

La consultora de asuntos económicos y
financieros Valtin Consulting anunció la
incorporación de la abogada Macarena
Letelier a su equipo, quien asumirá como
socia directora legal.

Hasta diciembre del año pasado, Letelier
fue la gerenta general de la Confederación
de la Producción y del Comercio (CPC),
cargo que ejerció durante un año.

La llegada de Letelier coincide con un
momento en que la compañía informó el
fortalecimiento de su modelo de asesoría
estratégica en la resolución de contro-
versias empresariales, consolidando una

propuesta interdisciplinaria que integra
el análisis económico y jurídico en la ges-
tión de disputas complejas.
La nueva socia de Valtin -consultora

fundada hace más de 10 años por Javier
Vergara- es abogada de la Universidad de
Chile, cuenta con más de 20 años de tra-

yectoria en el sector público y privado, y
ha liderado instituciones de alta compleji-
dad como el Centro de Arbitraje y Media-
ción de Santiago, la Comisión Interameri-
cana de Arbitraje Comercial y la Fiscalía
del Ministerio de Economía.
"Su rol como puente entre el mundo le-

gal y la mirada económica, junto con su
experiencia como directora de empresas,
busca diferenciar el servicio transfor-
mando la mirada clásica a lo que hoy se
requiere, una mirada holística ante las
controversias, e incluso, potenciales con-

troversias", destacaron desde la firma.

En medio de su estrategia por posicio-
narse como un actor clave en la toma de
decisiones empresariales, la consultora
-donde también es socio Hermann Gon-
zález- dio cuenta de la inauguración de
nuevas oficinas y una estrategia de inter-
nalización, con foco en países iberoame-

ricanos, donde la creciente complejidad
regulatoria y el aumento de controversias
en sectores como infraestructura, energía
y concesiones demandan soluciones inte-
gradas, según señalaron desde la firma.®
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