Fecha: 31/03/2026 Audiencia: 40.297 Seccioén: OPINION

® Vpe: $784.161 Tirada: 13.432 Frecuencia: DIARIO
DIARIO FINANCIERO Vpe pag: $5.442.800 Difusién: 13.432
Vpe portada: $21.104.600 Ocupacion: 14,41%

. primera etapa, parte relevante del mercado tras-

: pase una proporcion significativa, incluso cercana

- al100%, del IVA a precio. No por obligacion legal,

. sino por la necesidad de capturar un “shock” de

. demanda en una ventana acotada. Este escenario

. exigird a inmobiliarias, bancos e intermediarios

© contar con una gestién operativa agil, capaz de

absorber un eventual aumento en la velocidad de

compraventas sin generar fricciones.
Sin embargo, este comportamiento dificilmente
sera homogéneo. La decision de traspasar total o
parcialmente el beneficio dependera de la estrate-

i gia de cada proyecto, incluyendo rotacion de stock,

. calidad de las unidades y necesidades de caja.

- En un mercado que ya ha ajustado precios -espe-

.~ cialmente en el segmento bajo UF 4.000-, donde

\ muchas unidades se transan en niveles equiva-

- lentes a 2020-2022, mds atractivos incentivos que

\ erosionan la rentabilidad, la medida podria llevar

- aeliminar promociones y recomponer margenes

. mads que a profundizar descuentos.

- Aello se suma una interrogante relevante sobre

el criterio de tasacién. Si los valores se ajustan

- considerando precios sin IVA, podria tensionarse

. el financiamiento y afectar mecanismos como el

* bono pie.

i En definitiva, esta medida gatillara decisiones que

- van mas all de un simple descuento. Y, como es
habitual, serd el mercado, y no la norma, el que
termine definiendo su verdadero alcance.
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Mas que un simple descuento

Sefior Director:

La eventual eliminacidn transitoria del IVA a

la venta de viviendas ha abierto una discusion
tributaria y estratégica. Es plausible que, en una



