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Utilidades de
Blanco y Negro
se disparan por
efecto tributario

y ganancias de
Azul Azul se
reducen a la
mitad
La concesionaria de Colo Colo se vio

beneficiada por asuntos tributarios, mientras
que costos elevados por el uso del Estadio
Nacional y un plantel más caro perjudicaron a
la firma detrás de la "U".

POR MARTÍN BAEZA

A pesar de haber caído en el Su-
perclásico, Colo Colo le sacó ventaja
a la "U" en la tabla de posiciones y
también en la planilla de estados
financieros.

Tanto Blanco y Negro como Azul
Azul -las sociedades que, respec-
tivamente, están detrás de ambos
clubes de fútbol- reportaron este
martes sus resultados al cierre de
2025 a la Comisión para el Mercado
Financiero (CMF).

La firma tras Colo Colo informó
una caída de un 13,2% en sus ingresos,
hasta los $ 41.086 millones.

Lo anterior se explica por una
disminución de un 16% en los in-
gresos por recaudación, debido a
la eliminación temprana en fase
de grupos del primer equipo en la
Copa Libertadores.

Si bien el club vendió a Maximilia-
no Falcón al Inter Miami -el popular
equipo de Lionel Messi en la liga
estadounidense MLS- por US$ 2,5
millones y tuvo una participación de
2,7 millones de euros en la venta de
Pablo Solari al Spartak Moscú, estas

ventas, como conjunto, fueron más
bajas que las de 2024, que incluyeron
el traspaso de Jordhy Thompson por
US$ 1,5 millones al FC Oremburg
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de Rusia, el de Damián Pizarro a
Udinese por 3,5 millones de euros y
el de Carlos Palacios a Boca Juniors
por US$ 4,8 millones.

En contraste, los ingresos por
publicidad crecieron un 19% debido
al cierre y renovaciones de nuevos
contratos comerciales como Adidas,
Jugabet y el aumento de royalties
por el centenario de Colo Colo. En
tanto, los ingresos por derechos de
televisión bajaron un 25%.

Con todo, las utilidades de Colo
Colo se multiplicaron más de siete
veces, pasando de $ 668 millones
en 2024 a $ 5.095 millones en 2025.

Blanco y Negro explicó este des-
empeño por un resultado operacional
con una utilidad de $ 5.646 millones,
el doble que el del año anterior.

Esa buena cifra, señaló, se debe
a que en marzo de 2025 se realizó
el pago del convenio anual con la
Tesorería General de la República
(TGR), correspondiente al 3% de
los ingresos de 2024. Al momen-
to del pago, producto de la Ley
de Cumplimiento Tributario, se
condonó el 100% de los intereses y
multas de los folios cancelados en

ese momento, lo que representó
una utilidad financiera de $ 2.137
millones, detalló el club.

Azul Azul, en tanto, vio crecer un
48% sus ingresos a $ 35.541 millones,
contrarrestado por un incremento
de un 51% en los costos de venta,
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que pasaron a representar $ 27.218
millones en el ejercicio anual.

Las utilidades de la sociedad
bajaron 52,53%, cerrando el período
con ganancias por $ 591 millones.

La firma detrás de la "U" explicó
que en el año 2025 la operación
mejor por una mayor venta de
publicidad, por la venta de los de-
rechos del jugador Marcelo Morales
y por el aumento de partidos al
participar en Copa Libertadores y
Copa Sudamericana, lo que implica
pagos asociados a esos torneos.

Eso sí, en relación a los costos de

operación, expuso que sufrieron un
aumento producto de las exigencias
de seguridad al organizar partidos
en el Estadio Nacional, que tiene una
mayor capacidad de espectadores.

Asimismo, el club azul señaló que
"ha experimentado un aumento
en los costos de remuneraciones
y amortización de pases asociado
al plantel profesional, todo debido
a la conformación de un equipo
competitivo para enfrentar los
torneos de Copa Libertadores, Copa
Sudamericana, Torneo Nacional y
Copa Chile".

La sueca Electrolux cesará fabricación en Chile
y cerrará histórica planta de Fensa en Maipú

La multinacional de ori-
gen sueco Electrolux anunció
que cesará con la fabricación
local en Chile, poniendo fin
el próximo 30 de abril a las
actividades productivas de la

histórica planta ubicada desde

1940 en la comuna de Maipú.
Electrolux reveló que trans-

formará su modelo de abas-
tecimiento en el país, mante-
niendo su presencia comercial,

logística y de servicios -y
asegurando la disponibilidad
de productos y cumplimiento
de compromisos con los clien-
tes, proveedores y socios-,

400
trabajadores se
verán afectados
por la medida,
que explicó por
un mercado
·sumamente
competitivo".

pero migrando a un modelo
que considera exclusivamente
productos importados.

"Durante los últimos años,
la compañía impulsó diversos
procesos de reingeniería y

mejoras de eficiencia para
mantener la producción local.
Sin embargo, pese a estos
esfuerzos, las condiciones
del mercado son sumamente
competitivas y es por ello que
el nuevo modelo de abaste-
cimiento avanzará hacia un
esquema de provisión 100%
global, modificación que im-
plicará pasar de 70% a un 100%
de productos importados",
justificó su decisión la com-
pañía de electrodomésticos.

La firma lamentó el im-
pacto que tendrá la decisión
para 400 trabajadores que

están asociados a la fábri-
ca y aseguró que dispondrá
para ellos un plan especial
de apoyo con "condiciones
mejoradas de salida ( ... ) pro-
gramas de acompañamiento
para la transición laboral, el
emprendimiento y apoyo
psicológico".

Un siglo de historia
Los orígenes de la planta

datan de 1905, cuando un
grupo de empresarios formó,
en Valparaíso, la Fábrica
Nacional de Envases y En-
lozados S.A., más conocida

Pensando en tí

Electrolux

como Fensa.
En 1940, por su crecimien

to, la empresa se trasladó a
Santiago. En ese momento
comenzó a innovar en el rubro

de los artefactos para el hogar

y10 años después comenzaron
con la fabricación de sus pri-
meros productos, a través de
licencias extranjeras, según se

relata en la página de Fensa.
El crecimiento siguió y

Fensa terminó trasladando
su planta a Maipú, incorpo-
rándose a la Compañía Tecno
Industrial (CTI) y empezó a
elaborar los primeros refri-
geradores, cocinas, lavadoras

y cilindros de gas licuado
En 2011 apareció Electrolux,

líder mundial en productos de
línea blanca, que adquirió la
planta que, 15 años después,
verá su fin.
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