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el principal arrendador
de servicentros de

proceso se cierre este
mes. Dos actores
de la industria de
fondos ingresaron
a la puja por la
compafiia y sus
USS 200 millones e
tivos: GSI y Toesca.

POR CRISTOBAL MUNOZ

Laventa de Rentas y Desarrollos
Baker, el principal arrendador en
Chile de estaciones de servicio de
Aramcoy que hoy se encuentra en
manos del fondo de capital privado
Southern Cross, avanza a paso firme.

Tras iniciar el proceso en mayo
de 2025, la gestora ligada a Ratl
Sotomayor, Norberto Moritay Jaime
Besa entr6 en la recta final para su
desinversion en la compaiiia.

Fuentes conocedoras del proceso
sefialaron a DF que, tras vencer el
plazo para la presentacion de ofertas
vinculantes el 31 de marzo, cinco
ofertantes enviaron sus propuestas
para adquirir Baker.

El proceso es asesorado por La-
rrainVial -liderado por el socio
Raimundo Silva- y por CBRE en
Estados Unidos, a cargo de Tim
Gifford. En el caso de Baker, la
negociaciéon es encabezada por
Besa, socio de Southern Cross y
presidente de la sociedad.

Entre las ofertas se encontrarian
actores del mercado financiero,
como gestores de fondos, con el
respaldo de capital de grandes
inversionistas como AFP, asegu-
radoras y family offices.

De esta manera y con cinco fi-
nalistas, la puja por Baker entré
en su fase final y con plazos aco-
tados. Quienes siguen de cerca las
negociaciones aseguraron que se
espera que la venta de la empresa
inmobiliaria se cierre en abril.

Ofertantes
Pese a laquina que se conformo,
desde el mercado senalaron a dos

grandes oferentes del mundo de
los fondos de inversion locales que
compiten por Baker y su carterade
activos, valorizada en poco mas de
USS 200 millones.

Una de ellas seria GSI Capital,
firma ligada a Nicolds Noguera y
Moneda Patria -entre otros socios-.
La firma cuenta con experiencia en
la gestién de estaciones de servi-
cio, activos con los que comenzo
su negocio de gestion de fondos
de renta comercial y de los que
actualmente mantienen mas 60
servicentros a lo largo del pais
en cartera.

Otro competidor seria Toesca
Asset Management, la firma espe-

cialista en activos alternativos que
ha protagonizado las noticias del
mundo financiero por el acuerdo de
compra de Frontal Trust y los cre-
cientes rumores de una asociacion
con Ameris.

Quienes conocen de las tratativas
apuntaron a que Toesca man-
tendria la oferta econdémica mas
atractiva de ambos, pero que alin
se encontraria levantando capital.
Mientras que GSI, con un precio
propuesto menor, ya tendria su
“libro cerrado” de inversionistas
para el deal.

En carrera también se encontraria
un actor internacional y una compa-
fiia de seguros, de manera directa.

La cartera
Baker es la sociedad inmobiliaria

que controla la mayoria de los terre-
nos donde operan las estaciones de
servicio de Aramco (exPetrobras).

En detalle, actualmente posee
en cartera unos 89 servicentros,
ademads de stripcenters y locales
stand alone.

En 2025, sus ingresos superaron
los $15.852 millones, reflejando un
crecimiento respecto de periodos
anteriores por la incorporacion
de metros cuadrados arrendables.

El 87% de las rentas proviene
de los 89 contratos con Esmax,
filial chilena de Aramco, la mayor
empresa petrolera a nivel mundial.

Asimismo, ha comenzado a tra-
bajar en anteproyectos para sus
terrenos, los cuales combinan vi-
viendas, oficinas, bodegasy locales
comerciales.



