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POR RENATO OLMOS

Haulmer salié de compras nue-
vamente. La fintech curicana, co-
nocida por sus terminales de pago
que comercializa bajo l1a marca Tuu,
concret6 la compra de Apanio, la
plataformade comercio electrénico
para micro y pequefias empresas,
ligada al emprendedor tecnolégico
Roberto Cambhi.

Esta es la segunda adquisicién
de la fintech fundada en 2017 por
San Feng, Juan Manuel Parraguez,
Miguel Gonzélezy Enrique Alvarez,
luego de comprar en 2025 la sociedad
Digital Payments Prepago S.A., que
operaba Fpay, la billetera digital
del grupo Falabella.

Para Haulmer, la adquisicién
cierra una pieza que venia bus-
cando hace dos afos. La fintech
tiene cerca de 300 empleados, 40
mil negocios activos y proyec-
ta doblar su facturacién a unos
USS 70 millones este afio, sin haber
levantado capital.

Su estrategia apunta a que un
pequeifio negocio encuentre en
Haulmer todo lo que necesita para
operar: cobrar, facturar, firmar do-
cumentos digitalmente, gestionar
inventario, agendar horasy, desde
este ano, también vender en linea.

“Nuestra vision es que no exista
ningin producto que el negocio
necesite que no lo tengamos”, dijo
Feng, CEO de la fintech.

A corto plazo, Apanio se integrard
alaofertade productos de Haulmer
como un servicio gratuito para sus
clientes, manteniendo la marca y
el equipo. A largo plazo, el plan es
convertirla en un marketplace, para
comercializar los productos de las
micro y pequefias empresas.

M Con esta operacion, la compaiifa
detras de los terminales de pago Tuu
busca completar el ecosistema para
el lanzamiento de su nueva marca de
servicios financieros previsto para el
segundo trimestre.

La trastienda

En diciembre pasado acordaron
la venta y el 18 de marzo se selld.

Feng conto que el primer contacto
que tuvieron con Apanio fue hacedos
afios para formar unaalianza, debido
a que ambas firmas compartian la
vision y el proposito de apoyar a
los pequeiios emprendedores con
tecnologia.

“Muchas veces, para lograr

nuestro propdsito de empoderar a

los negocios, he tratado de hacer
alianzas en vez de tener que ir a
construir el producto”, comentd
Feng.

Apanio naci6 en plena pandemia
del Covid-19, fundada por Camhi
junto con Arturo Rojas, Juan y
Antonio Fontaine, Juan Quezada
e Ivan Sepulveda. Partieron con
USS$150.000 aportados porempresas
como Chilexpress, MACH de Bciy
la Asociacién Chilena de Seguridad

Apanio se Infegrara
a la oferta de
productos de

Haulmer como un
servicio gratuito
para sus clientes,
manteniendo la
marcay el equipo.
A futuro, el plan
es que sea un
marketplace.

(ACHS), para ofrecer una plataforma
de comercio electrénico gratuita a
microy pequeios empresarios que
se vieron afectados por la pandemia
y necesitaban empezar a vender sus
productos en linea.

Con los anos, la startup se trans-
formd en una plataforma que habi-
lita el comercio electrénico “todo en
uno” para microempresarios: desde
crear la tienda en linea, integrarla
con medios de pago, conectarla con
empresas de delivery e implementar
la factura electronica, sin contratar
servicios adicionales.

Al momento de laventa, la pla-
taforma contaba con mas de 500
tiendas con suscripcion activa, 13 mil
creadas y una facturacion cercana
a USS 100 mil anuales.

Cambhi conté que tras realizar un
llamado a interesados y analizar
unas 40 empresas, eligieron a Haul-
mer. Sibien no fue la mejor oferta,
optaron por la fintech debido a la
visién que compartian: “Queriamos
darle no solo continuidad, sino
crecimiento y valor a los sellers que
ya estaban ahi porque se formé una
comunidad”, dijo Camhi.

Los planes de Haulmer

Laoperacién llegaen un momento
de aceleracion para la fintech.

Feng adelanto que tras ocho me-
ses de desarrollo estan a punto de
lanzar una nueva linea de negocios
que entregara servicios financieros
para pequenas empresas bajo la
marca AndCo, que comenzara en
una primera fase con pilotos.

La unidad operara bajo la licencia
de cuenta de provision de fondos
que Haulmer obtuvo al comprar
Fpay, y ofrecera, entre otros, cuenta
digital, abono inmediato de ventas,
recepcién de transferencias desde el
terminal y herramientas de gestion
financiera integradas.

En el horizonte, la meta es con-
vertirse en un banco digital para
negocios. “Hoy la banca para PYME
es muybdsica: entra plata, sale plata
y nada mas. Queremos construir
algo distinto, un neobanco para los
negocios”, comentd Feng.

Por otro lado, hace dos semanas
lanzaron un hardware orientado a
negocios de Tuu que opera como
una “caja registradora digital”,
que se suma a la maquina de pagos
con tarjetas.

Ademads, a mediados de mes,
debutaran con su tétem de autoa-
sistencia para restaurantes.

También tienen novedades en
software. A su sistema de reservade
horas y agendamiento para rubros
como peluquerias o veterinarios
sumardn un desarrollo especifico
para gestion de restaurantes, en
el que trabajaron durante unanoy
que esperan llevar a otros sectores.

Ademds, Haulmer planea abrir
operaciones en Peri durante el
tercer trimestre y posteriormente
avanzar hacia México y Colombia.



