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NUEVAS FORMAS DE HABITAR [ TENDENCIA]

Areas comunes se consolidan
como eje en proyectos inmobiliarios

C.M.C.

as dreas comunes de los
Lnuevos proyectos in-

mobiliarios estdn co-
brando mayor protagonis-
mo. Asi, lo que antes era
considerado un comple-
mento hoy se posiciona co-
mo un elemento clave en la
propuesta de valor de edifi-
cios y condominios, aco-
giendo —de esta forma—
las preferencias de usuarios
mds exigentes, que buscan
nuevas formas de habitar el
espacio donde viven.

“Hoy vemos usuarios
mucho mds activos, que va-
loran servicios y soluciones
que faciliten su dfa a dfa. En
este escenario, los desarro-
llos inmobiliarios se estdn
adaptando a un nuevo tipo
de residente, mds dindmico
y con necesidades distintas a
las de hace algunos afos”,
explica Victor Dandis, geren-
te general de PROurbe.

Asi, cada vez es mds fre-
cuente que los desarrollos
consideren salones gourmet,
Rooftop y espacios de juegos
infantiles interactivos o con
equipamiento especial para
nifios que lo requieran.

Esta evolucién también
estd vinculada a factores me-
dioambientales y de eficien-
cia, porlo que hay proyectos

Espacios como cowork, zonas para mascotas y soluciones logisticas se posicionan
como factores clave en la decisién de compra.

que ya incorporan solucio-
nes como paneles solares o
iluminacién fotovoltaica,
que permiten reducir costos
energéticos y avanzar hacia
un menor uso de combusti-
bles fésiles.

A ello se suma un compo-
nente competitivo: en un
mercado con amplia oferta,
estos espacios se han trans-
formado en un diferencia-
dor clave, incidiendo tanto
en la decisién de compra co-

mo en la valorizacién de los
inmuebles.

ESPACIOS
FUNCIONALES

La tendencia es atin mds
evidente en departamen-
tos de menor superficie,
donde muchas funciones
del hogar se trasladan a es-
pacios compartidos.

“El mayor interés lo con-
centran espacios funciona-

para nifios.

les, como dreas de cowork,
que se consolidaron con los
cambios en la modalidad
laboral”, sefiala Dandus.
Agrega que existe una alta
valoracién por zonas pet
friendly, dreas verdes y so-
luciones logisticas como
conserjerias adaptadas a la
recepcién de paquetesy es-
pacios para e-commerce.

En esta linea, desarrollos
en distintas regiones han
elevado el estdndar de sus

dreas comunes. Es que, ex-
plica René Pavez, gerente
general de Inmobiliaria
Monte San Lorenzo —que
tiene proyectos como Jar-
dines de San Felipe o Par-
que Pehuén en Ranca-
gua—, hoylaapuestaesin-
tegrar prestaciones que ha-
gan mds cémodos y
funcionales los espacios
comunes.

Estas zonas, afirma, “se es-
tdn transformando en una
extensién natural del hogar,
donde se desarrollan activi-
dades como reuniones fami-
liares, recreacidn, estudio y
esparcimiento”.

“En nuestro caso, una de
las grandes apuestas en tér-
minos de servicios ha sido la
implementacién de dreas
verdes sustentables, ilumi-
nacién fotovoltaica, dreas pet
friendly, dreas de encuentro,
sombreaderos vegetales y
artificiales”, comenta Pavez.

Con todo, el desafio para
la industria es disefiar espa-
cios comunes coherentes con
el perfil de cada proyecto.

Como concluye Dants,
“estos espacios hoy inciden
directamente en la decisién
de compra o arriendo”.




