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PAULA ESTEVEZ,
SUBSECRETARIA DE RELACIONES
ECONOMICAS INTERNACIONALES:

que no sea
bueno para
el sector
privado”

M La prioridad para la nueva gestion de la Subrei es la diversificacion de
mercados, con foco en lograr cerrar el tratado con India y mantener la
relacién con los principales socios.

POR A.SANTILLAN Y R. CARRASCO

Dos viajes internacionales en
menos de un mes ya protagonizo
la subsecretaria de Relaciones Eco-
némicas Internacionales (Subrei),
Paula Estévez. La noche de este
domingo tenia previsto aterrizar
en Buenos Aires como parte de
la delegacién de la primera visita
oficial del Presidente José Antonio
Kast a Argentina, mientras que la
semana pasada llegé de Camerin
tras participar en la 142 Conferen-
cia Ministerial de la Organizacién
Mundial del Comercio (OMC).

Un paso intenso por la nacién
africana , que incluyé 14 reuniones
bilaterales y acordar con Estados
Unidos una primera reunion de los
equipos técnicos de ambas partes
para el 14 y 17 de abril en Washin-
gton con el objetivo de retomar la
agenda arancelaria.

Todo lo anterior bajo el manda-
to que le dio Kast de apalancar el
crecimiento econémico a través de
las relaciones comerciales, como
destaca Estévez en su primera

entrevista. La prioridad para estos
cuatro afios se resume en la diver-
sificacion de mercados.

Aqui se enmarca finalizar la ne-
gociacion del Acuerdo de Asociacion
Econdmica Integral (CEPA, su sigla
en inglés) con India y abrir nuevas
oportunidades con los vecinos:
Argentina, Perd y Bolivia.

- El panorama internacional ha
cambiado con la guerra en Iran,
saltera las prioridades?

- Estamos viviendo un momento
muy complejo a nivel internacional
y, por supuesto, que es un marco
para nuestras negociaciones inter-
nacionales, pero Chile es un socio
confiable y ha tenido una insercién
no solo bilateral sino multilateral,
tenemos presencia en acuerdos y
foros, como el CPTPP, lo que hicimos
en Yaoundé (Camerin), tenemos
un didlogo con la Unién Europea.

- En el contexto de las recientes
negociaciones arancelarias, ¢cual
es la hoja de ruta que se delinea?

- Estados Unidos es un socio
estratégico para Chile, nuestro
segundo socio comercial, nuestro

segundo inversionista extranjero
en sectores estratégicos. Hay una
larga data de relacion comercial y
con un tratado de comercio que ha
sido muy positivo.

Y, por supuesto, uno de los temas
que debemos ver es la negociacion
arancelaria y eso fue una de las ma-
terias de conversacion que tuve con
el USTR, Jamieson Greer. Primero, el
interés de Estados Unidos y de Chile
de llegar a un acuerdo y ya fijamos
la tercera ronda de negociacion. La
ultima presencial fue en julio del
afio pasado.

Lo que si, yo fui muy clara en
decir que para nosotros un buen
acuerdo arancelario pasa por tener
excepciones en nuestros productos
estratégicos que exportamos a
Estados Unidos; y que no vamos a
firmar un acuerdo que no sea bueno
para el sector privado.

Entendemos las razones, que son
totalmente ajenas a Chile, respecto
a la politica arancelaria de EEUU
-que es global-, pero tenemos
productos complementarios como:
salmon, fruta, vinoyotros productos
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importantes en nuestra canasta
exportadora para Estados Unidos.

-El embajador de Estados Uni-
dos en Chile ha dejado bien claro
que resulta mas facil colaborar
con personas que comparten las
mismas convicciones, refiriéndose
al Gobierno actual. ;Ven mas facil
una negociacién arancelaria?

- Veo una disposicion muy posi-
tiva de ambos paises en llegara un
acuerdo necesario y estoy optimista.

- Una de las primeras medidas
del Gobierno fue firmar una de-
claracion con Estados Unidos para
iniciar consultas sobre minerales
criticos y tierras raras. {Qué tan
cerca esta Chile de firmar un
acuerdo?

- El acuerdo arancelario lo lleva
el USTR y eso tiene que ver con
comercio; y no estd vinculado con
la declaracion conjunta respecto
a los minerales criticos. Son dos
instrumentos que tienen caminos
separados, que por supuesto son
muy buenos para Chile y no se mez-
clan en términos de negociacién.

Fue una declaracién de inten—
ciones de firmar un acuerdo de
minerales criticos. Chile tiene
acuerdos que firmo en recientes
anos con Canada, con la Unién
Europea, con Alemania(...).

Esta ahora en proceso de con-
sultas. Los acuerdos que nosotros
vamos a firmar no van a quedar
guardados en un cajon, ya que
tenemos que implementarlos.
Y las consultas, que es algo muy
importante para la gestion de la
Subrei, incluyen también al sector
privado. Si el acuerdo es bueno
para el sector privado, también lo
es para Chile.

-La semana pasada se informé
que el Systems Approach para la
uva de mesa chilena quedé sin
efecto. ;Se puede revertir esta
situacién? ;Qué pasos o medidas
se pueden tomar desde la Subrei?

- Desde la Subsecretaria man-
tenemos un didlogo permanente
y constructivo con nuestras con-
trapartes en Estados Unidos para
abordar este y otros temas rele-
vantes para la relacion econémica
bilateral, siempre en un marco de
colaboraciony respeto a los procesos
institucionales de ese pais.

En ese contexto, uno de los asun-

“Tenemos que firmar
buenos acuerdos
para Chile y prefiero
que nos demoremos
Un poco mas, pero
que sean buenos,

a firmar uno rapido
en poco fiempo de
negociacion”.

“La buena noticia es
que ya estamos en
confacto y estamos
fijando en estos dias
|a proxima ronda

con India. Esto no

se defuvo para
nada, urﬂue es una
prioridad diversificar
mercado”.

“El Gohierno anterior
dejo enviadas las
ofertas del capitulo
de mnerales
criticos (a India) y
estamos esperando
esarespuesta. Y
nosotros recibimos
|a oferta de acceso a
mercado y queremos
mejorarla”.

del Estado”, comenta Estévez.

tos que tenemos contemplado es
seguir abordando el tema en la
préxima visita oficial de la Comi-
sion negociadora a Estados Unidos
programada para mediados de abril.

- También sigue la negociacion
de un CEPA con India, ;estd cerca
de una firma?

- Estamos en proceso de nego-
ciacién que requiere muchasidasy

“Mi padre esta muy orgulloso de que he
tomado este rol como subsecretaria”

2 El nombramiento de Estévez en Subrei llamé la atencién no
s6lo por su trayectoria en temas comerciales e internaciona-
les, sino que también por la figura de su padre, Jaime Estévez,
representante de la llamada Concertacién y exministro en el
gobierno de Ricardo Lagos, entre otros cargos.

“Vengo de una familia de servicio publico, estoy muy orgullosa
de eso. Ambos padres, papa y mama, fueron ministros destaca-
dos de la época de la Concertacién y tuvieron otros cargos, en el
caso de mi mama (Jacqueline Weinstein), en distintas agencias

“Por lo tanto, yo creci con la importancia que tiene el servicio
publico y de ser servidor publico”, destaca.

No es casualidad, ya que tuvo un paso a cargo de las relaciones
internacionales en el Ministerio de Energia entre las adminis-
traciones de Michelle Bachelet y Sebastian Pifiera.

“Cuando fui convocada por el Presidente Kast fue un si que no
durd segundos. No lo dudé y me siento totalmente compro-
metida con la agenda y con las prioridades del gobierno del
presidente Kast y es un honor”, afirma.

Acerca de su padre, sefiala “esta muy orgulloso de que yo he
tomado este rol como subsecretaria”.

venidas como cualquier negociacion.
Labuena noticia es que ya estamos
en contacto y estamos fijando en
estos dias la proxima ronda con
India. Esto no se detuvo para nada,
porque es una prioridad diversificar
mercado y la India es un pais muy
interesante, con mas de 1.400 mi-
llones de personas, con una clase
media en expansion y una creciente

demanda por alimentos, servicios
y soluciones tecnologicas.

Pero, en eso, también tenemos
que ser responsables, tenemos que
firmar buenos acuerdos para Chile
y prefiero que nos demoremos un
poco mas, pero que sean buenos, a
firmar uno rapido en poco tiempo
de negociacion.

- ¢Y qué es lo que ha podido ver
o revisar respecto a eso? ;Esta
conforme con los avances?

- Estamos evaluando. Hay un
capitulo en el CEPA con laIndia de
minerales criticos, siendo el segundo
pais en que se contemplan en un
acuerdo comercial. Eso muestra un
interés. Por supuesto que cuando
dos partes negocian, ponen en la
mesa sus intereses: nosotros el
acceso al mercado y, como otros
paises, ellos han mostrado interés
en minerales criticos de Chile.

ElGobierno anterior dejé enviadas
las ofertas del capitulo de minerales
criticos y estamos esperando esa
respuesta. Y nosotros recibimos
la oferta de acceso a mercado y
queremos mejorarla.

Screening de inversiones: “Es una discusion
que creo importante que Chile debe tener”

I Estévez confia en mantener “excelentes
relaciones” con China y EEUU. Y dice:

“Chile no ha recibido y no
ningun tipo de presion”.

recibe

Estévez opina que un screening “no es
discriminacién, tiene como foco la seguridad
nacional de cada pais y es una discusién que

creo importante que Chile debe tener”.
- En medio de lo que ha implicado ya un

Junto con destacar que Chile es un pais
abierto y que da la bienvenida a la inversion
extranjera teniendo en consideracion los inte-
reses de Chile, la subsecretaria Estévez aborda
la discusién que ha surgido en el marco de la
polémica del cable de fibra 6ptica chino: la
figura del screening de inversiones.

“Lo tiene Australia, lo tiene la OCDE, lo tiene
la Uni6n Europea. Lo hablé con varios paises en
bilaterales, pregunté ‘;ustedes tienen scree-
ning?’ Si, claro. Y funciona muy bien, asi’. Fue
un tema que quiero interiorizar”, dice.

En esta linea, sostiene que debemos ha-
cernos una pregunta “légica”: ;Queremos
que sectores estratégicos, como carreteras,
puertos, transmision eléctrica y otros, estén
concentrados en una inversion extranjera en
particular?.

par de anos la guerra comercial entre Esta-
dos Unidos y China, ¢cémo ve que Chile no
priorice por uno u otro?

- Chile quiere mantener relaciones muy
buenas con todos nuestros paises amigos y con
los cuales tenemos relaciones comerciales. Lo
vamos a hacer y lo estamos haciendo. O sea, el
mejor ejemplo es que tuve bilaterales con las
tres grandes potencias en materia de comercio,
con el ministro de Comercio de China, con el
USTR y con el ministro de Comercio de India; y
no hubo ningin problema.

Entonces, la pregunta es ficticia, porque lo
que estoy viendo ahora es que son dos socios
comerciales muy importantes para Chile y
vamos a mantener excelentes relaciones. En
las conversaciones que tengo con ambos paises
no se menciona el otro. Chile no ha recibido y
no recibe ningun tipo de presion.



