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Más del 60% de las
mipymes cierra el primer
trimestre de 2026 con
inyección de recursos
personales para poder
funcionar
Una encuesta de Propyme con Defensa Deudores
mostró que el 27% de las empresas declaró haber
solicitado créditos bancarios durante el último mes,
cifra 5 puntos mayor que la de febrero (22%).

CARLOS ALONSO
El inicio de año no ha sido fácil en tér-

minos de actividad económica. Los Ima-
cec de enero y febrero anotaron caídas
acumulando una contracción de 0,4% en
promedio durante los dos primeros me-
ses del año.

Esta situación se ve reflejado también
en los resultados de la situación finan-
ciera de la micro y pequeñas empresas.
Así, de acuerdo a la medición realiza-

da por Propyme y analizada por Defen-
saDeudores.cl reveló que el 62% decla-
ra haber tenido que inyectar ahorros o
ingresos personales para financiar su
actividad durante el último mes, cifra
que aumentó 5 puntos en comparación
a los dos Termómetros Pyme anteriores,
cuando en enero y febrero la cifra ascen-
día a 57%.
"Este indicador es especialmente sen-

sible, porque refleja que cada vez más
empresas están trasladando el riesgo fi-
nanciero al patrimonio personal de sus
dueños. Cuando 6 de cada 10 empren-
dedores deben financiar su negocio con
sus propios ahorros, estamos frente a una
señal clara de deterioro en la liquidez del
sector", explica Ricardo Ibáñez, abogado
y fundador de DefensaDeudores.cl.

En cuanto al cumplimiento de obliga-
ciones laborales, el 22% de las mipymes
no pudo pagar las obligaciones laborales
dentro de plazo, una tendencia similar a
febrero (22%) y enero (24%). En esta me-
dición el 26% declaró haber postergado el

pago de IVA, reflejando un aumento del
1% en comparación con febrero y enero.
Respecto del financiamiento externo, el

27% de las empresas declaró haber solici-
tado créditos bancarios durante el último
mes, cifra 5 puntos mayor que la de fe-
brero (22%).

En paralelo, el 13% de las MiPymes uti-
lizó factoring para mejorar su flujo de
caja, cifras que se mantuvo estable res-
pecto al mes anterior (14%), pero 3 pun-

tos más alta que en enero (10%).
Sobre la relación con el Estado, el estu-

dio muestra un aumento en las obliga-
ciones tributarias pendientes. El 36% de
las mipymes reconoce mantener deudas
vigentes con la Tesorería General de la
República (TGR), lo que representa un
incremento de 4% respecto de la medi-
ción de febrero y 5% respecto a enero.

Desde la perspectiva comercial, los re-
sultados reflejan un deterioro en el des-
empeño de las ventas durante el último
mes. El 46% de los encuestados señala
que sus ventas disminuyeron en compa-
ración con el mes anterior, el 39% indica
que se mantuvieron y solo el 15% reporta
un aumento. Esta pregunta fue incor-
porada en la medición anterior y, en ese
momento, el porcentaje que aseguraba
que sus ventas se habían mantenido era
de 43%, quienes reconocían que dismi-
nuyeron alcanzaba un 41% y quienes de-
cían haberlas aumentado ascendía a 15%.
"Cuando secuencialmente las cifras nos

hablan de bajas en las ventas, aumento
en la solicitud de financiamiento, mayor
endeudamiento con el Estado y que mes
a mes sean más las personas que acudan
a recursos propios para hacer caja en sus
empresas, no hay análisis que resista.
Hoy las Mipymes estamos en un escena-
rio complejo y con una economía poco
alentadora que nos avizora incertidum-
bre respecto a la continuidad de nuestros
negocios" señala Rodrigo Bon, director
ejecutivo de Propyme.
En esta medición se incorporó una

nueva pregunta relacionada con el ac-
ceso histórico a financiamiento con ga-
rantía estatal. Ante la consulta "en los
últimos tres años ¿ha solicitado algún
crédito Fogape?", el 68% de los encues-
tados respondió que no, mientras que el
32% señaló haber accedido a este tipo de
financiamiento. Dentro de este grupo, la
mayoría indica mantenerse al día en el
pago de su deuda. @
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La trampa de la
coyuntura: Chile en sala

de espera

-por Javier Salinas-

L
a agenda económica del país
parece haber entrado en una
suerte de sala de espera. Es
esa sensación de vigilia don-
de el tiempo transcurre, pero

las decisiones de mediano plazo se van
postergando mientras la mirada se cen-
tra en las urgencias inmediatas.

Hoy, el foco está dominado por la
evolución de la guerra con Irán, su po-
tencial duración y sus eventuales con-
secuencias de mediano plazo, y en la
volatilidad del precio del petróleo y su
impacto en la inflación y el dinamismo
de la economía local, fenómenos que, si
bien son ineludibles por nuestra con-
dición de economía pequeña y abierta,
están monopolizando la atención del
debate público. El riesgo es evidente:
que el shock transitorio de los combus-
tibles nos lleve a dilatar, una vez más,
las reformas estructurales que el país
requiere para volver a crecer.
Después de varios años de atender

emergencias que sacudieron nuestra
economía, a principios de 2026 la hoja
de ruta parecía finalmente trazada con
una lucidez inusual. El turno de aten-
ción estaba claro: el foco debía estar en

la "permisología" (ese laberinto buro-
crático que mantiene en espera la inver-
sión), en la búsqueda de un esquema
tributario que equilibrara recaudación
con competitividad y en cómo finan-
ciarlo por medio de un Estado más efi-
ciente. Sin embargo, el reciente repunte
en los costos de la energía ha forzado
un viraje táctico, enviando hacia atrás
estos temas de fondo en la lista de prio-
ridades legislativas; o al menos así lo
parece.

Bajo este prisma, la sala de espera se
vuelve una trampa. Mientras nos des-
gastamos analizando el precio del barril
(una variable sobre la cual Chile tiene
nula incidencia), descuidamos las pa-
lancas internas que sí controlamos. La
permisología, por ejemplo, no es solo
un exceso de trámites; es un impuesto
implícito a la eficiencia. Cada proyecto
de inversión que duerme en un escrito-

rio estatal por falta de certeza jurídica es

PIB potencial que se nos escapa de las
manos.

Lo mismo sucede con el debate tri-
butario. Una reforma que promueva la
inversión y otorgue certezas institucio-
nales es una de las vías más eficientes
para financiar demandas sociales de
forma sostenible (por no decir la me-
jor). No obstante, la atención política
es un recurso escaso; si el Ejecutivo y el
Congreso agotan su capital en medidas
paliativas para contener el costo de la
vida hoy, el espacio para discutir la ar-
quitectura de nuestro sistema impositi-
vo se podría reducir significativamente.
La disciplina fiscal no solo consiste en
cuadrar el balance estructural; consiste
en priorizar las batallas que mueven la
aguja del desarrollo, en saber qué temas
no pueden seguir esperando.

Bajo esta lógica, el anunciado plan de
Reconstrucción Nacional que se estaría
afinando para ingresar al Congreso apa-
rece como la pieza clave de este rom-
pecabezas. Su éxito no dependerá solo
de la cuantía de los recursos, sino de su
capacidad para actuar como un puen-
te: uno que atienda la contingencia y
mejore la competitividad. El desafío
no solamente es técnico, sino también
político, en gestión de expectativas, de-
mostrando que es posible gestionar el
presente y al mismo tiempo atender los
nudos que frenan el crecimiento poten-
cial.

Los shocks externos eventualmente
pasarán, pero las ineficiencias inter-
nas permanecerán si no logramos salir
de este estado de suspensión. El precio
de preocuparnos solo por lo urgente es
que Chile termine por acostumbrarse
a la comodidad de la inacción. La pre-
gunta no es cuándo nos llamarán para
salir de esta sala de espera, sino si, para
cuando llegue nuestro turno, todavía
tendremos el vigor necesario para po-
ner en marcha el motor productivo que
hoy permanece en letargo.
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