
Daniel Mas, bi-
ministro de Eco-
nomía y Minería.

Gerardo Jofré, ex-
presidente de Co-
delco.

El barril de petróleo brent pa-
ra entrega en junio trepó ayer
1,23%, hasta los US$ 95,92, al
cierre de la sesión en el merca-
do de futuros de Londres, en
medio de la inquietud de los
mercados por la fragilidad del
alto el fuego en Medio Oriente
y las expectativas de negocia-
ciones entre Israel y el Líbano.

El crudo del mar del Norte, de
referencia en Europa y para el
mercado local, avanzó US$ 1,17
en el Intercontinental Exchange
(ICE) londinense con respecto al
término de la sesión anterior,
cuando finalizó en US$ 94,75.

Esta recuperación de terreno
obedeció a las dudas de los in-
versionistas sobre la duración
del alto el fuego de dos semanas
por las restricciones en el tráfico
en el estrecho de Ormuz, lo que
provocó un alza al inicio de la se-
sión, si bien reaccionó a la baja
después de que Israel dijera que
comenzaría conversaciones di-
rectas entre Israel y Líbano.

El analista de mercado de
StoneX Fawad Razaqzada co-
mentó este jueves que los mer-
cados están a la espera de tener
más “claridad” sobre los acon-

tecimientos en Medio Oriente.
Y agregó: “Crecen las dudas so-
bre si el alto el fuego entre Esta-
dos Unidos e Irán realmente se
mantendrá, aunque hay algo de
optimismo”.

A nivel local, el tipo de cam-
bio extendió su corrección con
una caída de $5,30, prolongan-
do el repunte de las monedas

emergentes, pese a las dudas
sobre la viabilidad de la tregua
en Medio Oriente.

El selectivo bursátil local, en
tanto, se elevó un 0,92% de la ma-
no del comportamiento de la ren-
ta variable mundial, quedando a
las puertas de la barrera psicoló-
gica de los 11.000 puntos. Ayer
alcanzó las 10.958 unidades.

Selectivo de Bolsa de Santiago roza los 11 mil puntos:

Petróleo sube en medio 
de dudas sobre alto al fuego
entre EE.UU. e Irán

El barril de brent avanzó US$ 1,17 ayer,
en un ambiente de tregua interpretado
por los inversionistas como frágil.

AGENCIAS

Analistas señalan que crecen las dudas sobre si el alto el fuego entre
Estados Unidos e Irán realmente se mantendrá.
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Engie es el nuevo disidente que
sumó Acera, el gremio de las re-
novables, a partir de las diferen-
cias entre las grandes eléctricas y
los Pequeños Medios de Genera-
ción (PMGD) por las ventajas en
precios garantizados y autodes-
pacho de energía al sistema eléc-
trico que tienen estos últimos ac-
tores, cuya denominación la mar-
ca un límite de 9MW de capaci-
dad por proyecto. Según fuentes
de la industria eléctrica, los roces
se dieron en torno a un artículo
contenido en los decretos devuel-
tos por el Ministe-
rio de Energía, li-
derado por Xime-
na Rincón, entre
Engie y el presi-
dente del Acera,
Sergio del Campo
(también presi-
dente de la firma
Sonnedix Chile,
empresa que posee PMGD). El
apartado que se constituyó en la
gota que rebalsó el vaso se rela-
ciona con el prorrateo de los ver-
timientos de energía que tendrían
que asumir los PMGD. Las prin-
cipales diferencias entre grandes
eléctricas y estos medios de gene-

ración se concentran en: el meca-
nismo que les garantiza a los
PMGD precios de la energía, que
producen sobrecostos por US$
300 millones que paga el resto
del sistema; que no tengan que
verter energía renovable como
ocurre con el resto de los actores;
y que puedan autodespacharse,

dejando ciego al
C o o r d i n a d o r
Eléctrico Nacio-
nal. Consultada la
empresa por esta
decisión, que se
suma a la de Col-
bún el año pasa-
do, Engie no agre-
gó detalles, más

allá del comunicado en que anun-
ció su salida.

En su declaración, la firma
europea señala que “en el mar-
co de nuestra estrategia global,
Engie ha definido como objeti-
vo prioritario transformarse en
la mejor empresa utility para li-

derar la transición energética.
Este propósito implica una vi-
s ión integrada del s istema
energético, con foco en la des-
carbonización y el desarrollo
de energías renovables y alma-
cenamiento, pero también en la
seguridad de suministro y la
corrección de distorsiones de
mercado, el desarrollo de infra-
estructura habilitante y un re-
lacionamiento institucional co-
herente con el rol que desem-
peñamos como utility eléctri-
ca”. Y agregó: “La composición
actual de la asociación no re-
presenta adecuadamente nues-
tra visión de mercado ni la mi-
rada integral que promovemos
como utility para el desarrollo
del sector”.

Actualmente, en la industria
de los PMGD participan actores
con espaldas financieras como
BlacRock, o JP Morgan, entre
otros, quienes cuentan con una
amplia cartera de proyectos.

Acera:

Gremio renovable pierde 
a Engie por diferencias con
actores de minicentrales

La europea indicó que “la composición
actual de la asociación no 
representa adecuadamente nuestra
visión de mercado”.

RECONOCIMIENTO
Engie solo agradeció a la
secretaria ejecutiva de

Acera, Ana Lya Rojas, y a su
staff, por el trabajo al

interior del gremio.
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A días de que se inaugure el
remodelado edificio corporativo
de Codelco en el centro de San-
tiago, han comenzado a surgir
críticas y dudas en torno al so-
brecosto que significó el proyec-
to y la gestión de la empresa es-
tatal en torno a la iniciativa. 

El proyecto original iba a im-
plicar cerca de US$ 10 millones,
sin embargo, los costos se eleva-
ron hasta US$ 57 millones, según
publicó Economía y Negocios
Domingo el 29 de marzo. De
acuerdo con lo que ha señalado la
estatal, el sobrecosto se justifica
porque el plan original preveía
intervenir solo parte del edificio,
mientras que finalmente la remo-
delación terminó siendo mayor.

“¿Es que a nadie le preocupa
la insensatez que es despilfarrar
sesenta millones de dólares? ¿Es
que nadie se pregunta que si esto
pasa en la remodelación del edi-
ficio corporativo, que podrá es-
tar pasando en las minas de Co-
delco?”, indicó José Yuraszeck
en una carta al director de “El
Mercurio” publicada el domin-
go pasado. 

¿Cuánto costó?

No solo el monto final ha estado
bajo la mira, sino que también cuál
fue el costo por metro cuadrado de
la remodelación. Según una carta
al director firmada por Gabriel
Méndez, vicepresidente de asun-
tos corporativos de Codelco, y pu-
blicada esta semana, el gasto fue
de 41 UF por m2, lo que “se sitúa
dentro de rangos de mercados
comparables, estimado por el área
técnica entre 30 y 55 UF/m2”.

“Si me están diciendo que les
costó US$ 57 millones el edificio,
hay que dividir por los metros
que rehabilitaron y sale 82 (UF
por m2), no salen las 41 UF que
informan ellos”, plantea Gerar-
do Jofré, expresidente del direc-
torio de Codelco. “Si costó 82 UF
el metro cuadrado, deberían ha-
ber comprado un edificio y ha-
berse cambiado (...) No estar seis
años con ese lío de la remodela-
ción y la gente trabajando en
otra parte. En una empresa con
los problemas que tiene Codelco
hoy día, creo que es totalmente
un despropósito”, asegura. 

“La alternativa de trasladar la
casa matriz fue evaluada, pero
no resultaba viable, tanto por
que la normativa y la práctica
institucional sitúan el domicilio
de Codelco en la comuna de San-
tiago, como por la obligación ju-
dicial sobre la fachada. Optar
por otro inmueble significa, en
la práctica, asumir un doble cos-
to”, dijo Méndez. 

Santiago González, exministro
de Minería, que como secretario

de Estado presidió Codelco, el
monto no es tan significativo, aun-
que opina que es importante acla-
rar por qué se produjo la diferen-
cia entre lo estimado inicialmente

y lo que se terminó gastando.
Manifestó que la situación fi-

nanciera de Codelco es comple-
ja. “Ellos tienen un endeuda-
miento muy grande y tienen

grandes compromisos económi-
cos con los proyectos estructura-
les que están realizando. Sin em-
bargo, esos proyectos son fun-
damentales para la operación de

la empresa y la producción de
cobre. Por lo tanto, creo que esas
inversiones son muy necesarias
de hacer y la empresa tiene que
levantar recursos para ello. Aho-

ra, si uno ve el monto de la remo-
delación del edificio corporati-
vo, la verdad es que no es tan sig-
nificativo como las inversiones
que requiere hacer Codelco para
desarrollar su plan de inversio-
nes. Lo que llama la atención es
que haya habido un cambio tan
significativo y eso habría que ver
qué es lo que se consideró en el
proyecto original y qué es final-
mente lo que se construyó. Ahí
habría que buscar la explica-
ción”, comenta González. 

También hay críticas a que la
sede de Calama de Codelco está
semivacía.

“Es una señal”

Los dardos también han estado
orientados a la gestión de Codelco
en los últimos años, bajo la gestión
de Máximo Pacheco. “Cuando
limpiamos los resultados del año
anterior, un resultado con el nivel
de venta que tiene Codelco de
trescientos y algo millones de dó-
lares es bajísimo”, dijo ayer el bi-
ministro de Minería y Economía,
Daniel Mas, en Radio Infinita.

“Claramente afloran proble-
mas de seguridad, hay proble-
mas de producción. Lo veíamos
esta semana en el diario (“El
Mercurio”) por una ampliación,
un cambio en las oficinas centra-
les, pero eso es solo la punta del
iceberg. ¿Qué pasa con los dos
proyectos estructurales de Co-
delco? Ambos tienen atrasos gi-
gantescos, ambos se han prácti-
camente duplicado sus inversio-
nes, son miles de millones de dó-
lares. Sin duda tenemos una
mirada de crítica de lo que está
pasando en Codelco”, planteó la
autoridad. “Ha habido un pro-
blema sin duda en la gestión en
los últimos años (…) Que esa re-
modelación salga cuatro o cinco
veces más que el presupuesto es
una señal”, agregó. 

Desde Codelco declinaron
responder consultas de “El Mer-
curio”.

“Es una señal” de la gestión de la estatal, dijo el biministro Daniel Mas:

Crece debate por remodelación de
edificio de Codelco: expertos afirman
que el costo supera el de mercado

C. MUÑOZ-KAPPES Y M. GUTIÉRREZ

Remodelación de la casa matriz costó US$ 57 millones. Existen críticas sobre el monto, pero también porque
hay dudas respecto de cuál fue el gasto por metro cuadrado. 

El edificio corporativo de Codelco se reabrirá este mes.

‘‘Si costó 82 UF el
metro cuadrado,
deberían haber comprado
un edificio y haberse
cambiado (...) No estar
seis años con ese lío de la
remodelación”. 
.................................................................

GERARDO JOFRÉ, EXPRESIDENTE DE
CODELCO

‘‘Ha habido un
problema sin duda en la
gestión en los últimos
años (…) Que esa
remodelación salga cuatro
o cinco veces más que el
presupuesto es una señal”. 
.................................................................

DANIEL MAS, BIMINISTRO DE MINERÍA Y
ECONOMÍA, EN RADIO INFINITA

n Gastos asociados a refacción
del inmueble casi triplican
“rangos habituales”
Expertos de firmas de servicios inmobiliarios fueron consultados

por “El Mercurio” sobre los costos que se manejan en el mercado
para remodelaciones. También sobre el caso de la refacción del
edificio de Codelco en calle Huérfanos, cuya intervención involucró
unos 16.000 metros cuadrados y se aproximó a los US$ 60 millo-
nes, según publicó “El Mercurio” el pasado 29 de marzo. 

La información de los especialistas coincidió en señalar que el
valor en UF por metro cuadrado en el caso de Codelco práctica-
mente triplica a trabajos de alto estándar usuales. 

Sebastián Ortega, subgerente de consultoría y estudio de GPS
Property, señaló que “con un costo cercano a 84 UF por metro
cuadrado, este proyecto se ubica muy por sobre los rangos habi-
tuales de remodelación de oficinas en el centro de Santiago, donde
incluso intervenciones de alto estándar difícilmente superan las 30
UF por metro cuadrado”. 

Ortega indicó que “esto confirma que no se trata de una remode-
lación convencional, sino de una reconversión mayor del activo, con
una actualización estructural, tecnológica y operativa de gran
escala. Este tipo de inversiones responde a la necesidad de adaptar
edificios antiguos a los nuevos estándares corporativos, extendien-
do su vida útil y posicionándolos nuevamente como espacios com-
petitivos dentro del mercado”. 

Sobre el valor relacionado a las obras en dicho edificio, Francis-
ca Guerra, consultora del área de project management de Colliers,
afirmó que “de acuerdo a la experiencia en habilitaciones de ofici-
nas que tenemos, no se ajusta, se sobrepasa bastante la cifra.
Influyen varios factores en una habilitación interior-exterior, pero
de todas maneras, supera los promedios que manejamos”.

Guerra detalló que las habilitaciones “estándar básico”, tienen
precios de 18 a 20 UF por metro cuadrado. Las de nivel medio suben a
las 21 a 25 UF por m2 y las de alta categoría a unas 26 UF por m2.
Precisó que esos valores no incluyen intervenciones en el exterior.

En Colliers indicaron que algunos de los factores que pueden
incidir en los costos son la calidad de los materiales, terminacio-
nes o el mobiliario. También influye la edad del edificio, el estado
de su estructura e instalaciones y la ubicación. “Santiago Centro
presenta restricciones operativas importantes, tales como limi-
taciones horarias, complejidades logísticas y dificultades de
acceso”, explicó Guerra.
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