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Necesaria certeza sobre
acuerdos de colaboracion
entre competidores
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Vivimos en una economia comple-
ja, que se basa en las relaciones entre
distintos actores. Muchas de ellas
pueden ser del tipo horizontal, es de-
cir, entre competidores, cuyos objetos
y fines son legitimos. Es lo que se de-
nomina acuerdos de colaboracién en-
tre competidores, siendo un ejemplo
concreto los acuerdos para comprar
insumos de manera conjunta.

Es innegable que
este tipo de acuerdos
pueden ser eficientes
y, en consecuencia,
competitivos. En
efecto, mediante ellos
las empresas pueden
agregar demanda y
de ese modo obtener
menores precios de
compra que si nego-
ciaran individual-
mente, con lo cual cada una mejorard
su posicionamiento aguas abajo
—especialmente frente a operado-
res con escala—, generando mds
competencia y traspasando esas efi-
ciencias a los consumidores.

Sin embargo, las empresas pueden
inhibirse de llevar a cabo estos acuer-
dos, lo que impedirfa aprovechar los
beneficios que de ellos derivarfan para
la sociedad, debido a los temores que
existen desde la perspectiva de libre
competencia. Esto ocurre, principal-
mente, porque el ilicito de colusién es-
tdredactado en términos mds o menos
amplios y no existen directrices claras
sobre la mirada que la Fiscalfa Nacio-
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nal Econémica (FNE) tendria respecto
de este tipo de acuerdos.

Otras jurisdicciones cuentan con
gufas dictadas por sus autoridades de
competencia sobre los acuerdos de
colaboracién entre competidores, a
fin de dar mayor certeza sobre cudn-
do aquellos no debieran generar cues-
tionamientos de libre competencia y
sobre las medidas que podrfan adop-
tarse para controlar eventuales ries-
gos. Es el caso dela Unién Europea, el
Reino Unido y Canadd, entre otros.
En cuanto a Latinoamérica, la autori-
dad de competencia de Perti someti6
a consulta publica un proyecto de
guia sobre esta materia, que se dio a
conocer en septiembre de 2025, por
lo que debiera publi-
carse en su version fi-
nal préximamente.

En Chile no conta-
mos con una guia
equivalente. Sibien el
2018 la FNE sefal6 su
intencién de abordar
esta materia median-
te directrices forma-
les, esto no se ha con-
cretado. Solo han
existido pronunciamientos para ca-
sos particulares sometidos a inves-
tigacidén, en los que ha sefialado, en
términos generales, que este tipo de
acuerdos, paraser licitos, deben ge-
nerar beneficios para la competen-
cia que compensen las eventuales
restricciones competitivas que po-
drian conllevar.

Este puede ser un momento opor-
tuno para concretar una guifa sobre
esta materia en nuestro pais, consi-
derando que este tipo de acuerdos
puede ser un mecanismo que contri-
buya a sortear las dificultades que
enfrentardn los mercados, debido a
los factores externos ya conocidos.



