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Charlas organizadas por ASOINCO ayudan
a potenciar a emprendedores locales

Por: Bastidn Alvarez Pardo

Y, con el fin de orientar
alos emprendedores y em-
presarios locales, ASOINCO,
con apoyo de CORFO, Co-
desser e INACAP Sede La
Serena, organizan el Ciclo

de Charlas Magistrales Em-
presariales, cuyo objetivo es
ayudarles a comprender el
escenario econémico actual
y fortalecer su toma de deci-
siones.

Este martes, Ignacio
Martinez, Economista Se-

Potenciar el ecosistema local

El objetivo de las charlas
organizadas por ASOINCO,
como explica Javier Julio,
gerente de la asociacion
gremial, es «dar mas certe-
zas a las empresas, para que
tengan claridad en sus inver-
siones, contrataciones y en
su futuro; ademas de apoyar-
les en lainnovacion, las ven-
tas y dar una mirada del pa-
norama econémico».

| ENTENDEREL
MERCADO, MEDIR
EINNOVAR

José Manuel Yafiez,
gerente comercial de Viru-
tex llko, laempresa mas ven-
dida en el rubro de la limpieza
y el aseo en Chile y originario
de la ciudad de Coquimbo, en-
trego dos claves fundamenta-
les para desarrollar un nego-
cio en un mercado cambiante.

«La primera, y que cam-
bia mucho la forma de adminis-
trar el negocio, es entender bien
tumercado objetivo. Hoy, debes
entender por qué te estan com-
prando a ti y por qué no com-
pran otro producto; qué uso le
estan dando a ese producto y
las diferentes formas de aplicar-

lo. No basta solo con vender,
sino que hay que entender».
En segundo lugar, es
esencial tener métricas, es
decir, medir de manera dia-
ria, semanal y mensual el ni-
vel de ventas de los produc-
tos, ademas de entender la
logistica del negocio.

B LAINNOVACION
CONSTANTE

Por muy simple que sea,
siempre es posible ofrecer
productos innovadores, que
permitan a los emprendedo-
res diferenciarse en el mer-
cado. Yanez ejemplifica que
«nuestras esponjas termo-
flexibles, que se ponen blan-
das con el agua caliente y
duras con el agua fria, son
muy simples en términos de
innovacién, pero han tenido
un alto impacto en la limpie-
za de los utensilios; o contar
con bolsas de basura aroma-
tizadas, que permiten un im-
pacto importante en la expe-
riencia en casas y oficinas.
La gente tiene menos tiem-
po, busca productos de cali-
dad, que se puedan usar de
manera rapida y efectiva.

nior de Banco ltau y José
Manuel Yanez, Gerente
Comercial de Virutex llko,
orientaron a emprendedores
y empresarios locales y rea-
lizaron un diagnostico del
panorama economico actual,
marcado por el conflicto en

Medio Oriente y su conse-
cuencia mas palpable, la sig-
nificativa alza en el precio de
los combustibles.

En su presentacion,
Martinez proyecto que 2026
sera un ano de incertidum-
bre entorno al precio del pe-

troleo, pero afirmoé que se
trata de un impacto transi-
torio en cuanto al alza de los
precios, que tenderian a dis-
minuir y normalizarse en
2027, e indico que Chile si-
gue y seguira siendo un pais
atractivo para la inversion.

En un escenario tan desafiante como el
actual, con un alza creciente de los cos-
tos producto del aumento en el precio
de los combustibles y en un contexto
global incierto, es clave que las empre-
sas, los emprendedores y en especial,
las MiPymes, cuenten con informacion
que les permita tomar decisiones.

Soledad Landsberger, vicerrectora de INACAP Sede La Serena, destacé que
«estos encuentros permiten que la academia se vincule al sector productivo, ya que la
formacién no se da solamente en aula, sino que cuando nos vinculamos y tenemos
retroalimentacion, vinculacion y redes que, a futuro, nos permitan generar proyectos que
acerquen a los estudiantes en forma temprana al sector productivo».

En tanto, Gustavo Dubo, Director Regional (S) de CORFO, destact que «es
muy importante la articulacion publico-privada porque permite impulsar a las empresas,
através de la transferencia de conocimiento y la vinculacion efectiva entre actores del
ecosistema productivo. Estamos acompanando a Asoinco con un programa Red Asocia-
tiva, porque creemos que la asociatividad promueve la generacién de oportunidades co-
merciales, la articulacion empresarial y la conexion con actores estratégicos».



