
Pese a las ventajas geológicas
de Chile en cobre, en Rio Tinto
—una de las mayores cupríferas
a nivel mundial y dueña del 30%
de Escondida en el país—, ase-
guran que desarrollar proyectos
de cobre se ha vuelto cada vez
más complejo. En este contexto,
reducir los tiempos de obtención
de los permisos se ha vuelto una
prioridad, señalan en la firma.

“Sería difícil negar que Chile
cuenta con ventajas desde el
punto de vista geológico”, dice
Katie Jackson, CEO de Cobre de
Rio Tinto, a “El Mercurio” desde
Londres, donde están las ofici-
nas centrales de la minera. “Creo
que el cobre abunda en el país
(…). Pero uno de los factores que
más influyen en la solidez de los
proyectos es el tiempo que
transcurre desde el descubri-

miento de un recurso hasta su
puesta en producción. Esa es la
realidad que subyace a la visión
económica de los proyectos. Así
que cualquier cosa que se pueda
hacer para acortar los tiempos
de los permisos es útil”, señala. 

En Chile, además de Escondi-
da, Rio Tinto tiene un proyecto
de cobre en etapa de explora-
ción. Nuevo Cobre es un joint
venture con Codelco, que co-
menzó recientemente una cam-
paña de perforaciones de dos
años. Respecto a cuándo po-

drían saber si decidirán invertir
en un proyecto mayor o no, Jac-
kson señala que dependerá de
los resultados de la compañía.
“Es una prioridad para nosotros
(…). Estoy muy esperanzada”,
dice. “Creemos que también
pueden existir oportunidades de
colaboración a nivel de distrito,
una mayor colaboración con Co-
delco”, agrega. 

—Por la ventaja geológica del
país, ¿se puede permitir Chile
cobrar más impuestos, tener más

presenta una ventaja para los
países, ya que empresas como
Rio Tinto buscan invertir en esa
brecha”, asegura.

—Si los plazos de los permisos
se agilizaran, ¿cambiaría el
cálculo de inversiones de Rio
Tinto en Chile? 

“Chile cuenta con varios ele-
mentos que lo convierten en un
destino atractivo para la inver-
sión. (…) Fundamentalmente,
todo aquello que agiliza los pla-
zos entre el descubrimiento y la
producción de cobre, así como
todo aquello que mejora la esta-
bilidad del entorno en términos
regulatorios y fiscales, son as-
pectos positivos. Por lo tanto,
creo que, en general, como par-
ticipante del sector, siempre
presionaré a los gobiernos para
que simplifiquen al máximo
sus procesos”.

no es que podamos sacar cone-
jos de un sombrero.

Normalmente, nos lleva al-
rededor de dos décadas, se re-
quiere una inversión signifi-
cativa y una gran disposición a
asumir riesgos por parte de las
empresas para dar vida a nue-
vas minas”.

La ejecutiva resalta que en es-
te escenario más complejo para
materializar nuevos proyectos,
agilizar los permisos sí puede
influir. “Mejorar la estabilidad
y los plazos para la concesión de
permisos sí marca la diferencia.
Diría que no se trata solo de un
problema de Chile. En general,
al analizar nuestra cartera de
proyectos a nivel mundial, per-
cibimos una brecha entre la
oferta y la demanda de cobre, y
es evidente que la posibilidad
de obtener permisos para pro-
yectos con mayor rapidez re-

exigencias medioambientales?
“Los días de desarrollo fácil

del cobre han terminado prácti-
camente en todas partes. Chile
tiene una geología atractiva. Pe-
ro como industria estamos li-
diando con proyectos más desa-
fiantes, de menor ley, técnica-
mente más complejos y que re-
quieren una mayor inversión de
capital. Ahora BHP contempla
revitalizar Escondida mediante
una importante campaña de in-
versión y un complejo progra-
ma de trabajo que incluye varias
operaciones simultáneas. Si lo
comparo con los proyectos que
la industria buscaba emprender
en décadas pasadas, la comple-
jidad es mayor, los costos son
más altos, y las expectativas so-
ciales son más altas. Es indicati-
vo de que todos estamos lu-
chando para materializar nue-
vos proyectos. Como industria,

Rio Tinto: “Los días de
desarrollo fácil de (proyectos
de) cobre prácticamente 
han terminado”

KATIE JACKSON, CEO DE COBRE DE LA MINERA

En un contexto en el que es más complejo materializar iniciativas del

commodity, la compañía indica que agilizar permisos, dar estabilidad fiscal y

regulatoria, es positivo para el desarrollo de las inversiones. 
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Katie Jac-
kson, CEO de
Cobre de Rio
Tinto, el mes
pasado en una
conferencia en
Estados Unidos.
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NUEVO COBRE
En Chile, Rio Tinto tiene un proyecto de exploración de

cobre con Codelco que comenzó una campaña de
perforaciones. “Estoy muy esperanzada”, dice Jackson.

La incertidumbre global
está tras una nueva alza
prevista de $37 en los
precios de las gasolinas

El impacto se sentirá el próximo jueves.

El escenario es volátil.

La guerra en Irán cumple
hoy su sexta semana. Desde el
punto de vista de la estabilidad
del suministro petrolero, su
impacto ha sido colosal en todo
el mundo.

En Chile, además, coincidió
con un cambio de gobierno en
medio de cuentas fiscales dete-
rioradas a lo largo de varios
años. La decisión del Ejecutivo
fue modificar el Mecanismo de
Estabilización de Precios de los
Combustibles (Mepco) de un
modo tal que, al final, se termi-
nó traspasando a precio una
buena parte del incremento in-
ternacional.

Eso continuará el próximo
jueves, cuando se apliquen alzas
de decenas de pesos por litro
tanto para la gasolina como para
el diésel. El origen está, por cier-
to, en el crudo, pero también en
un dólar más caro que la tenden-
cia hasta febrero.

El 26 de marzo, el precio de la
gasolina de 93 octanos aumentó
en casi $400. El diésel subió en
casi $600.

Los cálculos 
de expertos

“En el caso de las gasolinas,
las proyecciones apuntan a un
aumento del 2,5% en los pre-
cios mayoristas a partir del 16
de abril, equivalente a $36,5
por litro. Este valor correspon-
de al máximo ajuste semanal
que permite el Mepco”, indica
Francisca Cuadros, investiga-
dora de Clapes UC.

Michèle Labbé, economista y
académica de la Facultad de Eco-
nomía, Negocios y Gobierno
USS, anticipa un incremento en
un rango de $30 a $40 por litro.
“Dada la incertidumbre de la
guerra y que dependemos de los
precios internacionales y del ti-
po de cambio, tendremos que
acostumbrarnos a cierta volatili-
dad”, explica.

Respecto del diésel, en Cla-
pes UC prevén un alza de $63
por litro.

Sin Mepco, dice Cuadros, el
incremento sería de $73 en la
bencina y más de $100 en el
diésel.

Entonces, ¿funciona
el Mepco?

El Gobierno modificó el Mep-
co, pero sí opera. “En la semana
del 26 de marzo, el alza abrupta
del petróleo en las semanas pre-
vias habría significado una reba-
ja significativa del impuesto, pe-
ro un cambio en los parámetros
de cálculo del mecanismo neu-

tralizó ese efecto y el traspaso
fue directo”, plantea Cuadros.

Para el 16 de abril, en cambio,
“sí se generaría una rebaja efecti-
va del impuesto”, por lo que el

Mepco ejecutará su efecto suavi-
zador. “Los precios llevan varias
semanas en niveles elevados,
por lo que el cambio de precios
no es tan abrupto”, agrega.

EL DIÉSEL SUBIRÍA SOBRE $60 POR LITRO, CALCULAN EN CLAPES UC:

Máximo Pacheco, presidente de
Codelco.

Codelco detalla qué
incluyó el gasto de 
la remodelación de su
edificio corporativo

La estatal señaló que el costo de 

41,4 UF/m2 se descompone en terminaciones

(36 UF/m2), muebles (3,9 UF/m2) y

equipamiento de audio y video (1,5 UF/m2). El presidente del direc-
torio de Codelco, Má-
ximo Pacheco, respon-
dió por la polémica

que se generó en torno al so-
brecosto de la remodelación
del edificio corporativo de la
empresa estatal, ubicado en el
centro de Santiago. Pese a que
se esperaba que el costo inicial
del proyecto fuera de US$ 10
millones, finalmente el gasto
fue de US$ 57 millones, según
dio a conocer Economía y Ne-
gocios Domingo
el 29 de marzo.

“Se resolvió el
cambio del edifi-
cio el 21 de abril
del año 2021. Yo
asumí el 31 de
marzo del 2022”,
comenzó su ex-
plicación Pache-
co ayer en Radio
13c. “Aquí se produjo un pro-
blema con la fachada del edifi-
cio, que por los arquitectos que
diseñaron le pusieron unas pla-
cas de cobre y un día domingo,
ocho y media de la mañana, dos
planchas de este cobre cayeron
(…) Algún agente demandó a
Codelco por esto. El juzgado
decidió que Codelco debía
cambiar la fachada. Hubo un
juicio. Luego, en ese mismo
tiempo, el año abril del 2021, se
contrata una empresa, el presi-
dente anterior. Decidieron esto
con el directorio anterior y la
empresa fracasó, una empresa
española”. 

Juan Benavides, quien pre-
sidió Codelco antes que Pa-
checo, señaló que “lo que se

aprobó era una remodelación
de un monto muy inferior. Tal
vez 20% o menos de lo que
gastaron”.

“Nosotros heredamos este
problema, nos hicimos cargo de
él, reformulamos el proyecto,
dijimos que vamos a hacer no

solamente la re-
modelación por
algunos pisos, si-
no que por todo
el edificio”, dijo
Pacheco.

El actual presi-
dente de Codelco
indicó que el alza
del monto se ex-
plicaría por la re-

formulación del ámbito de in-
tervención. “Lo que iba a costar
US$ 20 (millones) —porque la
verdad es que nunca fue US$ 10
(millones)— salió costando
US$ 57 (millones), pero lo que
gastábamos en el edificio (es) 41
UF por metro cuadrado, que es-
tá dentro de los rangos de re-
modelación”, aseguró.

La explicación detrás
del costo

Ante la consulta de “El Mer-
curio”, desde la estatal detalla-
ron cómo se descompone el
gasto de la remodelación, un
punto que otros actores habían
cuestionado. “No ha aclarado
Codelco si los US$ 57 millones

incluyen los arriendos de ofici-
nas durante los seis años que
duró la obra”, resaltó en una
carta al director de este medio
el expresidente de Codelco, Ge-
rardo Jofré. 

En una presentación de la es-
tatal, fechada en 2026, se indica
que el costo de las terminacio-
nes más las instalaciones fue de
36 UF/m2. El de los muebles
con los elementos de habilita-
ción, de 3,9 UF/m2, y el del
equipamiento de audio y video
de 1,5 UF/m2. Estas cifras su-
man 41,4 UF m2. 

Según la misma presenta-
ción, la estatal solicitó a la em-
presa DRS Gestión de proyec-
tos un estudio de los índices
de construcción y remodela-
ción del edificio corporativo.
La empresa arribó a cuatro es-
cenarios: el costo de rehabili-
tación del edificio propio (en-
tre 30 y 55 UF/m2), comprar
un edificio de estándar medio
y rehabilitarlo (65–100 UF/
m2), adquirir un edificio de es-
tándar alto y remodelarlo (69–
118 UF m2) y los costos de cons-
trucción y rehabilitación de
un edificio nuevo, sin incluir
el gasto de comprar el terreno
(62–111 UF/m2).

Es sobre la base de esta infor-
mación que Codelco habría lle-
gado a la conclusión de que lo
menos costoso era rehabilitar
su propio edificio. 
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PROYECTO COSTÓ US$ 57 MILLONES:
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ABRIL DE 2021
Fue cuando se tomó la
decisión de remodelar
el edificio de Codelco,

en el centro de
Santiago, según

Pacheco. 

‘‘Nosotros heredamos
este problema, nos hicimos
cargo de él, reformulamos
el proyecto, dijimos que
vamos a hacer no
solamente la remodelación
por algunos pisos, sino que
por todo el edificio”. 
........................................................................

MÁXIMO PACHECO, PRESIDENTE DEL
DIRECTORIO DE CODELCO
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De los 49 economistas encuestados por el Banco Central para
proporcionar proyecciones macroeconómicas, 16 respondieron
que la inflación anual en diciembre será de 4,5% o superior. Pero
en este sondeo, que se llama Encuesta de Expectativas Econó-
micas (EEE), la mediana de los casi 50 economistas dice que el
IPC anual avanzará en 4,3%.
Hace dos semanas, el Banco Central había dado su pronóstico: 4%.
Así, el mercado anticipa que el nivel generalizado de los precios será
mayor que las estimaciones que tenía la autoridad monetaria. 
La EEE se levantó entre el 6 y 9 de abril, e incorpora la percepción
sobre los efectos de la tregua de la guerra en Medio Oriente. Hace
un mes, por ejemplo, la mediana de expertos apuntaba a 3% anual
en diciembre, justo en el centro de la meta del Banco Central.
Ahora bien, el 75,5% de los consultados prevé que, a dos años
plazo, la inflación estará anclada a la meta de 3% e incluso el 6% de
ellos la sitúa algo por debajo. 
A corto y mediano plazo, las proyecciones de inflación suben desde
0,3% a 1,40% para el IPC de abril y se ubican en 0,40% para el IPC
de mayo. El 53% de los encuestados prevé que la inflación en diciem-
bre llegará a entre 4% y 4,3%, y el 47% la sitúa entre 4,4% y 4,6%.
En torno a la trayectoria de la política monetaria, si bien la gran
mayoría vislumbra que la TPM no será alterada este año, anticipan-
do recién un recorte dentro de 17 meses, el 22,4% proyecta alzas en
la tasa de referencia a entre 4,75% y 5% en lo que resta del año.

Bajo crecimiento

La EEE recoge el impacto del conflicto bélico en las proyecciones de
crecimiento para la economía chilena y reduce a 2% la previsión
para este año, frente a la expansión de 2,5% estimada en marzo. 
En el caso de la inversión en capital fijo, anticipan un aumento de
4,2% este año frente a 4,1% en marzo y hacia 2027 bajan la esti-
mación desde 5% a 4,3%. 
Para el tipo de cambio, siguen visualizando que se ubicará en $880
por dólar dentro de un año.

EL MERCADO ANTICIPA 
una mayor inflación que el BC
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