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ANTE UN ESCENARIO DESAFIANTE

La cooperativa pisquera
reunio a sus socios en
Atacama y Coquimbo para
analizar resultados 2025 y
delinear los desafios de una
industria que transita desde
el volumen hacia la captura
de valor, en un escenario de
mayores costos y cambios en
el consumo.

EQUIPO EL OVALLINO
Regién de Coquimbo

En un escenario mas exigente para
la industria pisquera, la Cooperativa
Agricola Pisquera Elqui (Capel) rea-
lizé una nueva ronda de encuentros
sectoriales en distintas comunas de
las regiones de Atacama y Coquimbo,
instancia que convocd a sus cooperados
para analizar resultados, desafios y
proyecciones del negocio.

En los encuentros participaron co-
operados de las comunas de Copiapd,
Vallenar, Vicuria, Ovalle, Monte Patria,
Rio Hurtado y Salamanca, para analizar
resultados, desafios y proyecciones
de la organizacién.

El presidente del Consejo de
Administracién de Capel, Egidio
Rigotti, destacé la importancia de
la participacidn de los cooperados,
sefialando que “esta cooperativa no
es una empresa cualquiera, es la
extension productiva de cada uno de
nuestros socios (..) vemos trabajo
agricola transformado en valor”.

Asimismo, explicé que hoy Capel es
una organizacién “operacionalmente
sana, financieramente responsable y
estratégicamente enfocada”.

Durante los encuentros, Capel pre-
sento los resultados del gjercicio 2025,

Pisqueros buscan consolidar

Su presencia internacional

De cara a 2026, los pisqueros proyectan consolidar su presencia internacional y avanzar en eficiencia productiva. ceoiba

donde logré ingresos y resultados
operacionales positivos, impulsados
por mejoras en la eficiencia operativa,
fortalecimiento del mercado nacional
y un positivo afio para el negocio de
graneles, junto con una reduccién
significativa de la deuda.

Estos encuentros fueron valorados
por los socios como un espacio clave
de comunicacion. Rodrigo Pefiafiel
destaco que permiten “una comu-
nicacién mas directa”, mientras que
Carolina Marin Alfaro subrayé el valor
humano de estas instancias, sefialando
que “hay amistad, hay cercanfa, hay
comunidad”.

Desde el Valle del Choapa, Luis
Ndfez indicé que es un momento
para expresar inquietudes y destacé
que la cooperativa esta “en un buen

pie econémica, financieramente y en
ventas (..) tenemos una cooperativa
sana’.

Uno de los principales mensajes
apunta a un cambio estructural en
la industria: el crecimiento ya no
estd impulsado por el volumen, sino
por la captura de valor. En esa Iinea,
Capel ha reforzado su estrategia
combinando su negocio principal con
nuevas categorias. “El desafio hoy
es crecer con eficiencia y capturar
valor”, planteé el gerente general,

Claudio Escobar.

También se abordd la vendimia 2026,
informéndose los valores de la uva
e incentivos para los socios, en un
contexto de alza de costos.

De cara a 2026, Capel proyecta
consolidar su presencia internacional
y avanzar en eficiencia productiva. El
mensaje central fue claro: la coopera-
tiva inicia un nuevo ciclo con una base
financiera mas sélida, con el desafio
de avanzar hacia un modelo centrado
en valor, eficiencia y sostenibilidad.
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