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¿Arrancar o resistir? 

Claves para decidir 
Tras dos temporadas de resultados negativos, los productores enfrentan decisiones 

claves en medio de altos costos, bajos retornos y un escenario que apunta a un ajuste 
estructural del negocio cerecero, donde la reconversión comienza a tomar fuerza. 
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os pésimos re- 
sultados co- 
merciales de 
las últimas dos 
temporadas 
han golpeado 

con fuerza a los productores 
de cerezas, llevando a que 
muchos de ellos ni siquiera 
logren cubrir sus costos de 
producción. En ese contexto, 
no son pocos los que hoy en- 
frentan una decisión comple- 
ja: apretar los dientes y resis- 
tir el chaparrón o, derecha- 
mente, abandonar el cultivo, 
ya sea para salir del rubro o 
reconvertir sus campos a 
otras especies. 

“Hoy los productores están 
hablando bastante de arran- 

r. De hecho, he sabido de 
varios productores grandes 
que ya iniciaron este proc 
so”, afirma Liliana Camelio, 
productora de cerezas y presi- 

    

    
EL problema es decidir con replantar la superficie que se arranca. Las opriocnes 
dependerán de la zona. 
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denta del GTT Malleco. 
Y aunque en los escenarios 

más extremos la decisión 

puede parecer evidente, lo 
cierto es que arrancar un 
huerto está lejos de ser un 
proceso sencillo. No solo por 
los costos económicos que 
conlleva, sino también por la 
carga emocional que suele in- 
volucrar. 

“Muchos agricultores tra- 
tan a sus huertos como hijos, 
haciendo esfuerzos que van 
más allá delo razonable y que 
terminan perjudicándolos. Y 
eso está mal, porque se trata 
de un negocio, y en los nego- 
cios hay que ser más frío”, in- 
dica Juan Pablo Subercase- 
aux, profesor de la Facultad 
de Agronomía de la Universi- 
dad Católica. 

El académico comenta 
que, en su experiencia, los 
fruticultores suelen tardar 
entre tres años —sopor- 
tando pérdidas económicas— 
antes de tomar la decisión de 
arrancar un huerto. 

Para Víctor Catán, presi- 
dente de Fedefruta, la veloci- 
dad con que se adopta esa de- 
terminación está estrech 
mente ligada a la espalda fi- 
nanciera de cada productor. 

“Quienes toman la decisión 

    

más rápido son aquellos que 
tienen la capacidad económi- 
ca para reconvertirse y plan- 
tar otras especies”, señala. 

Y es que arrancar no es ba- 
rato. El proceso implica una 
serie de labores que requie- 
ren maquinaria y mano de 
obra especializada. 

“Hay que sacar las plantas, 
cortarlas con motosierra, 
destroncar, volver a preparar 
los suelos. En algunos casos, 
incluso, rediseñar o rehacer 
completamente el sistema de 
riego”, detalla Catán. 
Algunos productores de la 

provincia de Malleco estiman 
que el costo de arranque de 
una hectárea de cerezos bor- 
dea el millón de pesos, según 
Liliana Camelio. 

Esa cifra podría ser incluso 
mayor y superar con facilidad 
los US$ 30.000 por hectárea 
si el productor decide replan- 
tar con otra especie. 

¿ARRANCAR O 
MANTENER? 

Para Subercaseaux, la deci- 
sión de mantener o eliminar 
un proyecto debe basarse en 
datos objetivos, dejando de 
lado las emociones. En ese 
sentido, un umbral mínimo 
para continuar en el negocio 
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