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Emprender es construir comunidad

Cuando uno conversa con emprendedores, se
dacuenta de que los negocios no parten con
grandes planes ni inversiones. Parten conuna
idea, una necesidad, una familia que apoyaro
con las ganas de salir adelante. Perosi hay algo
que marca la diferenda entre un negodo que
sobrevive y uno que crece noesel producto ni
el precio: es la planificacion, trabajo en equipo
y sentido de comunidad.

En Chile, las pymes representan alrededor del
97%de lasempresas del pais y generan mas
del 60% del empleo, loque significa que cuan-
do hablamos de emprendimiento, estamos
hablando del motor real de la economia.
Ademas, seguin la Encuesta de Microempren-
dimiento 2025, existen cerca de 2 millones de
personas microemprendedoras, muchas de
ellas trabajando solas o con muy pocos traba-
jadores, loque demuestra que emprender en
nuestro pais muchas veces es un esfuerzo per-
sonaly familiar méds que empresarial.

Por eso, el sentido de comunidad es tan impor-
tante, porque ningiin emprendimiento crece
solo. Crece cuando tiene buenos proveedores,

buenos trabajadores, buenos clientes, redes de
apoyo, otros emprendedores con los que se
puede asociar, compartir experiencias o inclu-
so cometer errores y aprender juntos. Por eso,
los paises con mis emprendimiento no son los
que tienen mas competencia, son los que tie-
nenmas colaboracion.

Perojunto con lacomunidad, otro tema clave
es la planificacion. Muchos emprendimientos
parten por necesidad, pero para crecer necesi-
tan saber cudnto cuesta realmente produdir,
cudnto hay que vender para ganar, cuindo in-
vertir, cuando contratar, cuindo crecer y
cuindo esperar. Emprender sin planificacion
€s como manejarsin mirar el camino, se pue-
de avanzar, pero también es posible chocar.

Y aqui tambiénentra laactitud del emprende-
dor, porque emprender no es facl. Hay meses
buenos y meses malos, clientes que no pagan,
cambios en la economia, problemas internos.
El emprendimiento no es sélo un tema finan-
ciero, es un tema de actitud. Se debe tener per-
severancia, responsabilidad, capacidad de
adaptarse, aprender, trabajar con otros y vol-

vera levantarse cuando las cosas no resultan.
También es importante entender que los ne-
gocios no crecen s6lo por el dueno, crecen por
los equipos. El trabajo en equipo no es solodi-
vidir tareas, es confiar, comunicarse y enten-
der que cuandoal negocio le va bien, le va bien
atodos. Las empresas que logran construir
buenos equipos logran crecer de manera mas
ordenada y ms sostenible en el tiempo.
Finalmente, emprender no es solo abrirun
negocio, es construir algo que le dé trabajoa
otras personas, que aporte a un barrio, que ge-
nere movimientoen una comunidad y que
permitaque una familia salga adelante. Por
es0, cuando apoyamos a unemprendedor, no
solo apoyamos a una persona, apoyamos a to-
da una comunidad.

Y quizis por eso el emprendimiento nose tra-
ta s6lo de vender mis, sino mas bien de crecer
con otros, de planificar, de trabajar en equipo
ydeentender que los negocios que perduran
no son los que crecen mas réapido, sino los que
logran construir confianza, comunidady pro-
pasitoenel camino.



