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CÓMO LA RENTA DE EQUIPOS PUEDE
IMPULSAR OPERACIONES MAS LIMPIAS

n un contexto donde la

sostenibilidad pasó de ser un

sión, el arriendo se consolida
como una alternativa estratégica
para industrias con un uso intensivo

de maquinaria.
Parte de este avance se explica

por la renovación de flotas. "Hoy en
Chile ya se están incorporando me-
joras concretas", dice la directora

de rental en Dercomaq, Constanza
Honorato, aludiendo al uso de equi-
pos con motores bajo la norma Tier
4 en construcción y minería, "junto

con la disponibilidad de vehículos
con estándar Euro 6 y algunas
soluciones eléctricas en segmentos
más livianos".

Con el modelo de arriendo, en
general, "la oferta es de equipos
más nuevos y por ende con mejores
estándares de emisiones", plantean
el CEO y cofundador, Jan Rusch, y
el gerente comercial de ArriendaTu-
Maquina, Felipe Jaramillo. Añaden
que el arriendo no solo reduce emi-
siones directas, sino que optimiza el

La mayor
disponibilidad
de maquinarias
más eficientes
en consumo de
combustible y
emisiones, junto
con el acceso a
nuevas tecnologías,
posicionan a este
modelo como un
facilitador para
una industria más
sostenible.
POR ANDREA CAMPILLAY

impacto ambiental en todo el ciclo
de vida del equipo. A sus ojos, el
arriendo actúa como un acelerador
de innovación tecnológica, donde
los clientes pueden probar nuevas
tecnologías disponibles sin compro-
meterse a largo plazo.

"Gran cantidad de empresas
están adoptando criterios ESG

en sus decisiones de compra y/o

arriendo", añaden, lo que genera
una preferencia por equipos más
eficientes aun cuando el costo de

arriendo sea mayor, ya que "algu-
nos clientes priorizan menor con-
sumo de combustible y una menor
huella de carbono por proyecto".

"El arriendo facilita la incorpora-
ción de nuevas tecnologías porque
el cliente no tiene que asumir el

riesgo de compra de los equipos.
Esto es particularmente relevante,

por ejemplo, en el caso de los equi-
pos eléctricos", coincide Pablo Lam,
gerente general de SK Rental, com-
pañía del Grupo Sigdo Koppers.

En paralelo, el arriendo permite
evitar una sobreinversión en activos.

"No se paga nada de más y todos
los recursos se utilizan en produc-

tividad para el cliente", afirma
Hernán Gerdtzen, gerente comercial
de Getram Rental, miembro de
Getram Grupo.

Estas soluciones "ya son compe-

titivas en sectores como minería,

construcción, agro y logística,

especialmente en operaciones
logísticas donde se están incorpo-

rando equipos 100% eléctricos",
sostiene Honorato. Sin embargo,
delinea que las principales brechas
hoy están en la infraestructura,

particularmente en la disponibilidad
de puntos de carga para equipos
eléctricos, junto con una oferta aún
acotada en maquinaria pesada con
estas tecnologías y la necesidad de

mayor especialización técnica para
su operación y mantención.
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Pesco Rental: el
arriendo como decisión
estratégica en un
mercado en evolución
Participa en más del 75% de las faenas mineras del país, a través de
marcas de primer nivel, asumiendo desafíos que impactan directamente en
la continuidad operacional de sus clientes.

En un escenario donde la eficiencia operacional
y el control de costos son cada vez más críticos, el

arriendo de equipos ha dejado de ser una solución
táctica para convertirse en una decisión estraté-

gica. En Chile, este modelo crece impulsado por la
reactivación de proyectos de infraestructura, ser-

vicios urbanos y mantenimiento de redes, donde
la flexibilidad y la disponibilidad inmediata son
determinantes.

En este contexto, Pesco Rental ha fortalecido

sostenidamente su flota, ampliando su cobertura

hacia múltiples sectores productivos. Actualmente

cuenta con más de 250 equipos especializados,
con presencia en industrias como la minería, ener-

gía, telecomunicaciones, gestión de residuos y

sector público.
Con participación en más del 75% de las faenas

mineras del país, a través de marcas de primer
nivel, la compañía asume desafíos que impactan
directamente en la continuidad operacional de sus
clientes.

Su propuesta abarca soluciones innovadoras

que incluyen equipos de izaje, aspiración, lavado
de aisladores, entre otros, orientados a trabajos

en altura y al mantenimiento de redes energizadas,
aplicaciones críticas para la operación.

Este crecimiento no solo responde a volumen,

sino a especialización. La incorporación de equipos
adaptados a distintas aplicaciones permite a las

empresas acceder a la tecnología adecuada en

cada etapa del proyecto, sin sobredimensionar su
inversión.

El avance del arriendo responde también a un
cambio estructural en la forma de operar de las em-
presas, que buscan reducir su exposición financiera
asociada a la compra de activos. La depreciación, la
obsolescencia tecnológica y los costos de man-
tenimiento han impulsado modelos más flexibles,
donde el equipo deja de ser un activo inmovilizado y

pasa a gestionarse como un servicio orientado a la
disponibilidad y eficiencia operacional.

En este escenario, Pesco Rental se posiciona
como un socio estratégico, permitiendo a sus
clientes asegurar continuidad operacional sin inmovi-

lizar capital. El acceso a equipos actualizados, junto

con soporte técnico especializado, reduce riesgos

y facilita la planificación en entornos cada vez más
exigentes.

Así, el arriendo no solo optimiza costos: habilita

la operación. Y en industrias donde el tiempo y la
disponibilidad definen la productividad, esa diferencia
es crítica.

Arrendar con Pesco Rental te permite optimizar

recursos, mantener la continuidad operativa y traba-

jar con estándares de seguridad confiables.

Cotiza hoy y asegura tu equipo:
www.pescorental.cl
rental@pesco.cl
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