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“Liberation Day”
un ano después

ALICIA FROHMANN

La guerra comercial dela que in-
formaban los medios en abril de
2025 ha sido opacada por la actual
guerra “tradicional”, con amena-
zas, misiles, destrucciéon y muer-
tes en Medio Oriente. Las graves
implicancias globales por la dis-
rupcion de los mercados del petré-
leo, gas, fertilizantes y otros pro-
ductos estratégicos son atin incal-
culables. Incidirdn en el estanca-
miento del producto mundial y
pondrdn a pruebala adaptabilidad
y resiliencia de las
cadenas de valor.

:Qué ha ocurrido
con los flujos comer-
ciales luego de que el
Presidente Trump
echara por tierra las
reglas del sistema
multilateral de co-
mercio, desconociera
el principio de nacién
mads favorecida y los
tratados suscritos por
los Estados Unidos?

De acuerdo al informe de
McKinsey sobre geopolitica y co-
mercio, a pesar de los vaticinios,
los flujos de bienes aumentaron
mads del 6% en 2025, con un creci-
miento mayor que el producto. Pe-
ro el comercio cambié de maneras
complejas. Algunas modificacio-
nes fueron temporales, como la
acumulacién de stocks por la ame-
naza tarifaria. Otros, mds perma-
nentes, como la caida del 30% del
comercio bilateral entre China y
Estados Unidos, aun cuando una
parte de la caida fue la desviacién

"A pesar del arancel
“reciproco” del 10%
definido por Estados
Unidos en 2025, el
arancel efectivo
aplicado a los productos
chilenos en febrero de
2026 fue solo del
3,21%".

del comercio hacia otros merca-
dos. El boom de la inteligencia arti-
ficial incidié de manera significa-
tiva en el comercio global.

El sudeste de Asia incrementd
su rol global en manufacturas, la
India avanzé en algunos sectores
tecnolégicos y Brasil aumentd sus
exportaciones de materias primas
a China. La caida del comercio de
Canada mostré que la geopolitica
puede ser mds importante que la
cercanfa geogrdfica. La Unién Eu-
ropea enfrenté el doble desafio de
mayores importaciones desde
China y mayores aranceles en Es-
tados Unidos.

El impacto de la actual guerra en
Medio Oriente serd mucho mayor y
se extenderd por varios afios.

Las autoridades chilenas deben te-
ner en cuenta a la hora
de negociar lo que Es-
tados Unidos llama un
acuerdo comercial re-
ciproco (sic), que los
impactos posteriores
al “Liberation day”
han sido limitados pa-
ra Chile por ahora, a
pesar del desahucio de
facto por Estados Uni-
dos de los compromi-
sos del TLC. No estd
claro si tal acuerdo se-
ria una enmienda o revisién del TLC,
una adenda, si lo reemplazarfa, o si
simplemente se ignorarfan los com-
promisos vigentes.

A pesar del arancel “recfproco”
del 10% definido por Estados Unidos
en 2025, el arancel efectivo aplicado
a los productos chilenos en febrero
de 2026 fue solo del 3,21%. En 2025
el intercambio comercial con Estados
Unidos crecié un 7,2% y concentré el
16,7% del total de exportaciones. No
hay razones comerciales para ceder
frente a presiones indebidas de nues-
tro segundo socio comercial.




