
La Contralora General de la Re-
pública, Dorothy Pérez, visitó la
división Andina de Codelco para
conocer el plan minero conjunto que
la cuprífera estatal llevará a cabo
con la minera privada Anglo Ameri-
can. Este proyecto permitirá produ-
cir 2,7 millones de toneladas adicio-
nales de cobre en un período de 21
años, y se espera que entre en
operación en 2030.
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nado arbitrajes colectivos contra
DoorDash Inc., Postmates Inc. e
Intuit Inc. (creadora de Turbo-
Tax), afirmó haber conseguido
ya la participación de un núme-

Google, de Alphabet
Inc., se enfrentará a
demandas por daños
y perjuicios que po-

drían ascender a miles de millo-
nes de dólares en el marco de un
arbitraje masivo relacionado
con sus negocios de tecnología
de búsqueda y publicidad en lí-
nea, que los tribunales han de-
clarado monopolios ilegales.

Los anunciantes se están
uniendo para buscar compen-
saciones mediante procedi-
mientos de arbitraje masivo. Si
bien muchas empresas que
mostraron anuncios compra-
dos a través de Google, inclui-
das USA Today Co. y Advance
Publications Inc., han deman-
dado por daños y perjuicios
desde los fallos de 2024, los
contratos de los anunciantes
con el gigante de las búsquedas
exigen un arbitraje obligatorio
para las disputas legales.

Ashley Keller, abogado de
Chicago cuyo bufete ha gestio-

ro significativo de anunciantes
en demandas contra Google. Se
espera que las primeras se pre-
senten esta semana.

“Dos jueces federales ya han
dictaminado que Google es un
monopolista”, declaró Keller en
una entrevista con Bloomberg.
“Parece lógico buscar una com-
pensación”.

Keller, quien también repre-
senta a Texas y otros estados en
una demanda contra Google por
monopolización de la tecnología
publicitaria, estima que las posi-
bles reclamaciones por anuncios
de búsqueda y publicidad en lí-
nea podrían alcanzar los 218.000
millones de dólares o más, según
cálculos de un economista con-
tratado por su bufete.

Según indicó, arbitrajes colec-
tivos similares han durado entre
12 y 24 meses desde la presenta-
ción de las demandas hasta su
resolución.

Google no respondió de in-
mediato el lunes a la solicitud de
comentarios hecha por Bloom-
berg.

Los arbitrajes millonarios
que enfrentará Google 

POR SU NEGOCIO DE BÚSQUEDAS Y PUBLICIDAD EN LÍNEA:

BLOOMBERG

Sundar Pichai, director ejecutivo
de Google.
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La guerra comercial de la que in-
formaban los medios en abril de
2025 ha sido opacada por la actual
guerra “tradicional”, con amena-
zas, misiles, destrucción y muer-
tes en Medio Oriente. Las graves
implicancias globales por la dis-
rupción de los mercados del petró-
leo, gas, fertilizantes y otros pro-
ductos estratégicos son aún incal-
culables. Incidirán en el estanca-
miento del producto mundial y
pondrán a prueba la adaptabilidad
y resiliencia de las
cadenas de valor.

¿Qué ha ocurrido
con los flujos comer-
ciales luego de que el
Presidente Trump
echara por tierra las
reglas del s istema
multilateral de co-
mercio, desconociera
el principio de nación
más favorecida y los
tratados suscritos por
los Estados Unidos? 

D e a c u e r d o a l i n f o r m e d e
McKinsey sobre geopolítica y co-
mercio, a pesar de los vaticinios,
los flujos de bienes aumentaron
más del 6% en 2025, con un creci-
miento mayor que el producto. Pe-
ro el comercio cambió de maneras
complejas. Algunas modificacio-
nes fueron temporales, como la
acumulación de stocks por la ame-
naza tarifaria. Otros, más perma-
nentes, como la caída del 30% del
comercio bilateral entre China y
Estados Unidos, aun cuando una
parte de la caída fue la desviación

del comercio hacia otros merca-
dos. El boom de la inteligencia arti-
ficial incidió de manera significa-
tiva en el comercio global.

El sudeste de Asia incrementó
su rol global en manufacturas, la
India avanzó en algunos sectores
tecnológicos y Brasil aumentó sus
exportaciones de materias primas
a China. La caída del comercio de
Canadá mostró que la geopolítica
puede ser más importante que la
cercanía geográfica. La Unión Eu-
ropea enfrentó el doble desafío de
mayores importaciones desde
China y mayores aranceles en Es-
tados Unidos.

El impacto de la actual guerra en
Medio Oriente será mucho mayor y
se extenderá por varios años.

Las autoridades chilenas deben te-
ner en cuenta a la hora
de negociar lo que Es-
tados Unidos llama un
acuerdo comercial re-
cíproco (sic), que los
impactos posteriores
al “Liberation day”
han sido limitados pa-
ra Chile por ahora, a
pesar del desahucio de
facto por Estados Uni-
dos de los compromi-
sos del TLC. No está
claro si tal acuerdo se-

ría una enmienda o revisión del TLC,
una adenda, si lo reemplazaría, o si
simplemente se ignorarían los com-
promisos vigentes. 

A pesar del arancel “recíproco”
del 10% definido por Estados Unidos
en 2025, el arancel efectivo aplicado
a los productos chilenos en febrero
de 2026 fue solo del 3,21%. En 2025
el intercambio comercial con Estados
Unidos creció un 7,2% y concentró el
16,7% del total de exportaciones. No
hay razones comerciales para ceder
frente a presiones indebidas de nues-
tro segundo socio comercial.
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“Liberation Day” 
un año después
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“A pesar del arancel
“recíproco” del 10%

definido por Estados
Unidos en 2025, el
arancel efectivo

aplicado a los productos
chilenos en febrero de

2026 fue solo del
3,21%”. 
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