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ExCredicorp y abogado de Mena
Alessandri estrenan multifamily
para asesorar a altos patrimonios

¥ Mario Traub y
Andrés Alessandri
fundaron AT Legacy
Partners. La firma
es fiscalizada por la
CMF en el marco de
la Ley Fintech.

POR SOFIA FUENTES

En un mercado donde la aseso-
ria de inversiones independiente
gana terreno, dos ejecutivos con
trayectoria en banca privada y el
ambito legal decidieron apostar
por el negocio de multifamily office.

Se trata del exgerente de wealth
management de Credicorp Capital,
Mario Traub, junto al socio de Mena
Alessandri & Compaiiia, Andrés
Alessandri, quienes fundaron AT
Legacy Partners, un multifamily que
apuesta por una asesoria integral,
combinando gestion financiera
con estructura legal.

“El fuerte de estas oficinas la
asesoria financiera y justamente
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por eso, vimos que habia un espacio
para ofrecer algo distinto. Aca el
expertise financiero y legal de los
socios justamente es complemen-
tario”, asegurd Alessandri.
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Sibien AT Legacy Partners lleva
operando hace mas de un ano, en
febrero de 2026 fue autorizada
por la Comision para el Mercado
Financiero (CMF) bajo la categoria

de asesor de inversion de la Ley
Fintech.

De acuerdo con Traub, a la fe-
cha la firma suma mas de USS 55
millones en activos bajo asesoria,
distribuidos entre 50 clientes,
quienes, en su mayoria, “vienen
trabajando con nosotros hace un
tiempo, y son mas de la mitad de
las personas que atendemos”.

Respecto del perfil del cliente
asesorado, son personas de alto
patrimonio con un patrimonio
minimo de USS$ 1 millén, aunque
en algunos casos reciben usuarios
que no cuentan con esa cifra, pero
potencialmente pueden alcanzarla.

Tendencias del negocio
En el tiempo que llevan operando
con AT Legacy Partners, los ejecu-
tivos identificaron una tendencia
clara en la asesoria de inversion: la
diversificacion geografica sigue en
aumento, con Estados Unidos como
principal destino de los activos
financieros de clientes chilenos.
Traub asegurd que “mas o menos
el30% delo que administramos se
hace con instrumentos internacio-
nales, y si integramos la parte que
a través de activos nacionales se
invierte fuera, llegamos aun 50%”.
Respecto de la proliferacion
de multifamily offices, los ejecuti-
vos coincidieron en que muchos
clientes buscan “mas de una al-
ternativa en cuanto a custodios y
activos, y quieren tener opiniones
independientes”.



