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La quiebra de filial de OHLA golpea

d

hotelero con deuda de $323 millones

CALAMA. El empresario enfrenta graves problemas financieros tras el no pago de servicios por parte
de OHL Industrial Chile, hoy en proceso de liquidacion por deudas que superan los $21 mil millones.

Cristidn Venegas M.

cvenegas@mercuriocalama.cl

| pasado 27 de marzo, el

30° Juzgado Civil de San-

tiago decret6 la liquida-
cion de OHL Industrial Chile
S.A. (OHLI), filial de la espario-
la OHLA, dando inicio a un
proceso concursal solicitado
por la propia empresa en fe-
brerode 2026, tras declarar fal-
ta de liquidez para cumplir sus
obligaciones. Laresolucién de-
sign6 como liquidadora a Ma-
ria Loreto Ried Undurraga y fi-
joun plazo de 30 dias paraque
los acreedores presenten sus
créditos, mientras que la junta
quedd programada para el lu-
nes 11 de mayo.

El procesoafectaa grandes
acreedores, como Syncore
Montajes, cuya deuda supera
los US$21 millones con intere-
ses (pendientes superan los $21
mil millones en total), equiva-
lente a cerca del 90% del pasi-
vo total de la compaiia. Sin
embargo, el impacto también
alcanza con fuerzaa pequenas
y medianas empresas, espe-
cialmente en zonas mineras
como Calama, donde provee-
dores locales enfrentan serias
dificultades financieras.

FACTORING Y DEMANDA

Uno de los casos mas criticos es
el de Marco Antonio Arce, ge-
rente general de New Service
Company, quien arrienda insta-

LOS SERVICIOS CON LAFILIAL OHLI DEL HO’i’ELEIi;O

laciones hoteleras utilizadas por
la compaiiia para operaciones
vinculadas a la mineria. Segin
detalla, OHLI mantiene con su
empresa una deuda superior a
los $323 millones por servicios
prestados hasta agosto de 2025,
lo que ha comprometido seve-
ramente su flujo de caja.

“La situacion con OHL In-
dustrial Chile ha tenido unim-
pacto significativo en nuestra
operacion, especialmente en
términos de flujo de caja, al tra-
tarse de una deuda superior a

- i

los $323 millones por servicios
efectivamente prestados”, afir-
mo Arce. Pese a ello, asegura
que han hecho esfuerzos por
sostener la continuidad del ne-
gocio, cumplir con trabajado-
res y proveedores, y mantener
los estandares exigidos por la
industria minera.

Ante la falta de pago, el
empresario recurrié al facto-
ring para cubrir sus compro-
misos financieros. Sin embar-
go, la imposibilidad de cum-
plir con esas obligaciones lo
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CALAMERO SE EXTENDIERON ENTRE LOS ANOS 2023 Y 2025.

llevé a caer en registros de
morosidad y ser demandado,
agravando aiin mas su situa-
cion. “Hemos sostenido la
operacion, cumplimos con
nuestros trabajadores y pro-
veedores, pero una deuda de
esta magnitud genera un im-
pacto real”, sostuvo.

LA MANDANTE

Arce también intenté gestionar
unasolucionatravés de Codel-
co, dado que OHLI prestaba
servicios a la estatal. No obs-

tante, la respuesta fue que, al
tratarse de una relacién entre
privados, el margen de accién
eralimitado. “Entendemos esa
posicién institucional, pero
creemos queeste tipo de situa-
ciones refuerza laimportancia
de seguir fortaleciendo las bue-
nas practicas en la cadena de
contratacion”, senalé.

Entre diciembre de 2023 y
hasta septiembre de 2025, la
empresa de Arce atendi6 a los
trabajadores de OHLI que
mantenia contratos con Minis-
tro Hales y Radomiro Tomic.

“ESCENARIO INCIERTO"”
Actualmente, el empresario par-
ticipa en el proceso de liquida-
ci6én con la expectativa de recu
perar parte de los recursosadeur
dados, aunque reconoce laincer-
tidumbre del escenario. “Existe
un fallo favorable que reconoce
la deuda, pero el proceso de li-
quidacion genera un escenario
complejoe incierto”, explico.
Mas alla de su caso particu-
lar, Arce advierte sobre el im-
pacto estructural que este tipo
de situaciones genera en pro-
veedores de menor tamafio:
“Esto no es la norma, pero si
ocurre y afecta especialmente
aempresas de menor tamafo
que forman parte de lacadena
de valor. Mas que un caso pun-
tual, estoabre una reflexion so-
bre como fortalecemos la cade:
na de contratacion en la indus:
tria”, expreso Arce. [C]




