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Aumenta demanda por ropa de
invierno y se mantienen los precios

comercio. Las bajas
temperaturas de las mananas
y tardes llegaron para
quedarse durante varios
meses, por lo que el abrigo se
vuelve una necesidad
primordial. En ese contexto,
muchas personas deben
renovar suropade
temporada, y en Osorno
existen diversas alternativas
para hacerlo. Emprendedores
aseguran que estos articulos
no subiran sus valores.

Paola Rojas Mendoza
paola.rojas@australosorno.cl

1frio ya se ha hechosen-
E tir este mes, con inten-
sas nieblas y bajas tem-
peraturas durante las mafa-
nas, juntoa un pronéstico que
anticipa abundantes lluvias en
los proximos meses. En ese es-
cenario, se vuelve clave res-
guardarse de las inclemencias
del invierno con prendas ade-
cuadas, disponibles en una
amplia variedad de locales del
centro de la ciudad.

Otro factor a considerar
son las prioridades del presu-
puesto familiar, en medio del
contexto de crisis econémica
que atraviesa el pais.

No obstante, los comer-
ciantes coinciden en que la
mercaderia actualmente en vi-
trinas no deberia registrar al-
zas significativas, ya que en su
mayoria corresponde a pro-
ductos que llevan varias sema-
nas disponibles. Por ello, reco-
miendan adelantar las com-
pras en los proximos dias para
evitar eventuales aumentos en
el corto plazo.

MANTIENEN LAS OFERTAS
Entre los sectores del centro
donde se encuentran buenas
ofertas esti el Barrio Lynch,
donde una de las tiendas es
“Mario'n”, del presidente de la
Camarade Comercio del lugar,
Mario Uribe, quien comentd
que siempre estan tratando de
mantener promociones para
atraer piblico a esta zona.

“Siempre estamos ofre-
ciendo precios para que lagen-
te venga al Barrio Lynch y vea
la diferencia con otros secto-
res, es muy atractivo en nues-
tro barrio. Tratamos de mante-
ner precios convenientes para
las personas y que estén de
temporada. Nuestro lema es
que lo que busquen lo encuen-
tranen el barrio Lynch, asi que
pueden venir y recorrer, van a
ver que van a encontrar de to-
do para el invierno”, manifes-
0.

Actualmente, las tiendas de
ropa del barrio estan incorpo-
rando prendas de invierno que
aporten abrigo y que también
sirvan para la lluvia.

En cuantoa las tarifas, el di-
rigente explico que estan tra-

AGENCIA UNO

LA ROPA DE INVIERNO AMEDIDA, PERSONALIZADA, TOTALMENTE A GUSTO DEL CLIENTE SE PUEDE ENCONTRAR EN “MATILDE CONFECCIONES™.

tando de mantenerlas, ya que
lasimportadoras y distribuido-
ras siguen la misma estrategia
para latemporada.

“Este afo yo creo que qui-
zas enla ropa deinvierno toda-
via no se notaran las alzas que
supuestamente se van a venir.
Todavia tratamos de mantener
los precios y de que haya ofer-
tas buenas para que nosvisiten
y poder mantener ese stock
ojald todo el afo, si es que lo
podemos aguantar, pero no lo
sabemos enrealidad, yaquees
incierto cudando van a empezar
a subir las cosas, peroencuan-
toalaropa deinviernose vaa
mantener un poco en este
tiempo, porque todavia no ha
subido”, sostuvo.

Esteestancamientode pre-
cios se da probablemente por-
que las importaciones ya ha-
bian llegado meses antes, por
lo que elalza podria verse refle-
jada en la proxima temporada.

“Es por eso que hay que
aprovechar ahora, para tener
toda esta temporada y la proxi-

“Todo sube, porque
los fletes ya subieron,
Eorque amime co-

raban 18.900 pesos
por una pieza de tela,
en cambio ahora ya
subid a 21.900 pesos
ese flete”.

Norma Aillapan
Duena del taller "Matilde
Confecciones”

ma”, expreso.

En el caso de la tienda de
Mario Uribe, alli se pueden en-
contrar polerones canguro,
cony sin cierre, y pantalones
de buzo, ambos afranelados, a
8.800 pesos, ademis de parkas
de nifia repelentes al agua y
con interior de piel a 24 mil pe-
S08.

A GUSTO DEL CLIENTE

Otra alternativa en el barrio
Lynches el taller “Matilde Con-
fecciones”, donde su duena,
Norma Aillapan, explicé que
alli fabrican parkas a pedido,
segin las preferencias del
cliente.

“Son totalmente personali-
zadas, conlosbordadosy colo-
res que los clientes elijan, he-
chas a medida. También con-
feccionamos pantalones térmi-
co, que sirven para el invierno
y también parala nieve”, deta-
1l6.

Enrelacion con los precios,
Norma Aillapén senal6 que en
este caso han debido subir un

poco, por el IVA y también por
el traslado de los insumos, que
se solicitan de forma constan-
te.

“Todo sube, porque los fle-
tes ya subieron, porque a mi
me cobraban 18.900 pesos por
una pieza de tela, en cambio
ahora ya subi6 a 21.900 pesos
eseflete. Pero no hay nada més
que hacer que pagarlo, porque
de otra forma nos quedamos
sin insumos”, manifesto.

Elvalor de las parkas del ta-
ller esta en 40.900 pesos, aun-
que varian segiin el modelo y
los requerimientos.

“Son parkas calientitas, he-
chas con buenos materiales.
Hay gente que dice que son ca-
ras, pero hay que contabilizar
el armado, corte, bordado y
confeccion, mas los materiales.
Es unasuma de detalles que los
clientes no conocen. También
hacemos pantalones térmicos
y de polar, que muchos adultos
mayores los piden y esos cues-
tan 18.900 pesos, pero es el po-
lar mas grueso, el de primera
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2026 se proyecta

como un ano mds lluvioso que los anteriores, por lo que es
bueno contar con una buena parka para este invierno y son
varias las alternativas que se ofrecen en Osorno.

49.900 pesos

cuesta una parka echa a medida en el Barrio Lynch, totalmen-
te personalizada, de muy buena calidad y que ademds dura

muchos arnos.

39.990 ..

cuesta un polar de la empresa osornina Club Sport, en sus
tiendas de avenida Mackenna y la Galeria centro Osorno, en

calle Ramirez.

(viene de la pagina anterior)
calidad y hechos totalmente a
la medida”, concluyé.

SEGUNDA VIDA Y CALIDAD
Otra alternativa, también en
Lynch, que ofrece ropa de in-
vierno es “Sofi Boutique”. Su
duefia, Sofia Araneda, comen-
6 que al comenzar abril se no-
touncambioimportanteen las
ventas, con mayor demanda
por este tipo de prendas, debi-
do ala llegada de los dias mas
frios.

“Enmarzo estuvo bastante
lento, pero las ventas repunta-
ron ahora en abril, sobre todo
con las prendas de invierno,
como chaquetas y todo eso”,
expreso.

Sofia Araneda indic6 que la
especialidad de la tienda son
las tallas grandes, ya que solo
se ofrece desde la 1XL hacia
arriba, en buzos, parkas y pole-
rones, cuyos precios ha logra-
do mantener hasta ahora.

“Enrelacién al afio pasado
aqui se han mantenido, pero
porque yo compro la mercade-
ria fuera de temporada. Esto va
dependiendo de cadaempren-

dedor, porque si lo compran
ahora debe haber un cambio,
pero como yo compré hace
meses mantuve mis precios”,
destaco.

No obstante, la emprende-
dora no descarta que en algu-
nos meses los valores de su ro-
Ppa, que es de segunda mano y
de primera calidad, suban de-
bido al alza en el costo de los
transportes. “Por eso es reco-
mendable comprar ahora, pa-
ranotener que gastar mas des-
pués. Acd lo que mas esti lle-
vando la gente ahora son
parkas, que son impermea-
bles, también tenemos parkas
para la nieve, hay otras mas
delgadas, también hay corta-
vientos”, preciso.

Con respecto a las parkas,
Sofia Araneda detallé que fluc-
tiian entre los 5 mil y los 10 mil
pesos, y seencuentran enello-
cal 15 de la Galeria Lynch.

“Yovoy recambiando todas
las semanas y voy sacando de
la bodega y abro un fardo por
semana. La ropa de segunda
mano es una muy buena op-
cion, porque estd en excelente
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EN LATIENDA DE MARIO URIBE SE ENCUENTRAN PRENDAS DE CALIDAD Y OFERTAS.

estado, casi nuevay la calidad
de las prendas es otra”, conclu-
yo.

UN CLASICO DE EXCELENCIA

Unade las opcionestradiciona-
les para comprar ropa de in-
vierno en Osorno es “Club

Sport”, donde se fabricantodo
tipo de prendas para enfrentar
lalluvia y las temperaturas ba-
jo cero, con una calidad equi-
valente a las marcas premium
delmercado.

Desde alli, el hijodel duefio
de la firma, Julio Venegas, ex-

plico que este afio, a pesar de
tener un alza en los costos de
produccion, estos valores no
se traspasaran a los clientes.
“Decidimos nosotros ab-
sorber el costo y beneficiar los
bolsillos de nuestros clientes,
manteniendo los precios base

delaiio pasadoy ofreciendo di-
versas promociones para ali-
vianar la carga de este invier-
no”, destaco.

Esta temporada, ademas,
lanzaron de forma oficial su li-
nea retro, que consiste en un
tributo a prendas iconicas fa-
bricadas en la década de los
90, de equipos de fiitbol profe-
sional que fueron vestidos por
esta empresa, COmMo por ejem-
plo, Concepcién, Osorno y
Puerto Montt.

Laempresa sigue enfocada
en la produccién de parkas “3
en 1" o desmontables, polares
para damas y varones, asi co-
mo prendas de franela, conlos
clasicos polerones y pantalo-
nes de la tienda, junto con
equipamiento deportivo com-
pleto, que respalda la confian-
zaen la marca, con calidad y
tecnologia para el publico.

“Lachaqueta base en polar
empieza desde 39.990 pesos,
en promocion, y las 3 en 1 tie-
nen precio base de 79.990 pe-
$08, pero estan en promocion
para el Dia de la Madre en
59.990 pesos”, subray6. (3




