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Cuprum
alerta por
implementación
de reforma
previsional
"La reforma incorpora avances rele-
vantes, como el aumento en la coti-
zación individual. Sin embargo, su
impacto final dependerá de cómo se
implementen aspectos críticos. Exis-
ten definiciones que pueden fortalecer

este avance o, por el contrario, debili-
tarlo si no se diseñan adecuadamen-
te". Esa es una de las advertencias que
hizo la presidenta de AFP Cuprum,
Daniela Zecchetto, en su carta dirigi-
da a los accionistas que está contenida
en la memoria anual 2025. La reforma
previsional fue uno de los temas que
más abordó en la misiva.

V

Es que "la implementación de la re-
forma de pensiones marcó un punto
de inflexión para la industria", co-
mentó. "En Cuprum asumimos este
proceso con seriedad y sentido de res-
ponsabilidad, fortaleciendo equipos,
destinando recursos y resguardando
una ejecución rigurosa, sin descuidar
nuestro estándar de servicio", sostuvo.

"Hoy la discusión de la reforma que-
dó atrás y ahora hay un enorme de-
safío en su implementación, donde el
2026 será un año clave. Durante este
período se definirán aspectos regu-
latorios y operativos que marcarán el
funcionamiento del sistema en el lar-
go plazo", dijo.
"Por lo mismo, creemos que es parte
de nuestra responsabilidad levantar
oportunamente los riesgos que pue-
dan afectar el objetivo final: mejores
pensiones para las personas", afirmó.

Amazon Leo se prepara para competir con
Starlink: matriz define cuándo lanzará su internet
satelital, que incluye a Chile
PAULINA ORTEGA
Jeff Bezos vs Elon Musk. Amazon se apro-
xima a competir con Starlink en sus ope-
raciones en todo el mundo. El presidente
y CEO de la compañía, Andy Jassy, en su
carta a los accionistas afirmó que el lan-
zamiento oficial está calendarizado para
mediados del 2026.

"En los últimos siete años, hemos creado
una red de satélites en órbita terrestre baja

(Amazon Leo) y hemos puesto en órbita
más de 200 satélites (lo que la convierte en
la tercera red más grande en órbita terres-
tre baja actualmente en funcionamiento).
Con el lanzamiento de varios miles de sa-
télites más en los próximos años, la cons-
telación se está expandiendo rápidamen-
te", relató Andy Jassy.

"Ya contamos con importantes compro-
misos de ingresos por parte de empresas y
gobiernos. Recientemente, Delta Airlines,
la aerolínea con mayor volumen de ingre-
sos del mundo, ha anunciado que ha elegi-
do Amazon Leo para su futuro servicio de
wifi y que comenzará con 500 aviones en
2028. Se unen así a otros clientes de Leo
como JetBlue, AT&T, Vodafone, Directv
Latinoamérica, la Red Nacional de Banda
Ancha de Australia, la NASA y otros", dijo
Jassy.

Así, en Chile, la comercialización de
Amazon Leo está en manos de Directv,
quienes han estado trabajando en el últi-
mo tiempo en las autorizaciones necesa-
rias. En este país, la principal competencia
será con Starlink, que tiene casi el 80% del
mercado del internet satelital y no ha pa-
rado de crecer desde que ingresó a Chile.
EI CEO de Amazon global detalló cuáles
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serán las ventajas de Amazon Leo frente a
su competencia.

"En primer lugar, el rendimiento será
superior (entre seis y ocho veces mejor de
subida, y dos veces mejor de bajada) al que
tienen los clientes en la actualidad. En se-
gundo lugar, este rendimiento tendrá un
coste inferior al de las alternativas. Y en
tercer lugar, Leo se integrará a la perfec-
ción con AWS para permitir a las empre-
sas y a los gobiernos transferir datos de un
lado a otro para su almacenamiento, análi-
sis e inteligencia artificial", afirmó.

"Se prevé que los ingresos operacionales
se sitúen entre US$16.500 y US$21.500 mi-
llones, frente a los US$18.400 millones del
primer trimestre de 2025. Estas previsio-
nes incluyen aproximadamente US$1.000
millones en mayores costes interanuales
de Amazon Leo a medida que ampliemos
nuestras operaciones en 2026, así como in-
versiones en el comercio rápido y precios
aún más competitivos en nuestro nego-

cio de tiendas internacionales", adelantó
Andy Jessy.

ESCALA LA LUCHA
Amazon anunció que adquirirá la firma
de telecomunicaciones satelitales Globals-
tar, en búsqueda de reforzar su negocio de
internet satelital, en un escenario donde
Starlink mantiene un liderazgo dominan-
te.

Respecto a la adquisición, Amazon expli-
có que permitirá a Leo "agregar servicios
directos a dispositivos (D2D) a su red sate-
lital de órbita baja y extender la cobertura
celular a clientes fuera del alcance de las
redes terrestres·.

Amazon también dijo que "la flota de sa-
télites existente de Globalstar y sus nuevos
satélites con capacidades ampliadas ope-
rarán junto con el sistema de banda ancha
Amazon Leo y el sistema satelital directo al
dispositivo (D2D) que Amazon planea de-
sarrollar".

Jefa de la Subrei optimista por resultado de
negociaciones comerciales con Estados Unidos
La subsecretaria de Relaciones Econó-
micas Internacionales, Paula Estévez,
se mostró optimista del resultado de las
conversaciones técnicas que se están lle-
vando a cabo con su contraparte en Es-
tados Unidos, en el marco de la tercera
ronda de negociaciones para fortalecer la
relación económica y comercial bilateral.
"Ahora, en este momento que estoy ha-
blando, tenemos un equipo técnico de la
Subrei y de Hacienda en Washington. La
tercera ronda de negociación presencial,
la última ronda fue en julio, lo que es una
buena noticia, que nosotros asumimos
el 11 de marzo y ya, un poquito más de

un mes, ya estamos sentados a negociar",
dijo este martes en T13 Radio.
La jefa de la Surei afirmó que "soy opti-
mista. Yo estuve con el embajador Jamie-
son Greer, que es mi contraparte directa
en el USTR (Oficina del Representante
Comercial de Estados Unidos), que es la
Subrei en Estados Unidos, y lo conversa-
mos políticamente, porque ahora están

los técnicos, y veo un interés en avanzar".
Precisó que "claramente, nosotros, como
se lo dije, no nos vamos a involucrar en
las razones del 10% (de arancel), que no
solo es para Chile, es global para todo el
mundo, pero sí estamos buscando en esta

negociación excepciones arancelarias en
los productos estratégicos de nuestra ca-
nasta exportadora, y en eso vamos a ser
muy directos en esta negociación".
Estévez indicó que hay que proteger a
sectores sensibles locales. "La política
exterior chilena en este gobierno está
basada en la defensa de los intereses de
Chile, y ese es el marco en el que nos va-
mos a jugar, y específicamente en la ne-
gociación arancelaria, tenemos un sector
exportador en el que exportamos salmón,
frutas, vino, carnes, pollo, que son com-
plementarios con Estados Unidos", ma-
nifestó.
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